
   

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



   

 

 

 

 

หลักสูตรท้องถ่ินบูรณาการหน่วยการเรียนรู้  

กลุ่มสาระการเรียนรู้การงานอาชีพและเทคโนโลยี 

ระดับชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 1 - 6 

โรงเรียนสองพ่ีน้องวิทยา 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

“สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 

โดยมุ่งเน้นศึกษาและธํารงสร้างสรรค์ของดีประจําท้องถ่ินและพัฒนาทักษะอาชีพ 

รวมถึงเสริมสร้างคุณลักษณะทางวิชาชีพท่ีนําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

 

 

 

 

 

 

 

 

หลักสูตรน้ีเป็นการดําเนินงานภายใต้โครงการพัฒนาหลักสูตรท้องถ่ิน 

เพ่ือธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดีสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียนในโรงเรียนมัธยมจังหวัดสุพรรณบุรี  

สํานักงานเขตพ้ืนท่ีการศึกษามัธยมศึกษาร่วมมือกับมหาวิทยาลัยเทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ 



   

คํานํา 

 

  หลักสูตรท้องถิ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู้กลุ่มสาระการเรียนรู้การงานอาชีพและเทคโนโลยี ระดับ 

ชั้นมัธยมศึกษาปีท่ี 1 - 6 เรื่อง “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” เป็นหลักสูตรที่ดําเนินงาน 

ภายใต้โครงการพัฒนาหลักสูตรท้องถิ่นเพื่อธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดีสู่การสร้าง รายได้ระหว่างเรียน 

ในโรงเรียนสองพี่น้องวิทยา สํานักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษาสุพรรณบุรีร่วมมือกับมหาวิทยาลัย 

เทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ   
   

 หลักสูตรท้องถ่ินบูรณาการหน่วยการเรียนรู้ “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด”มีประเด็น 

สาระการเรียนรู้ ได้แก่ เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร สรรหาผักตบชวา ผลิตภัณฑ์ผักตบชวา ทรงคุณค่า การตลาด 

และการขายออนไลน์  กฎหมายธุรกิจออนไลน์  การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก (Mini Business Plan)  โดยมุ่งเน้นศึกษา 

และธํารงสร้างสรรค์ของดีประจําท้องถิ่นและพัฒนาทักษะอาชีพ รวมถึงเสริมสร้างคุณลักษณะ ทางวิชาชีพ 

ท่ีนําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 
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บทที่ 1 

บทนํา 
 

ท่ีมาและความสําคัญ  

 การพัฒนาหลักสูตรท้องถิ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู้เกิดจากแนวคิดในการยกระดับ  คุณภาพ

การศึกษาให้สอดคล้องกับบริบทของพ้ืนท่ี โดยเฉพาะอย่างย่ิงในจังหวัดสุพรรณบุรี ซ่ึงมีอัตลักษณ์ทางภูมิปัญญา 

วัฒนธรรม ศิลปะ และทรัพยากรธรรมชาติที ่หลากหลาย การนําองค์ความรู ้เหล่านี ้มาบูรณาการเข้ากับ 

การจัดการเรียนรู้ในระดับมัธยมศึกษา จึงเป็นแนวทาง สําคัญในการ “ธํารงรักษาและต่อยอดของดีประจําถิ่น” 

ควบคู่กับการพัฒนาทักษะอาชีพของผู้เรียน เพื่อให้เกิดการเรียนรู้ที่มีความหมายและสามารถ นําไปใช้ได้จริง 

ในชีวิตประจําวัน 

  ทั้งนี้ หลักสูตรดังกล่าวเป็นผลจากความร่วมมือระหว่างสํานักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษา 

และมหาวิทยาลัยเทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ ซึ่งมุ่งพัฒนานักเรียนให้มีความรู้ ทักษะและคุณลักษณะ 

ทางวิชาชีพที ่สอดคล้องนโยบายเสริมสร้างเศรษฐกิจ ฐานรากผ่าน ระบบการศึกษาคือการสร้างรายได้ 

ระหว่างเรียน โดยมุ่งให้ผู้เรียนได้เรียนรู้จาก “ของจริงในพ้ืนท่ีจริง” ผ่านกระบวนการเรียนรูแบบบูรณาการ เช่น 

การศึกษาภูมิป ัญญาท้องถิ ่น การสร้างนวัตกรรม ผลิตภัณฑ์จากทรัพยากรในชุมชน การออกแบบ 

กิจกรรมการท่องเที่ยวเชิงสร้างสรรค์ หรือการพัฒนาอาชีพเสริมในโรงเรียน ซึ่งจะช่วยเสริมทักษะอาชีพ 

และการเป็นผู้ประกอบการรุ่นเยาว์ 

 นอกจากนี้ การพัฒนาหลักสูตรท้องถิ่นยังตอบโจทย์การสร้าง “คุณลักษณะของคนดีและ คนเก่ง” 
ที ่มีทั ้งจิตสํานึกในความเป็นท้องถิ ่น ความรับผิดชอบต่อสังคม ความคิดสร้างสรรค์และความสามารถ 

ในการประกอบอาชีพได้อย่างยั ่งย ืน ผู ้ เร ียนสามารถนําความรู ้จากห้องเร ียนไปต่อยอดเป็นผลงาน 

หรือกิจกรรมที ่สร้างรายได้ระหว่างเรียนอันจะเป็นพื ้นฐานในการพัฒนาคุณภาพชีวิตและการเติบโต 

ทางเศรษฐกิจของชุมชนในอนาคต 

  ดังนั้น การดําเนินโครงการพัฒนาหลักสูตรท้องถิ่นเพื่อธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดี จึงมีความสําคัญ 

อย่างยิ ่งในการสร้าง “ระบบนิเวศการเรียนรู ้ท้องถิ ่น” ที ่บูรณาการความรู ้ ภูมิปัญญา และนวัตกรรม 

เพื ่อให้ผ ู ้ เร ียนได้เร ียนร ู ้ด ้วยหัวใจของคนสุพรรณสืบสานคุณค่าท้องถิ ่นพร้อมพัฒนาทักษะอาชีพ 

ท่ีนําไปสู่การสร้างรายได้และความภาคภูมิใจในบ้านเกิดอย่างย่ังยืน 
 

วัตถุประสงค์ของการพัฒนาหลักสูตร 

 1. เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้เก่ียวกับของดีประจําท้องถ่ิน 

 2. เพ่ือให้ผู้เรียนมีทักษะอาชีพจากการศึกษาของดีประจําท้องถ่ิน 

 3. เพ่ือให้ผู้เรียนเป็นคนดีมีคุณลักษณะทางวิชาชีพท่ีพึงประสงค์ 

  4. เพ่ือธํารงสร้างสรรค์ของดีประจําท้องถ่ินให้เกิดคุณค่าต่อสังคม 
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หลักการสําคัญในการพัฒนาหลักสูตร 

 การพัฒนาหลักสูตรท้องถิ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู้ มีพื้นฐานบนหลักการสําคัญ ที่มุ่งเน้นให้ผู้เรียน 

“เรียนรู้จากท้องถิ่น เพื่อพัฒนาท้องถิ่น” โดยบูรณาการองค์ความรู้ ภูมิปัญญา วัฒนธรรมและทรัพยากร 

ในพื้นที่เข้ากับกระบวนการเรียนรู้ที่เน้นการลงมือปฏิบัติจริง เพื่อให้ผู้เรียน เกิดความเข้าใจอย่างลึกซึ้งในบริบท 

ของชุมชนตนเอง พร้อมพัฒนาเป็นทักษะ อาชีพที่สามารถ นําไปสร้างรายได้ระหว่างเรียนได้อย่างเป็นรูปธรรม 

โดยหลักการสําคัญประกอบด้วย 

  1. การบูรณาการองค์ความรู้กับบริบทท้องถ่ิน 

  หลักสูตรมุ ่งเชื ่อมโยงสาระการเรียนรู ้ในรายวิชาต่าง ๆ กับองค์ความรู ้ ภูมิปัญญาท้องถิ ่น และ 

“ของดีประจําถิ ่น” ของจังหวัดสุพรรณบุร ี เช่น ผลิตภัณฑ์พื ้นบ้าน ศิลปวัฒนธรรม การท่องเที ่ยว         

เชิงสร้างสรรค์ และเกษตรปลอดภัยเพื ่อให้ผู ้เร ียนเห็นคุณค่าและสามารถนําองค์ความรู ้มาประยุกต์ 

ใช้ในการพัฒนาอาชีพและชุมชนได้จริง 

  2. การเรียนรู้เชิงรุก (Active Learning) และการเรียนรู้จากการปฏิบัติจริง (Learning by Doing) 

  ส่งเสริมให้ผู ้เรียนมีส่วนร่วมในกระบวนการเรียนรู้ ตั ้งแต่การสํารวจของดีในชุมชน การออกแบบ 

ผล ิตภ ัณฑ์หร ือบร ิการ การทดลองจ ําหน ่าย ไปจนถ ึงการประเม ินผล และสะท ้อน การเร ียนรู้ 

เพ่ือให้เกิดทักษะอาชีพและทักษะการคิดเชิงสร้างสรรค์ 

  3. การพัฒนาคุณลักษณะทางวิชาชีพ (Professional Attributes) 

   มุ ่งเสริมสร้างทักษะพื ้นฐานทางอาชีพ เช่น การสื ่อสาร การทํางานเป็นทีม ความรับผิดชอบ 

การจัดการเวลา ความซื่อสัตย์ในวิชาชีพ ความคิดสร้างสรรค์ จิตสาธารณะ เป็นต้น เพื่อหล่อหลอม ให้เป็น 

“คนดี คนเก ่ง และคนมีค ุณธรรม” ท ี ่สามารถใช ้ความร ู ้และทักษะไปพัฒนาช ุมชนและส ังคมได้ 

และเตรียมผู้เรียน ให้พร้อมสู่การทํางานจริงในอนาคต 

  4. การธํารงและต่อยอดภูมิปัญญาท้องถ่ินอย่างสร้างสรรค์ (Creative Conservation) 

  เน้นการเรียนรู ้เพื ่อธํารงรักษาภูมิปัญญาท้องถิ ่นให้คงอยู ่ และต่อยอดด้วยแนวคิดนวัตกรรม  

ให้เกิดมูลค่าเพิ่ม เช่น การพัฒนาผลิตภัณฑ์ สร้างสรรค์จากทรัพยากร ในชุมชนหรือการใช้เทคโนโลยี ดิจิทัล 

ในการส่ือสารเร่ืองราวของดีประจําถ่ิน 

  5. การพัฒนาเพ่ือความย่ังยืน (Sustainable Development) 

  หลักส ูตรมุ ่งพ ัฒนาให้ผ ู ้ เร ียนมีจ ิตส ําน ึกต ่อส ิ ่งแวดล้อม เข ้าใจแนวคิดเศรษฐกิจพอเพียง 

และสามารถดํารงชีวิตอย่างสมดุล ทั ้งด้านเศรษฐกิจ สังคม และวัฒนธรรม ตามแนวทาง BCG Model 

และหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

 6. การมีส่วนร่วม (Participatory Principle) 

 การพัฒนาหลักสูตรเป็นความร่วมมือระหว่างโรงเรียน ชุมชน ภาคเอกชน และมหาวิทยาลัย 

เทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ เพ่ือให้เกิดการแลกเปล่ียนองค์ความรู้ การสนับสนุน ทรัพยากร และการพัฒนา 

ศักยภาพครู นักเรียน และชุมชนอย่างย่ังยืน 
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ความสอดคล้องของนโยบายกับการพัฒนาหลักสูตร 

       1. นโยบายท่ีเก่ียวข้องกับการพัฒนาหลักสูตร 

  รัฐธรรมนูญแห่งราชอาณาจักรไทย พุทธศักราช 2540 มาตรา 81 ระบุไว้ว่ารัฐ ต้องจัดการ ศึกษาอบรม 

และสนับสนุนให้เอกชนจัดการศึกษาอบรม ให้เกิดความรู้คู ่คุณธรรม จัดให้มีกฎหมายเกี่ยวกับการศึกษา

แห่งชาติปรับปรุงการศึกษาให้สอดคล้องกับความเปลี่ยนแปลง ทางเศรษฐกิจ และสังคม สร้างเสริมความรู้ 

และปลูกฝังจิตสํานึกที่ถูกต้องเกี่ยวกับการเมือง การปกครอง ในระบอบประชาธิปไตย อันมีพระมหากษัตริย์ 

ทรงเป็นประมุข สนับสนุนการค้นคว้าวิจัย ในศิลปะวิทยาการต่าง ๆเร่งรัดพัฒนาวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี 

เพ่ือการพัฒนาประเทศ พัฒนาวิชาชีพครู และส่งเสริมภูมิปัญญาท้องถ่ิน ศิลปะ และวัฒนธรรมของชาติ 

 มาตรา 27 ให้คณะกรรมการการศึกษาขั้นพื้นฐาน กําหนดหลักสูตรแกนกลางการศึกษาขั้นพื้นฐาน 

เพื ่อความเป็นไทย ความเป็นพลเมืองที ่ด ีของชาติ การดํารงชีว ิต และการประกอบอาชีพ ตลอดจน 

เพื่อการศึกษาต่อ ให้สถานศึกษาขั้นพื้นฐาน มีหน้าที่จัดทําสาระ ของหลักสูตร ในส่วนที่เกี่ยวกับสภาพปัญหา  

ในชุมชน และสังคมภูมิปัญญาท้องถิ่น คุณลักษณะอันพึงประสงค์ เพื่อเป็นสมาชิกที่ดีของครอบครัว ชุมชน 

สังคมและประเทศชาติ 

  มาตรา 39 ให้กระทรวงกระจายอํานาจการบริหารและการจัดการศึกษา ทั้งด้านวิชาการงบประมาณ 

การบริหารงานบุคคล การบริหารงานทั ่วไป ไปยังคณะกรรมการ และสํานักงานเจตพื ้นที ่การศึกษา 

และสถานศึกษาในเขตพื้นที่การศึกษา โดยตรงพระราชบัญญัติ ระเบียบบริหารราชการกระทรวงศึกษาธิการ  

พ. ศ.2546 มาตรา 35 ระบุไว้ว่า สถานศึกษาที่จัดการศึกษาศึกษาขั้นพื้นฐานเฉพาะที่เป็นโรงเรียนมีฐานะ 

เป็นนิต ิบ ุคคล และมาตรา 37 ให้ม ีส ํานักงานเขตพื ้นที ่การศึกษา เพื ่อทําหน้าที ่ในการดําเนินการ 

ให้เป็นไปตามอํานาจหน้าที่ของคณะกรรมการฯและให้มีอํานาจหน้าที่เกี่ยวกับการศึกษาตามที่กําหนดไว้ใน 

กฎหมายน้ี หรือกฎหมายอ่ืนและมีอํานาจหน้าท่ีดังน้ี 

  (1) อํานาจหน้าที่ในการบริหารและจัดการศึกษาและพัฒนาสาระของหลักสูตรการศึกษาให้สอดคล้อง 
กับหลักสูตรแกนกลางการศึกษาข้ันพ้ืนฐานของสํานักงานคณะกรรมการการศึกษาข้ันพ้ืนฐาน 

  (2) อํานาจหน้าที่ในการพัฒนางานด้านวิชาการและจัดให้มีระบบประกันคุณภาพภายในสถานศึกษา 
ร่วมกันกับสถานศึกษา 

  ระเบียบกระทรวงศึกษาธิการ ว่าด้วยคณะกรรมการการบริหารหลักสูตร และงานวิชาการ สถานศึกษา 
ขั้นพื้นฐาน พ. ศ.2544 ข้อ 5 ระบุว่าให้มีคณะกรรมการคณะหนึ่งเรียกว่า “คณะกรรมการบริหารหลักสูตร 
และงานวิชาการสถานศึกษา” อยู่ภายใต้คณะกรรมการสถานศึกษาขั้นพื้นฐานและข้อ 6 ให้คณะกรรมการ 
มีหน้าท่ีดังต่อไปน้ี 

  (1) วางแผนดําเนินงานวิชาการ กําหนดสาระรายละเอียด ของหลักสูตรระดับสถานศึกษา และแนว 

การจัดสัดส่วนสาระการเรียนรู ้ และกิจกรรมพัฒนาผู ้เรียน ของสถานศึกษา ให้สอดคล้องกับหลักสูตร 
การศึกษาข้ันพ้ืนฐานสภาพเศรษฐกิจ สังคม ศิลปวัฒนธรรม ภูมปัญญาของท้องถ่ิน 

 แผนการศ ึกษาแห ่งชาติ พ.ศ.  2560-2579 เป ็นแผนท ี ่ วางกรอบเป ้าหมายและท ิศทาง 

การจัดการศึกษาของประเทศ โดยมุ่งจัดการศึกษาให้คนไทยทุกคนสามารถเข้าถึงโอกาส และความเสมอภาค 
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ในการศึกษาที่มีคุณภาพ พัฒนาระบบการบริหารจัดการศึกษาที่มีประสิทธิภาพ พัฒนาคนให้มีสมรรถนะ 

การทํางานที่สอดคล้องกับความต้องการของตลาดแรงงานและการพัฒนาประเทศ แนวคิดการจัดการศึกษา 

ตามแผนการศึกษาแห่งชาติ ยึดหลักสําคัญในการจัดการศึกษา ประกอบด้วย หลักการจัดการศึกษาเพื่อปวงชน 

(Education for All) หลักการจัดการศึกษา เพื ่อความเท่าเทียมและทั ่วถึง (Inclusive Education) 

หลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง (Sufficiency Economy) และหลักการมีส่วนร่วมของสังคม (All For 

Education) อีกทั้งยึดตามเป้าหมายการพัฒนาที่ยั่งยืน (Sustainable Development Goals : SDGs 2030) 

ประเด็นภายในประเทศ (Local Issues) อาทิ คุณภาพของคนช่วงวัยการเปลี่ยนแปลง โครงสร้างประชากร 

ของประเทศความเหลื ่อมลํ ้าของการกระจายรายได้และวิกฤติด้านสิ ่งแวดล้อม  โดยนํายุทธศาสตร์ชาติ 

มาเป็นกรอบความคิดสําคัญในการจัดทําแผนการศึกษาแห่งชาติ โดยมีสาระสําคัญ ดังน้ี 

 วิสัยทัศน์ : คนไทยทุกคนได้รับการศึกษาและเรียนรู้ตลอดชีวิตอย่างมีคุณภาพ ดํารงชีวิตอย่างเป็นสุข 

สอดคล้องกับหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง และการเปล่ียนแปลง ของโลกศตวรรษท่ี 21 

  วัตถุประสงค์ 

  1. เพ่ือพัฒนาระบบและกระบวนการจัดการศึกษาท่ีมีคุณภาพและมีประสิทธิภาพ 

 2. เพื่อพัฒนาคนไทยให้เป็นพลเมืองดี มีคุณลักษณะ ทักษะและสมรรถนะ ที่สอดคล้องกับบทบัญญัติ 
ของรัฐธรรมนูญแห่งราชอาณาจักรไทย พระราชบัญญัติการศึกษาแห่งชาติ และยุทธศาสตร์ชาติ 

  3. เพื ่อพัฒนาสังคมไทยให้เป็นสังคมแห่งการเรียนรู ้  และคุณธรรม จริยธรรม รู ้ร ักสามัคคี 

และร่วมมือผนึกกําลังมุ่งสู่การพัฒนาประเทศอย่างย่ังยืนตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

  4. เพื่อนําประเทศไทยก้าวข้ามกับดักประเทศที่มีรายได้ปานกลางและความเหลื่อมลํ้าภายในประเทศ 
ลดลง 

 โดยมียุทธศาสตร์ในการขับเคลื ่อนพัฒนาการศึกษาของประเทศ 6 ยุทธศาสาตร์ ซึ ่งยุทธศาตร์           

ที่สอดคล้องกับการจัดทําและพัฒนาหลักสูตรคือยุทธศาสตร์ที่ 5 การจัดการศึกษา เพื่อสร้างเสริม คุณภาพชีวิต 

ที ่เป็นมิตรกับสิ ่งแวดล้อม โดยมีเป้าหมายคือ 1) คนทุกช่วงวัยมีจิตสํานึกรักษ์สิ ่งแวดล้อม มีคุณธรรม 

จริยธรรมและนําแนวคิดตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงสู ่การปฏิบัติ 2) หลักสูตร แหล่งเรียนรู้ 

และสื่อการเรียนรู้ที่ส่งเสริมคุณภาพชีวิตที่เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม คุณธรรม จริยธรรม และการนําแนวคิด 

ตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงสู ่การปฏิบัติ 3) การวิจัยเพื ่อพัฒนาองค์ความรู ้และนวัตกรรม 

ด้านการสร้างเสริมคุณภาพชีวิตท่ีเป็นมิตรกับส่ิงแวดล้อม 

 มีแนวทางการพัฒนาคือ 1) ส่งเสริม สนับสนุนการสร้างจิตสํานึกรักษ์สิ่งแวดล้อมมีคุณธรรม จริยธรรม 

และนําแนวคิดตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงสู่การปฏิบัติในการดําเนินชีวิต 2) ส่งเสริมและพัฒนา 

หลักสูตรกระบวนการเรียนรู้ แหล่งเรียนรู้ และสื่อการเรียนรู้ต่าง ๆ ที่เกี่ยวข้องกับการสร้างเสริม คุณภาพชีวิต 

ที่เป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม 3) พัฒนาองค์ความรู้ งานวิจัย และนวัตกรรม ด้านการสร้างเสริมคุณภาพชีวิต 

ท่ีเป็นมิตรกับส่ิงแวดล้อม 

แผนพัฒนาการศึกษาจังหวัดสุพรรณบุรี พ.ศ.2566 – 2570 มีสาระสําคัญที่สอดคล้องกับการจัดทํา 
และพัฒนาหลักสูตรในทุกประเด็นยุทธศาสตร์ ได้แก่  

ประเด็นยุทธศาสตร์ท่ี 1 พัฒนาการจัดการศึกษาเพ่ือความม่ันคง ของสังคม และเป็นพลดี ท่ีเข็มแข็ง 
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กลยุทธ์ส่งเสริมการปลูกฝังค่านิยม และหลักคิดที ่ถ ูกต้องเพื ่อเสริมสร้างเสถียรภาพ สถาบัน 

หลักของชาติตามระบอบประชาธิปไตยอันมีพระมหากษัตริย์ทรงเป็นประมุข และป้องกันภัยคุกคาม 
ในรูปแบบใหม่ 

ประเด็นยุทธศาสตร์ที ่ 2 พัฒนากําลังคน เพื ่อสร้างความสามารถในการแข่งขันของประเทศ 

โดยมีกลยุทธ์เพื ่อส่งเสริมการพัฒนาผู ้ เร ียนให้มีทักษะ สมรรถนะอาชีพที ่หลากหลายให้สอดคล้อง 
กับความต้องการของตลาดแรงงานและท้องถ่ิน  

 ประเด็นยุทธศาสตร์ท่ี 3 พัฒนาและเสริมสร้างศักยภาพทรัพยากรมนุษย์ให้มีคุณภาพ  

 กลยุทธ์ส่งเสริมการจัดการเรียนการสอนพัฒนากระบวนการคิดอย่างเป็นระบบผ่านประสบการณ์ตรง 
จากการลงมือปฏิบัติควบคู่กับการเรียนรู้ผ่านส่ือเทคโนโลยีท่ีหลากหลาย  

 กลยุทธ์ 2 ส่งเสริมการจัดกระบวนการเรียนรู้ท่ีส่งเสริม ความเป็นหน้าท่ีพลเมืองดี มีจิตสาธารณะ  

 กลยุทธ์ 3 ส่งเสริมสนับสนุนการพัฒนาสมรรถนะครูและบุคลากรทางการศึกษาให้สอดคล้อง 

และเหมาะสม กับการเปล่ียนแปลงของสังคมและการเปล่ียนแปลงของโลกยุคใหม่  

 กลยุทธ์ 4 ปลูกฝังทัศนคติ พฤติกรรมและความรู้ในการใช้ส่ือสังคมออนไลน์และไซเบอร์ 

อย่างสร้างสรรค์  

ประเด็นยุทธศาสตร์ท่ี 4 สร้างโอกาสและความเสมอภาคทางการศึกษา 

 กลยุทธ์ 1 ส่งเสริมโอกาสการเข้าถึงการบริการการศึกษาทางดิจิทัล ทุกช่วงวัยได้อย่างเหมาะสม 

 กลยุทธ์ 2 ส่งเสริม พัฒนาการจัดระบบเครือข่ายเช่ือมโยงแหล่งเรียนรู้นําไปสู่การสร้างสังคม 

แห่งการเรียนรู้ 

ประเด็นยุทธศาสตร์ท่ี 5 ส่งเสริมการสร้างคุณภาพชีวิตท่ีเป็นมิตรกับส่ิงแวดล้อม 

 กลยุทธ์ ส่งเสริมกิจกรรมสร้างความรู้ ความเข้าใจและความตระหนักรู้คุณภาพชีวิตท่ีเป็นมิตร 

กับส่ิงแวดล้อมด้วยรูปแบบท่ีหลากหลาย 

ประเด็นยุทธศาสตร์ท่ี 6 พัฒนาระบบบริหารจัดการให้มีประสิทธิภาพ 

 กลยุทธ์ 1 ส่งเสริมและพัฒนาการนําเทคโนโลยีดิจิทัลมาประยุกต์ใช้ในการบริหารจัดการศึกษา 

ให้มีประสิทธิภาพ 

 กลยุทธ์ 2 ส่งเสริม สนับสนุนการพัฒนาระบบ การบริหารจัดการศึกษา ตามหลักธรรมา 

ภิบาลและสามารถตรวจสอบได้ 

      2. แนวทางการนําหลักสูตรไปเพ่ือสนองนโยบายท่ีเก่ียวข้อง 

  การนําหลักสูตรท้องถิ ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู ้ไปใช้ในสถานศึกษาขั ้นพื ้นฐานมีเป้าหมายเพื ่อให้ 
เกิดการเรียนรู้ ที ่มีความหมายสอดคล้องกับนโยบายทางการศึกษาในระดับชาติและระดับพื ้นที ่โดยเฉพาะ 
การยึดแนวทาง จากรัฐธรรมนูญ แห่งราชอาณาจักรไทย พุทธศักราช 2540, พระราชบัญญัติการศึกษาแห่งชาติ พ.ศ. 

2542, ระเบียบกระทรวงศึกษาธิการ พ.ศ. 2544, แผนการศึกษาแห่งชาติ  พ.ศ. 2560–2579, และ 

แผนพัฒนาการศึกษาจังหวัดสุพรรณบุรี พ.ศ. 2566–2570 ซ่ึงท้ังหมดต่างมุ่งให้ผู้เรียนมีความรู้คู่คุณธรรม มีทักษะชีวิต 

ทักษะอาชีพ และคุณลักษณะพลเมืองที ่ ดีของชาติ โดยสามารถธํารงรักษาและต่อยอดภูมิปัญญาท้องถ่ิน 
ให้เกิดคุณค่าต่อสังคมและเศรษฐกิจฐานราก โดยมีแนวทางการนําหลักสูตรไปเพ่ือสนองนโยบายท่ีเก่ียวข้อง ดังน้ี 
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 2.1 รัฐธรรมนูญ พ.ศ. 2540 และพระราชบัญญัติการศึกษาแห่งชาติ พ.ศ. 2542 

  จัดการเรียนรู ้ที ่เน้น “ความรู ้คู ่ค ุณธรรม” โดยบูรณาการการเรียนรู ้ด ้านคุณธรรม จริยธรรม 

ความเป็นพลเมือง และการมีส่วนร่วมในสังคมเข้ากับหน่วยการเรียนรู้เรื่องของดีประจําถิ่น ปลูกฝังจิตสํานึก 
ความรักท้องถิ ่น ความจงรักภักดีต ่อชาติ ศาสนา พระมหากษัตร ิย ์ และความรับผิดชอบต่อสังคม 

พ ัฒนากระบวนการ เ ร ี ยนร ู ้ ใ ห ้ สอดคล ้ อ งก ั บ เศรษฐก ิ จและส ั ง คมป ั จจ ุ บ ั น  โ ดย เช ื ่ อ ม โย ง 
การศึกษากับอาชีพจริงในท้องถิ ่น เช่น การเกษตรปลอดภัย งานหัตถกรรมพื้นบ้าน การแปรรูปอาหาร 

หรือการท่องเท่ียวเชิงสร้างสรรค์ 

  2.2 ระเบียบกระทรวงศึกษาธิการ และอํานาจหน้าท่ีของสํานักงานเขตพ้ืนท่ีการศึกษา 

   พัฒนา “สาระและหน่วยการเรียนรู ้ท้องถิ ่น” ให้สอดคล้องกับหลักสูตรแกนกลางฯและบริบท 
ของชุมชน ส่งเสริม ให้โรงเรียนจัดตั ้ง “คณะกรรมการบริหารหลักสูตรและงานวิชาการสถานศึกษา” 

เพื ่อร ่วมกําหนดแนวทางการบูรณาการหน่วยการเรียนรู ้ก ับของดีในพื ้นที ่และร่วมประกันคุณภาพ 
ภายในกับชุมชน สนับสนุนการมีส ่วนร ่วมของภาคีเคร ือข ่าย เช ่น ปราชญ์ช ุมชน องค์กรปกครอง 
ส่วนท้องถ ิ ่นมหาว ิทยาล ัยเทคโนโลย ีราชมงคลสุวรรณภูม ิและภาคธ ุรก ิจ เพ ื ่อพ ัฒนาการเร ียนรู้ 
เชิงอาชีพอย่างแท้จริง 

  2.3 แผนการศึกษาแห่งชาติ พ.ศ. 2560–2579 

  ย ึดหลัก “Education for All” และ “Inclusive Education” โดยเปิดโอกาสให้ผ ู ้ เร ียน 
ทุกกลุ่มสามารถเข้าถึงการเรียนรู้ท้องถิ่นได้อย่างเท่าเทียม น้อมนําหลักปรัชญา ของเศรษฐกิจพอเพียง (SEP)  
และแนวคิด BCG Economy Model มาประยุกต์ใช้ในกระบวนการเรียนรู้ เพื่อสร้างจิตสํานึก ด้านคุณธรรม 

ความพอประมาณ และความยั ่งยืน จัดกิจกรรมการเรียนรู ้ท ี ่ส ่งเสริมการอนุร ักษ์ สิ ่งแวดล้อม เช่น 

การใช้วัสดุธรรมชาติในการสร้างผลิตภัณฑ์ การเรียนรู้การจัดการขยะในชุมชน และการสร้างคุณภาพชีวิต 
ที ่เป็นมิตรกับสิ ่งแวดล้อม และพัฒนานวัตกรรมการเรียนรู ้ เช่น สื ่อดิจิทัล แหล่งเรียนรู ้เสมือนจริง 

หรือการเรียนรู้ผ่านชุมชน (Community-Based Learning) เพ่ือเช่ือมโยงศาสตร์และภูมิปัญญาเข้าด้วยกัน 

  2.4 แผนพัฒนาการศึกษาจังหวัดสุพรรณบุรี พ.ศ. 2566–2570 

   2.4.1 ด้านการสร้างความม่ันคงทางสังคมและความเป็นพลเมืองดี  

  จัดการเรียนรู้ที่เน้นความเข้าใจในสถาบันหลักของชาติ ความเป็นประชาธิปไตยและการอยู่ 

ร่วมกันอย่างสันติสุขในชุมชน 

       2.4.2 ด้านการพัฒนากําลังคนและทักษะอาชีพ 

   ส่งเสริมให้ผู้เรียนฝึกทักษะอาชีพจากของดีประจําถิ่น เช่น การผลิตสินค้าเกษตร แปรรูป 

งานศิลปหัตถกรรม และการบริการเชิงท่องเท่ียว พร้อมพัฒนาเป็นผลิตภัณฑ์ต้นแบบ สร้างรายได้ระหว่างเรียน 

        2.4.3 ด้านการพัฒนาสมรรถนะครูและการเรียนรู้ยุคดิจิทัล 

          พัฒนาครูให้มีสมรรถนะในการออกแบบหน่วยการเรียนรู้แบบบูรณาการและใช้เทคโนโลยีดิจิทัล 

ในการจัดการเรียนการสอนอย่างมีประสิทธิภาพ 
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      2.4.4 ด้านการสร้างสังคมแห่งการเรียนรู้ 

   พัฒนาเครือข่ายการเรียนรู้ร่วมระหว่างโรงเรียน ชุมชน และมหาวิทยาลัย เพื่อเป็นฐานข้อมูล 

“ของดีสุพรรณบุรี” ท่ีใช้จัดการเรียนรู้ต่อเน่ือง 

   2.4.5 ด้านส่ิงแวดล้อมและคุณภาพชีวิต 

   บูรณาการกิจกรรมอนุรักษ์สิ่งแวดล้อมในทุกหน่วยการเรียนรู้ เช่น การลดการใช้พลาสติก 

การปลูกผักปลอดสาร และการจัดนิทรรศการ “ของดีรักษ์โลก” 

       2.4.6 ด้านการบริหารจัดการศึกษา 

  ใ ช ้ ร ะบบด ิ จ ิ ท ั ลและหล ั กธรรมาภ ิ บาล ในการต ิ ดตาม  ประ เม ิ น  และพ ัฒนา 
คุณภาพหลักสูตรอย่างต่อเน่ือง 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  

 
บทที่ 2 

สาระสําคัญของหลักสูตร 
 
คําอธิบายหลักสูตร 

สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด              โรงเรียนสองพ่ีน้องวิทยา 

ระดับช้ันมัธยมศึกษาปีท่ี 1-6            จํานวน 20 ช่ัวโมง  
 

 ศึกษารูปแบบผลิตภัณฑ์ แหล่งวัสดุทั้งที่เป็นวัสดุจากธรรมชาติ คุณสมบัติของวัสดุท้องถิ่น เครื่องมือ 

อุปกรณ์ การออกแบบให้ตรงตามความต้องการของตลาด วิธีการผลิต ถัก ผูก พัน สาน ฯลฯ การบรรจุหีบห่อ 

ความปลอดภัยในการปฏิบัติงาน 

 ปฏิบัต ิการออกแบบสํารวจผลิตภัณฑ์และแหล่งวัสดุท้องถิ ่น ออกแบบให้เหมาะสมกับวัสดุ 

ท้องถิ่นเตรียมเครื่องมือ และวัสดุอุปกรณ์ ผลิตชิ้นงานด้วยวิธีการต่าง ๆ ตกแต่งขั้นสําเร็จ ทําบัญชีรายรับ – 

รายจ่าย กําหนดราคาและจัดจําหน่าย 

 เพื่อให้เกิดนิสัยรักการทํางานมีทักษะเกี่ยวกับการออกแบบตามแบบที่กําหนดหรือตามความคิด     

สร้างสรรค์มีทักษะเก่ียวกับการเลือกวัสดุ สามารถทําผลิตภัณฑ์ตามข้ันตอนและจัดจําหน่ายได้ 
 

วัตถุประสงค์  

       1. เพ่ือให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจในวิชาชีพท่ีสําคัญภายในท้องถ่ินและวิธีการสร้างรายได้ 
ระหว่างเรียน 

        2. เพ่ือพัฒนาผู้เรียนให้เกิดทักษะอาชีพท่ีสําคัญในท้องถ่ินและทักษะท่ีนําไปสู่การสร้างรายได้ ระหว่างเรียน 

       3. เพ่ือเสริมสร้างผู้เรียนให้มีคุณลักษณะทางวิชาชีพท่ีพึงประสงค์สําหรับการสร้างรายได้ ระหว่างเรียน 
 

ผลลัพธ์การเรียนรู้  

       1. ด้านความรู้ (Knowledge : K) 

  1.1 มีความรู้เบ้ืองต้นเก่ียวกับผักตบชวาในชุมชนบางตาเถร 

  1.2 อธิบายการเลือกใช้ การเก็บรักษาเคร่ืองมือเคร่ืองใช้ในการประดิษฐ์ 

  1.3 บอกประเภทและออกแบบผลิตภัณฑ์ด้วยวิธีท่ีกําหนด และเลือกใช้วัสดุท่ีเหมาะสม 

  1.4 มีทักษะกระบวนการทํางาน ทักษะการจัดการ ทักษะกระบวนการแก้ปัญหา 

ทักษะการทํางานร่วมกัน และทักษะการแสวงหาความรู้ปลูกฝังจิตสํานึก รู้คุณค่าของผักตบชวา 

       2. ด้านทักษะ (Skills : S) 

 2.1 คัดเลือกวัตถุดิบ ทําความสะอาด และเตรียมผักตบชวาเพ่ือแปรรูปได้ถูกต้อง 

  2.2 นําผักตบชวามาจักสานเป็นผลิตภัณฑ์ในรูปแบบต่าง ๆ 

โดยใช้เคร่ืองมือและอุปกรณ์อย่างถูกต้องและปลอดภัย 

  2.3 ออกแบบผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ได้ตรงตามมาตรฐานและสอดคล้องกับความต้องการ 
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ของตลาด 

  2.4 ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเพ่ือประชาสัมพันธ์และจําหน่ายสินค้าได้อย่างน่าสนใจและไม่ผิดกฎหมาย 

  2.5 คิดคํานวณ วิเคราะห์ข้อมูลท่ีสําคัญท่ีเก่ียวข้องกับการทําธุรกิจ รวมถึงวางแผนธุรกิจได้ 

       3. ด้านคุณลักษณะทางวิชาชีพ (Attitudes : A) 

  3.1 มีความรับผิดชอบ รอบคอบ และรักษาความสะอาดในการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

  3.2 มีความคิดสร้างสรรค์ มองเห็นโอกาสใหม่ ๆ ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

  3.3 มีทัศนคติของผู้ประกอบการ กล้าแสดงออกและริเร่ิมธุรกิจเล็ก ๆ ของตนเอง 

   3.4 มีความซ่ือสัตย์สุจริต ไม่กระทําผิดในการผลิต จําหน่าย และโฆษณาสินค้า 

  3.5 มีปฏิสัมพันธ์ท่ีดีกับเพ่ือนร่วมงาน ประสานงานในการทํางานเป็นทีมได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
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ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

 การพัฒนาหลักสูตรท้องถ่ินบูรณาการหน่วยการเรียนรู้กลุ่มสาระการเรียนรู้การงานอาชีพและเทคโนโลยี ระดับช้ันมัธยมศึกษาปีท่ี 1-6  โรงเรียนสองพ่ีน้องวิทยา เร่ือง 

“สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” เป็นหลักสูตรที่มุ่งเน้นศึกษาสาระท้องถิ่นและพัฒนาทักษะอาชีพท่ีนําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน โดยมีการอธิบาย 

ช้ีแจงเวลาและค่าน้ําหนักคะแนนในการจัดการเรียนการสอนในแต่ละหน่วยการเรียนรู้ ซ่ึงจะนําไปสู่ข้ันตอนในการออกแบบกิจกรรมและแผน การจัดการเรียนรู้ในลําดับต่อไป  

หน่วย

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ 
กิจกรรมการเรียนรู้หลัก 

ที่เป็นปัจจัยแห่งผลลัพธ์การเรียนรู ้

(Activities to Learning Outcome) 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ที่นําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

(Learning Outcome to Income Generation during Study) 

ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

1 เรียนรู้สู่ชุมชน 

บางตาเถร 

(4 ชั่วโมง) 

1.1 ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผักตบชวา 

ในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจในชุมชน 

บางตาเถร  

1.2 แนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจ 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา   

1.3 กรณีศึกษาความสําเร็จของผู ้

ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผัก 

ตบชวา ในระดับท้องถิ่นสู่สากล 

1.4 การสร้างแรงบันดาลใจสู่ผู้ประกอบ 

การรุ่นใหม ่

1.1 บรรยายความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับผักตบชวา  

ในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจในชุมชนบางตา 

เถร 

1.2 บรรยายความรู้เกี่ยวกับแนวโน้มตลาด 

และโอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบ 

ชวา 

1.3 ร่วมกันวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของ 

ผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

1.4 สร้างแรงบันดาลใจสู่ผู้ประกอบการรุ่นใหม ่

ให้แก่ผู้เรียน 

K1.1 อธิบายความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับ 

ผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษ

ฐกิจในชุมชนบางตาเถร 

K1.2 บอกถึงแนวโน้มตลาดและ 

โอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จาก 

ผักตบชวาได ้

K1.3 อธิบายเส้นทางแห่งความ 

สําเร็จของผู้ประกอบการ 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในระดับ 

ท้องถิ่นสู่สากลได ้

S1.1 วิเคราะห์ปัจจัยแห่ง 

ความสําเร็จของผู้ประกอบ 

การผลิตภัณฑ์จากผักตบ 

ชวาได ้

A1.1 มีแรงบันดาลใจและ 

มองเห็นโอกาสสร้างราย 

ได้ 
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หน่วย

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ 
กิจกรรมการเรียนรู้หลัก 

ที่เป็นปัจจัยแห่งผลลัพธ์การเรียนรู ้

(Activities to Learning Outcome) 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ที่นําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

(Learning Outcome to Income Generation during Study) 

ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

2 สรรหาผักตบชวา 

(4 ชั่วโมง) 
2.1 วิเคราะห์ที่มาผักตบชวาชุมชน 

บางตาเถร   

2.2 การเลือกเก็บเกี่ยวผักตบชวาที่ม ี

คุณภาพ 

2.3 คุณค่าและประโยชน์ของผักตบชวา 

2.4 ปัจจัยที่มีผลต่อคุณภาพของผักตบ 

ชวาก่อนนําไปแปรรูป 

2.1 บรรยายความรู้เรื่องวงจรชีวิตและการใช ้

ประโยชน์ของผักตบชวา 

2.2 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการเลือกเก็บเกี่ยว 

วัตถุดิบที่มีคุณภาพ 

2.3 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการรักษาคุณภาพของ 

ผักตบชวาก่อนนําไปแปรรูป 

2.4 บรรยายความรู้เรื่องปัจจัยที่มีผลต่อคุณภาพ 

ของผักตบชวาก่อนนําไปแปรรูป 

K2.1 อธิบายวงจรชีวิตและการใช ้

ประโยชน์ของผักตบชวาได ้

K2.2 อธิบายการเลือกเก็บเกี่ยววัตถ ุ

ดิบที่มีคุณภาพได ้

K2.3 บอกคุณค่าและประโยชน์ของ 

ผักตบชวาได ้

K2.4 บอกถึงปัจจัยที่มีผลต่อ 

คุณภาพของผักตบชวาก่อนนําไป 

แปรรูปได ้

S2.1 เลือกเก็บเกี่ยววัตถุดิบ 

ที่มีคุณภาพได ้

S2.2รักษาคุณภาพของผักตบ 

ชวาก่อนนําไปแปรรูปได ้

A2.1 มีความใส่ใจถึงคุณค่า 

ของผักตบชวา 

A2.2 มีความร่วมมือใน 

กิจกรรมการฝึกทักษะการ 

เลือกเก็บและการรักษา 

คุณภาพของผักตบชวาก่อน

นําไปแปรรูป 

3 ผลิตภัณฑ์ผักตบ 

ชวาทรงคุณค่า  

(8 ชั่วโมง) 

3.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

3.2 มาตรฐานการผลิตที่ดีและการ 

เก็บรักษาผักตบชวา 

3.3 การเลือกใช้เครื่องมือ อุปกรณ์ที่ใช ้

ในการจักสานผักตบชวา 

3.4 การควบคุมคุณภาพสินค้าและ 

อายุการเก็บรักษา 

3.1 บรรยายความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

3.2 บรรยายความรู้เรื่องมาตรฐานการผลิต 

ที่ดีและการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

3.3 ฝึกทักษะการเลือกใช้เครื่องมือ อุปกรณ์ 

และ  การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

3.4 บรรยายความรู้เรื่องการควบคุมคุณภาพ 

สินค้าและอายุการเก็บรักษา 

K3.1 อธิบายความรู้เกี่ยวกับ 

การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา

ได้  

K3.2 บอกถึงมาตรฐานการผลิต 

ที่ดีและการจักสานผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวาได ้

K3.3 อธิบายวิธีการเลือกใช ้

เครื่องมือ อุปกรณ์ และการจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได ้

ถูกต้อง 

K3.4 อธิบายกระบวนการควบคุม 

คุณภาพสินค้าและอายุการเก็บรักษา

ได ้

S3.1 เลือกใช้เครื่องมือ 

อุปกรณ์ และการจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ได้อย่างถูกวิธ ี

A3.1 มีความรับผิดชอบใน 

การสร้างมาตรฐานและ  

การจักสานผลิตภัณฑ์จากผัก

ตบชวา 
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หน่วย

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ 
กิจกรรมการเรียนรู้หลัก 

ที่เป็นปัจจัยแห่งผลลัพธ์การเรียนรู ้

(Activities to Learning Outcome) 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ที่นําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

(Learning Outcome to Income Generation during Study) 

ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

4 การตลาดและ      

การขายออนไลน ์

(1 ชั่วโมง) 

4.1 การวางแผนและกลยุทธ์การตลาด 

ขั้นพื้นฐาน 

4.2 การใช้สื่อดิจิทัลหรือสื่อออนไลน ์

เพื่อประชาสัมพันธ์สินค้า 

4.3 เทคนิคการถ่ายภาพและวิดีโอ 

สินค้าให้น่าสนใจ 

4.4 การบริหารจัดการการจําหน่าย 

สินค้าและการบริการ 

4.1 บรรยายความรู้เรื่องการวางแผนและ 

กลยุทธ์การตลาดและฝึกการวางแผนการตลาดขั้

นพื้นฐาน 

4.2 บรรยายความรู้เรื่องการใช้สื่อดิจิทัล 

หรือสื่อออนไลน์เพื่อประชาสัมพันธ์สินค้า 

4.3 ฝึกถ่ายภาพและวิดีโอสินค้าด้วยเทคนิคที่ทํา 

4.4 บรรยายความรู้เรื่องการบริหารจัดการ 

การจําหน่ายสินค้าและการบริการ   

K4.1 อธิบายขั้นตอนการวางแผน 

และกลยุทธ์การตลาดขั้นพื้นฐานได ้

K4.2 อธิบายวิธีการใช้สื่อดิจิทัลหรือ 

สื่อออนไลน์เพื่อโปรโมทสินค้า 

K4.3 อธิบายเทคนิคการถ่ายภาพ 

และวิดีโอสินค้าให้น่าสนใจได ้

K4.4 อธิบายการบริหารจัดการการ 

จําหน่ายสินค้าและการบริการได ้

S4.1 วางแผนการตลาดขั้น 

พื้นฐานได ้

S4.2 ถ่ายภาพและวิดีโอเพื่อ 

ประชาสัมพันธ์สินค้าได้อย่าง

น่าสนใจ 

A4.1 มีความรอบคอบ 

ประชาสัมพันธ์เผยแพร ่

ข้อมูลที่ถูกต้อง 

A4.2 มีความคิดสร้างสรรค ์

ในการออกแบบสื่อ 

ประชาสัมพันธ์สินค้า 

5 กฎหมายธุรกิจ 

ออนไลน ์

(1 ชั่วโมง) 

5.1 กฎหมายว่าด้วยธุรกรรมทางอิเล็ก 

ทรอนิกส ์

5.2 กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภคออนไลน ์

5.3 กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญา (IP) 

5.4 กฎหมายว่าด้วยการกระทําความ 

ผิดทางคอมพิวเตอร ์

5.1 บรรยายความรู้เรื่องกฎหมายว่าด้วย 

ธุรกรรมทางอิเล็กทรอนิกส ์

5.2 บรรยายความรู้เรื่องกฎหมายคุ้มครอง 

ผู้บริโภคออนไลน ์

5.3 บรรยายความรู้เรื่องกฎหมายทรัพย์สิน 

ทางปัญญา (IP) 

5.4 บรรยายความรู้เรื่องกฎหมายว่าด้วย 

การกระทําความผิดทางคอมพิวเตอร ์

K5.1 บอกข้อกฎหมายว่าด้วย 

ธุรกรรมทางอิเล็กทรอนิกส์ได ้

ถูกต้องครบถ้วน 

K5.2 บอกข้อกฎหมายคุ้มครอง 

ผู้บริโภคออนไลน์ได้ถูกต้องครบถ้วน 

K5.3 บอกข้อกฎหมายทรัพย์สิน 

ทางปัญญา (IP) ได้ถูกต้องครบถ้วน 

K5.4 บอกข้อกฎหมายว่าด้วยการ 

กระทําความผิดทางคอมพิวเตอร ์

ได้ได้ถูกต้องครบถ้วน 

S5.1 ทําธุรกิจออนไลน์ได ้

ถูกต้องตามกฎหมาย 

A5.1 มีระเบียบวินัยและ 

ความรับผิดชอบต่อ 

กฎเกณฑ์ของสังคม 
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หน่วย

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ 
กิจกรรมการเรียนรู้หลัก 

ที่เป็นปัจจัยแห่งผลลัพธ์การเรียนรู ้

(Activities to Learning Outcome) 

ผลลัพธ์การเรียนรู้ที่นําไปสู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

(Learning Outcome to Income Generation during Study) 

ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

6 การจัดทําแผน 

ธุรกิจขนาดเล็ก 

(Mini Business 

Plan)  

(2 ชั่วโมง) 

6.1 การคํานวณต้นทุนการผลิตและ 

การบริการสินค้า 

6.2 การวิเคราะห์กําไร–ขาดทุนเบื้องต้น 

6.3 การวางกลยุทธ์การตลาด (4P / 

BMC)  

6.4 การนําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ 

Pitching 

6.1 บรรยายความรู้เรื่องการคํานวณต้นทุน 

การผลิตและการบริการสินค้า 

6.2 บรรยายความรู้เรื่องการวิเคราะห์กําไร–

ขาดทุนเบื้องต้น 

6.3 บรรยายความรู้เรื่องการวางกลยุทธ ์

การตลาด  (4P / BMC)  

6.4 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการจัดทําแผนธุรกิจ 

ขนาดเล็กและนําเสนอในรูปแบบ Pitching 

K6.1 คํานวณต้นทุนการผลิต 

และการบริการสินค้าได ้

K6.2 วิเคราะห์กําไร-ขาดทุน 

เบื้องต้นได ้

K6.3 วางกลยุทธ์การตลาด (4P / 

BMC) ได้ 

S6.1 วางแผนธุรกิจขนาด 

เล็กได ้

S6.2 นําเสนอแผนธุรกิจใน 

รูปแบบ Pitching ได ้

A6.1 มีระแบบ รอบคอบ 

จากการวางแผนธุรกิจอย่าง 

เป็นระบบ 

A6.2 มีความกล้าแสดงออก 

ในการนําเสนอแผนธุรกิจใน 

รูปแบบ Pitching 

A6.3 มีความร่วมมือใน 

กิจกรรมการฝึกทักษะการ 

การจัดทําแผนธุรกิจขนาด 

เล็กและนําเสนอในรูปแบบ 

Pitching 
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ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหลักสูตรกับระดับหน่วยการเรียนรู้   

 ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหลักสูตรกับผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้เป็นการเช่ือมโยงเป้าหมายปลายทางของผู้เรียนเข้ากับเป้าหมายระหว่าง 
ทางจากการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ในแต่ละหน่วยการเรียนรู้เพื่อเป็นแนวทางในการกําหนดประเด็นในการวัดและประเมินผลให้เกิดความชัดเจนตรงตามวัตถุประสงค์และเป้าหมาย      
ของหลักสูตร  

หน่วย

ที ่ ชื่อหน่วยการเรียนรู ้

ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหลักสูตรกับระดับหน่วยการเรียนรู ้ รวมตัวชี้วัดตาม 

หน่วยการเรียนรู ้
ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

PLO1 PLO2 PLO3 PLO4 PLO5 PLO6 PLO7 PLO8 PLO9 PLO1

0 
PLO1

1 
PLO12 PLO1

3 
PLO1

4 
PLO1

5 

1 เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร K1.1    K1.2  

K1.3 
    S1.1  A1.1 A1.2   6 

2 สรรหาผักตบชวา 

 
K2.1 

K2.2 
K2.4 K2.3 

K2.4 
  S2.1 

S2.2 
    A2.1    A2.2 9 

3 ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า   K3.1 

K3.3 
K3.2 

K3.4 
   S3.1    A3.1     6 

4 การตลาดและการขายออนไลน ์  K4.1 

K4.2 

K4.4 

K4.3    S4.1 

S4.2 

S4.3 

   A4.1  A4.2 A4.4 A4.3 11 

5 กฎหมายธุรกิจออนไลน ์  K5.2 

K5.3 
  K5.1 

K5.4 
 S5.1   S5.2 A5.1 A5.1 A5.2 A5.3  10 
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หน่วย

ที ่ ชื่อหน่วยการเรียนรู ้

ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหลักสูตรกับระดับหน่วยการเรียนรู ้ รวมตัวชี้วัดตาม 

หน่วยการเรียนรู ้
ความรู ้

(Knowledge : K) 
ทักษะอาชีพ 

(Skills : S) 
คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

(Attitudes : A) 

PLO1 PLO2 PLO3 PLO4 PLO5 PLO6 PLO7 PLO8 PLO9 PLO1

0 
PLO1

1 
PLO12 PLO1

3 
PLO1

4 
PLO1

5 

6 การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก (Mini Business 

Plan)  
  K6.3 K6.1 

K6.2 

K6.3 

   S6.1 

S6.2 

S6.3 

  A6.1 A6.2  A6.4 A6.3 11 

รวมตัวชี้วัดของผลลัพธ์การเรียนรู ้ 3 8 6 3 15 2 5 5 3 4 8 4 6 4 4 80 
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ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ของหลักสูตรท้องถ่ินกับตัวช้ีวัดของหลักสูตรแกนกลางการศึกษาข้ันพ้ืนฐาน 

  ความสอดคล้องระหว่างผลลัพธ์การเรียนรู้ของหลักสูตรท้องถ่ินกับตัวช้ีวัดของหลักสูตรแกนกลางการศึกษาข้ันพ้ืนฐานเป็นข้ันตอนสําคัญในการพัฒนาหลักสูตร 

เพ่ือให้หลักสูตรท้องถ่ินมีคุณภาพตามกรอบมารตฐานการศึกษาระดับชาติท่ีสํานักงานคณะกรรมการการศึกษาข้ันพ้ืนฐานกําหนดไว้  

ด้าน ผลลัพธ์การเรียนรู้ของหลักสูตรท้องถ่ิน 
ตัวช้ีวัดของหลักสูตรแกนกลางการศึกษาข้ันพ้ืนฐาน 

กลุ่มสาระการเรียนรู้การงานอาชีพและเทคโนโลยี 

ความรู้ 

PLO1 บอกถึงวงจรและการเก็บผักตบชวาได้ สาระท่ี 4 การอาชีพ 

มาตรฐานท่ี 4.1  

ม.4-6/1 อภิปรายแนวทางสู่อาชีพท่ีสนใจ 
PLO2 อธิบายหลักการและกระบวนการการจักสานเป็นผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาพร้อม 

จําหน่ายได้ 

PLO3 นํามาตรฐานความปลอดภัยของเคร่ืองมือในการผลิตผลิตภัณฑ์จากผักตบชวามาใช้ได้ 

อย่างถูกต้อง 

PLO4 อธิบายหลักการออกแบบบรรจุภัณฑ์ ฉลากสินค้าท่ีได้มาตรฐาน 

การสร้างแบรนด์ท้องถ่ินได้ 

PLO5 อธิบายหลักการจัดการธุรกิจขนาดเล็กและแผนการตลาดข้ันพ้ืนฐานเพ่ือสร้างรายได้ 

ระหว่างเรียนได้ 

ทักษะ 

PLO6 คัดเลือกวัตถุดิบ ทําความสะอาด และเตรียมผักตบชวาเพ่ือแปรรูปได้ถูกต้อง สาระท่ี 4 การอาชีพ 

มาตรฐานท่ี 4.1  

ม.4-6/2 เลือกใช้เทคโนโลยีท่ีเหมาะสมกับอาชีพ 

ม.4-6/3 มีประสบการณ์ในอาชีพท่ีถนัดและสนใจ 

PLO7 การจักสานเป็นผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในรูปแบบต่าง ๆ โดยใช้เคร่ืองมือและอุปกรณ์ 

อย่างถูกต้องและปลอดภัย 

PLO8 ออกแบบผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้ตรงตามมาตรฐานและสอดคล้องกับความต้องการ 
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ด้าน ผลลัพธ์การเรียนรู้ของหลักสูตรท้องถ่ิน 
ตัวช้ีวัดของหลักสูตรแกนกลางการศึกษาข้ันพ้ืนฐาน 

กลุ่มสาระการเรียนรู้การงานอาชีพและเทคโนโลยี 

ของตลาด 

PLO9 ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลเพ่ือประชาสัมพันธ์และจําหน่ายสินค้าได้อย่างน่าสนใจและ 

ไม่ผิดกฎหมาย 

PLO10 คิดคํานวณ วิเคราะห์ข้อมูลท่ีสําคัญท่ีเก่ียวข้องกับการทําธุรกิจ รวมถึงวางแผนธุรกิจได้ 

คุณลักษณะ 

PLO11 มีความรับผิดชอบ รอบคอบ และรักษาความสะอาดในการจักสานเป็นผลิตภัณฑ์ สาระท่ี 4 การอาชีพ 

มาตรฐานท่ี 4.1  

ม.4-6/4 มีคุณลักษณะท่ีดีต่ออาชีพ 
PLO12 มีความคิดสร้างสรรค์ มองเห็นโอกาสใหม่ ๆ ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

PLO13 มีความม่ันใจ กล้าแสดงออก 

และกล้าตัดสินใจอย่างมีหลักเกณฑ์บนฐานของความถูกต้อง 

PLO14 มีความซ่ือสัตย์สุจริต ไม่กระทําผิดในการผลิต จําหน่าย และโฆษณาสินค้า 

PLO15 มีปฏิสัมพันธ์ท่ีดีกับเพ่ือนร่วมงาน 

ประสานงานในการทํางานเป็นทีมได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
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โครงสร้างหลักสูตร 

  โครงสร้างหลักสูตรท้องถิ ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู ้กลุ ่มสาระการเรียนรู ้การงานอาชีพและ. 

เทคโนโลยีเรื่อง “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” ระดับชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 1-6  โรงเรียน 

สองพี่น้องวิทยา เป็นการอธิบายชี้แจงเวลาและค่านํ้าหนักคะแนนในการจัดการเรียนการสอนในแต่ละหน่วย 

การเรียนรู้ ซ่ึงจะนําไปสู่ข้ันตอนในการออกแบบกิจกรรมและแผนการจัดการเรียนรู้ในลําดับต่อไป 
 

 

หน่วย 

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ กิจกรรมการเรียนรู ้ จํานวน 

ตัวชี้วัด 
เวลา 

(ชั่วโมง) 
นํ้าหนัก 

คะแนน 

การทอดสอบก่อนเรียน - - 

1 เรียนรู ้

สู่ชุมชน 

บางตาเถร 

1.1 ความสําคัญของผักตชวาใน 

ฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจและ 

สุขภาพ  

1.2 แนวโน้มตลาดและโอกาสทาง 

ธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

1.3 กรณีศึกษาความสําเร็จของ 

ผู้ประกอบการเห็ดในระดับท้อง 

ถิ่นสู่สากล 

1.4 การสร้างแรงบันดาลใจสู ่

ผู้ประกอบการรุ่นใหม ่

1.1 บรรยายความรู้เรื่องความสําคัญของผักตบ 

ชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจและสุขภาพ 

1.2 บรรยายความรู้เกี่ยวกับแนวโน้มตลาดและ 

โอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

1.3 ร่วมกันวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของ 

ผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผลิตภัณฑ์จากผักตบ 

ชวา 

1.4 สร้างแรงบันดาลใจสู่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ให้แก ่

ผู้เรียน 

6 4 6 

2 สรรหา 

ผักตบชวา 
2.1 วงจรชีวิตของผักตบชวา 

2.2 การเลือกเก็บเกี่ยวผักตบชวา 

ที่มีคุณภาพและสมบูรณ ์

2.3 คุณค่าของผักตบชวาและ 

ประโยชน์ต่อการใช้งาน 

2.4 ปัจจัยที่มีผลต่อผักตบชวา 

ก่อนนําไปจักสาน 

2.1 บรรยายความรู้เรื่องวงจรชีวิตของผักตบชวา 

2.2 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการเลือกเก็บเกี่ยววัตถุดิบ 

ที่มีคุณภาพ 

2.3 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการรักษาคุณภาพของ 

ผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 

2.4 บรรยายความรู้เรื่องปัจจัยที่มีผลต่อคุณภาพ 

ของผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 

9 4 9 

3 ผลิตภัณฑ์

ผักตบชวา

ทรงคุณค่า 

3.1 ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการ 

จักสาน  

3.2 มาตรฐานการผลิตที่ดีและ 

ความปลอดภัย 

3.3 การเลือกใช้เครื่องมือ อุปกรณ์ 

และเทคโนโลยีการจักสาน 

ผักตบชวา 

3.4 การควบคุมคุณภาพสินค้า 

และอายุการเก็บรักษา 

3.1 บรรยายความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการจักสาน 

3.2 บรรยายความรู้เรื่องมาตรฐานการผลิตที่ด ี

และความปลอดภัย 

3.3 ฝึกทักษะการเลือกใช้เครื่องมือ อุปกรณ์ 

และเทคโนโลยีการจักสานผักตบชวา 

3.4 บรรยายความรู้เรื่องการควบคุมคุณภาพ 

สินค้าและอายุการเก็บรักษา 

6 8 6 

4 การตลาด

และการ 

ขายออน 

ไลน ์

4.1 การเตรียมวัตถุดิบและ 

อุปกรณ์การจักสาน 

4.2 ขั้นตอนการจักสานผักตบชวา 

เป็นผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

4.3 การควบคุมคุณภาพและ 

4.1 บรรยายความรู้เรื่องการเตรียมวัตถุดิบและ 

อุปกรณ์การจักสานผักตบชวาเป็นผลิตภัณฑ์จาก 

ผักตบชวา 

4.2 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการจักสานผักตบชวา 

เป็นผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

11 1 11 
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หน่วย 

ที ่
ชื่อหน่วย 

การเรียนรู ้ สาระสําคัญ กิจกรรมการเรียนรู ้ จํานวน 

ตัวชี้วัด 
เวลา 

(ชั่วโมง) 
นํ้าหนัก 

คะแนน 

จัดเก็บผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

4.4 การจัดเตรียมสินค้าผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวาก่อนจัดจําหน่าย 

4.3 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการควบคุมคุณภาพและ 

จัดเก็บผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

4.4 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการจัดเตรียมสินค้า 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาก่อนจัดจําหน่าย 

5 กฎหมาย 

ธุรกิจออน 

ไลน ์

5.1 การจดทะเบียนพาณิชย์

อิเล็กทรอนิกส ์

5.2 กฏหมายคุ้มครองผู้บริโภค

และโฆษณา 

5.3 พระราชบัญญัติคุ้มครอง

ข้อมูลส่วนบุคคล (PDPA) 

5.4 ภาษ ี

5.1 บรรยายความรู้เรื่องวกัารจดทะเบียนพาณิชย์

อิเล็กทรอนิกส ์

5.2 บรรยายความรู้เรื่อง กฏหมายคุ้มครองผู้บริโภค

และโฆษณาทีส่ร้างสรรค์รูปแบบใหม่เพื่อสร้าง 
ความแตกต่างในตลาด 

5.3 ร่วมกันวิเคราะหพ์ระราชบัญญัติคุ้มครองข้อมูล

ส่วนบุคคล (PDPA) 

5.4 บรรยายความรู้เรื่องภาษ ี

10 1 10 

6 การจัดทํา

แผนธุรกิจ

ขนาดเล็ก 

(Mini 

Business 

Plan)  

6.1 การออกแบบบรรจุภัณฑ ์

สินค้าผลิตภัณฑ์จากผักตบ 

ชวา 

6.2 การสร้างเอกลักษณ์แบรนด์ 

(Brand Identity)  

6.3 การจัดทําฉลากสินค้า 

6.4 ฝึกออกแบบสินค้าผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวา สร้างเอกลักษณ ์

แบรนด์ และจัดทําฉลากสินค้า  

6.1 บรรยายความรู้เรื่องหลักการออกแบบ 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

6.2 บรรยายความรู้เรื่องการสร้างเอกลักษณ์แบรนด์  

6.3 บรรยายความรู้เรื่องการจัดทําฉลากสินค้า 

6.4 แบ่งกลุ่มฝึกทักษะการออกแบบผลิตภัณฑ์จาก 

ผักตบชวา สร้างเอกลักษณ์แบรนด์ และจัดทําฉลาก 

สินค้า 

11 2 11 

การทดสอบหลังเรียน  - 20 

รวม 80 20 100 
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 หลักสูตรท้องถิ ่นบูรณาการหน่วยการเรียนรู ้กลุ ่มสาระการเรียนรู ้การงานอาชีพและเทคโนโลยี 

ระดับชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 1 – 6 โรงเรียนสองพี่น้องวิทยา “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” 

โดยมุ่งเน้นศึกษาและธํารงสร้างสรรค์ของดีประจําท้องถิ่นและพัฒนาทักษะอาชีพรวมถึงเสริมสร้างคุณลักษณะ 
ทางวิชาชีพ ที ่นําไปสู ่การสร้างรายได้ระหว่างเรียน ซึ ่งก่อนการจัดกิจกรรม การเรียนรู ้ตามหลักสูตร 
ผู้สอนจะต้องให้ผู้เรียน ทําแบบทดสอบก่อนเรียนเพื่อวัดพื้นฐานความรู้ และเมื่อเรียนจบหลักสูตรให้ผู้เรียน 
ทําแบบทดสอบหลังเรียนเพื่อวัดและเปรียบเทียบความรู้ให้เกิดผลการประเมินที่ชัดเจน โดยแผนการจัด 

กิจกรรมการเรียนรู้ในแต่ละหน่วยการเรียนรู้มีองค์ประกอบดังน้ี 

  1. สาระสําคัญ 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

     3.2 ทักษะวิชาชีพ 

      3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

  5. การวัดผลและประเมินผล 

  6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     1) เอกสารประกอบการบรรยาย 

     2) ส่ือประกอบการสอน 

    3) แบบประเมินความรู้ 

     4) แบบประเมินทักษะอาชีพ 

    5) แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 

     6) แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 

 

 

 

 

 

 

 

 

แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” 
 

 
 

 

 

 

 

ตัวช้ีวัด 6 ตัว เวลาเรียน 4 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 6 คะแนน 

 1. สาระสําคัญ 

  ความสําคัญของผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจ แนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจผักตบชวา 

กรณีศึกษาความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในระดับท้องถิ่นสู่สากล การสร้างแรงบันดาลใจ 
สู่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ 
 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K1.1 อธิบายความสําคัญของผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจได้  

   K1.2 บอกถึงแนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้ 

   K1.3 อธิบายเส้นทางแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในระดับ 

ท้องถ่ินสู่สากลได้ 

     3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S1.1 วิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้ 

      3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A1.1 มีแรงบันดาลใจและมองเห็นโอกาสสร้างรายได้ 

   A1.2 มีความแสดงออกและกล้าตัดสินใจในการเลือกทําธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
       

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู้หน่วยการเรียนรู้ที่ 1 เรื่อง เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร มีเวลา 4 ชั่วโมง     

ในการเรียนรู ้ตามที ่โครงสร้างหลักสูตรกําหนด ซึ ่งรายละเอียดการจัดกิจกรรมผู ้สอนจะต้องพิจารณา 
กลุ ่มผู ้เรียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบทดังกล่าวมากที ่สุด 

โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองความสําคัญของผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจ  

     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับแนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจผักตบชวา 

      4.3 ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

      4.4 ผู้สอนสร้างแรงบันดาลใจสู่ผู้ประกอบการรุ่นใหม่ 

      4.5 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 1  

เรียนรู้สู่ชมุชนบางตาเถร 
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  5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียน

รู้ตัวชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้เรื่องความสําคัญ 
ของผักตบชวาในฐานะวัตถุ

ดิบทางเศรษฐกิจ 

K1.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความ

สําคัญของผักตบชวา 

ในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจ 

ได้คะแนน   
มากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับแนวโน้ม 
ตลาดและโอกาสทางผลิตภั

ณฑ์จากผักตบชวา 

K1.2 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู้

เกี่ยวกับแนวโน้มตลาดและ 
โอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จาก

ผักตบชวา 

ได้คะแนน 

มากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะการวิเคราะห์ปัจจัย 
แห่งความสําเร็จของผู้ประ

กอบการผลิตภัณฑ์จากผัก

ตบชวาได ้

K1.3 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องปัจจัย

แห่งความสําเร็จของผู้ประกอบ

การผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ได้คะแนน 

มากกว่า 

ร้อยละ 80 

S1.1 วิเคราะห์ปัจจัยแห่ง 
ความสําเร็จ 

แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความ

สําเร็จของผู้ประกอบการ 
ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ได้คะแนน 

มากกว่า 

ร้อยละ 80 

แรงบันดาลใจและมองเห็น

โอกาสสร้างรายได้ 
A1.1 สอบถามการมีแรงบาล 

ใจและมองเห็นโอกาส 
สร้างรายได้ 

แบบสอบถามการมีแรงบันดาล

ใจและมองเห็นโอกาสสร้างราย

ได ้

ระดับดีขึ้นไป 

ความกล้าแสดงออกและ 
กล้าตัดสินใจในการเลือก

ทําธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผัก 
ตบชวา 

A1.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้า 
แสดงออกและกล้าตัดสินใจใน

การเลือกทําธุรกิจจาก 
ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

 

 6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 

    6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 

     6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
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6.1.1 เร่ือง ความสําคัญของผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจ 

 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 ผักตบชวา เป็นไม้นํ ้าล้มลุกอายุหลายฤดู สามารถอยู ่ได้ทุกสภาพนํ้า มีถิ ่นกําเนิดในแถบลุ่มนํ ้า 
แอมะซอน ในทวีปอเมริกาใต้มีดอกสีม่วงอ่อน คล้ายช่อดอกกล้วยไม้ และแพร่พันธุ์ได้อย่างรวดเร็วจนกลาย 

เป็นวัชพืชที่ร้ายแรงในแหล่งนํ้าทั่วไป มีชื่อเรียกในแต่ละท้องถิ่นดังนี้: ผักปอด, สวะ, ผักโรค, ผักตบชวา, 

ผักยะวา, ผักอีโยก, ผักป่อง หรือ บัวลอย เนื่องจากสามารถแพร่พันธุ์ได้อย่างรวดเร็ว จึงเป็นวัตถุดิบที่หาได้ 

ในท้องถิ่น มีระยะเวลาการเจริญเติบโต สั้น และให้ผลผลิตตลอดทั้งปี จึงเป็นพืชที่ช่วยสร้างรายได้ ให้แก่ 

เกษตรกรและครัวเรือน อีกทั ้งยังเป็นนําไปผลิตเป็นของใช้อาหารสัตว์ ทําปุ ๋ย การบริโภคดอกอ่อน 

และก้านใบอ่อนกินเป็นผักลวกจิ้มนํ้าพริกหรือทําแกงส้ม ด้านสมุนไพร ใช้แก้พิษภายในร่างกาย และขับลม 

ใช้ทาหรือพอก แก้แผลอักเสบ ใช้เป็นอาหารเลี ้ยงสัตว์ เช่น หมู ใช้ทําปุ ๋ยหมัก ก้านและใบอ่อนนํามา 

รับประทานได้ เคร่ืองจักสานผักตบชวาเป็นของใช้ท่ีคนหันมาชอบวัสดุจากธรรมชาติในยุคปัจจุบัน 

  1. ความสําคัญทางเศรษฐกิจ 

1. ผักตบชวาเป็นพืชเศรษฐกิจท่ีสร้างรายได้ให้แก่ชุมชน 

   หัตถกรรมเครื่องจักสานจากผักตบชวา ช่วยเสริมสร้างการพัฒนาคุณภาพชีวิตของประชาชน 

ในท้องถิ่นในเขตอําเภอสองพี่น้องเป็นอย่างมาก ซึ่งการทําเครื่องจักสานจากผักตบชวาเป็นภูมิปัญญาท้องถ่ิน 

อย่างหนึ่งของชาวสองพี่น้อง จังหวัดสุพรรณบุรี และเป็นการลดประชากรของผักตบชวาในลุ่มแม่นํ้าท่าจีน 

ได้มากนอกจากนั้นยังทําให้เกิดอาชีพและนํารายได้มาสู่ท้องถิ่น เป็นต้น และจัดตั้งเป็นกลุ่มวิสาหกิจชุมชน 

เพ่ือรวมกลุ่มผลิตและจําหน่ายได้อย่างย่ังยืน 

2. โอกาสทางธุรกิจและตลาดผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

    ตลาดผลิตภัณฑ์จากผักตบชวามีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง เนื่องจากผู้บริโภคหันมานิยม 

ของใช้ที ่เป็นมิตรต่อสิ ่งแวดล้อม ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเป็นวัสดุธรรมชาติที ่ย่อยสลายได้ การแปรรูป 

ผักตบชวาเป็นการสร้างอาชีพและเพิ่มรายได้ให้กับชุมชน ผลิตภัณฑ์ที่ผ่านกระบวนการอย่างเหมาะสมมีความ 

เหนียว ทนทานต่อแรงกระแทกและรอยขีดข่วน สามารถจําหน่ายได้ทั้งในตลาดชุมชน ร้านค้าของที่ระลึก      

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

https://th.wikipedia.org/wiki/%25E0%25B8%259E%25E0%25B8%25B7%25E0%25B8%258A%25E0%25B8%2599%25E0%25B9%2589%25E0%25B8%25B3
https://th.wikipedia.org/wiki/%25E0%25B8%259E%25E0%25B8%25B7%25E0%25B8%258A%25E0%25B8%25A5%25E0%25B9%2589%25E0%25B8%25A1%25E0%25B8%25A5%25E0%25B8%25B8%25E0%25B8%2581
https://th.wikipedia.org/wiki/%25E0%25B9%2581%25E0%25B8%25A1%25E0%25B9%2588%25E0%25B8%2599%25E0%25B9%2589%25E0%25B8%25B3%25E0%25B9%2581%25E0%25B8%25AD%25E0%25B8%25A1%25E0%25B8%25B0%25E0%25B8%258B%25E0%25B8%25AD%25E0%25B8%2599
https://th.wikipedia.org/wiki/%25E0%25B8%2597%25E0%25B8%25A7%25E0%25B8%25B5%25E0%25B8%259B%25E0%25B8%25AD%25E0%25B9%2580%25E0%25B8%25A1%25E0%25B8%25A3%25E0%25B8%25B4%25E0%25B8%2581%25E0%25B8%25B2%25E0%25B9%2583%25E0%25B8%2595%25E0%25B9%2589
https://th.wikipedia.org/w/index.php?title=%25E0%25B9%2580%25E0%25B8%2584%25E0%25B8%25A3%25E0%25B8%25B7%25E0%25B9%2588%25E0%25B8%25AD%25E0%25B8%2587%25E0%25B8%2588%25E0%25B8%25B1%25E0%25B8%2581%25E0%25B8%25AA%25E0%25B8%25B2%25E0%25B8%2599%25E0%25B8%259C%25E0%25B8%25B1%25E0%25B8%2581%25E0%25B8%2595%25E0%25B8%259A%25E0%25B8%258A%25E0%25B8%25A7%25E0%25B8%25B2&action=edit&redlink=1
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และช่องทางออนไลน์ ธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสามารถพัฒนาเป็นรูปแบบ Agrotourism (การท่องเที่ยว 

เชิงเกษตร) โดยเปิดให้ผู ้มาเยือนเรียนรู ้การจักสานและชมผลิตภัณฑ์แหล่งกลุ ่มวิสาหกิจชุมชนจักสาน 

ผักตบชวาในชุมชนและพัฒนาต่อยอดเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่ เช่น กระเป๋า กล่องใส่ของใช้เป็นแนวทาง 

สร้างนวัตกรรมธุรกิจสีเขียว (BCG Economy) 

3. การสร้างอาชีพและรายได้เสริม 

   เหมาะสําหรับผู้ประกอบการรายย่อยหรือครัวเรือนที่มีพื้นที่จํากัด ใช้แรงงานไม่มาก สามารถ 

ทําร่วมกับอาชีพหลักได้ มีศักยภาพในการสร้างรายได้เฉลี่ย 5,000–15,000 บาทต่อเดือน หากบริหารจัดการดี 

สามารถขยายผลสู ่ก ิจกรรม “เรียนรู ้เพื ่ออาชีพ” ในสถานศึกษาหรือโครงการ “นักเรียนสร้างรายได้ 

ระหว่างเรียน” 

   2. ความสําคัญเชิงสังคมและส่ิงแวดล้อม 

  ผักตบชวาเป็นพืชนํ้าจืด มีใบสีเขียว ลักษณะคล้ายใบโพธิ์แต่ใหญ่กว่า ออกดอกเป็นช่อ สีชมพูอมฟ้า 

หรือสีม่วงอ่อน ลําต้นส้ันเป็นกอลอยตามน้ํา หากใครมีบ้านเรือนอยู่ริมน้ําก็คงจะเคยเห็นผักตบชวาอย่างแน่นอน 

แต่จะมีใครบ้างที ่ทราบว่าผักตบชวามีต้นกําเนิดในแถบประเทศบราซิล และเริ ่มเข้ามาในประเทศไทย 

ครั ้งแรกตั ้งแต่สมัยรัชกาลที ่ 5 ดังนั ้นผู ้ที ่อาศัยอยู ่ร ิมแม่นํ ้าลําคลองจึงมีความคุ ้นเคย กับผักตบชวา 

มาหลายยุคหลายสมัย ในอดีตผักตบชวาเป็นเพียงพืชไร้ค่าที่สร้างความยุ่งยากต่อการคมนาคม ตามแม่นํ้า 

ลําคลอง ทําให้เกิดปัญหานํ้าเน่าเสีย วิธีการกําจัดก็ทําได้ยาก เนื่องจากเป็นพืช ที่สามารถเจริญเติบโตได้บนบก 

ทนต่อความแห้งแล้ง และขยายพันธุ ์ได้อย่างรวดเร็ว มาในยุคหลังจึงใช้วิธีกําจัดผักตบชวา โดยนําไปทํา 

อาหารสัตว์ นําลําต้นไปทําปุ ๋ยหมัก ยอดอ่อน ใบอ่อน และดอกใช้ประกอบอาหาร นําลําต้นไปจักสาน 

เป็นงานหัตถกรรม เครื่องใช้ไม้สอยหลากหลายรูปแบบ ผลิตเฟอร์นิเจอร์เพรามีนํ้าหนักเบา เส้นใยเหนียว 

ทนทาน และพื้นผิวเรียบ หลังจากนั้น ผักตบชวาที่เคยเป็นวัชพืชด้อยค่า ไม่เป็นที่ต้องการของใคร ๆ ได้กลาย 

เป็นสินค้าสร้างรายได้เสริมให้กับชาวบ้านในหลายจังหวัด และยังเป็นสินค้าส่งออกไปขายต่างประเทศ 

ทํารายได้ปีละไม่น้อย อีกทั้งยังช่วยลดปัญหาขยะอินทรีย์และสร้างระบบเศรษฐกิจหมุนเวียน (Circular 

Economy) เป็นกิจกรรมท่ีเหมาะกับการเรียนรู้แบบ เกษตรเชิงนิเวศและ BCG Model ในโรงเรียน 

  3. ตัวอย่างกรณีศึกษาความสําเร็จ 

  กลุ่มวิสาหกิจชุมชนจักสานผักตบชวา ที่บ้านทุ่งโพธิ์ ตําบลทุ่งโพธิ์ อําเภอตะพานหิน จังหวัดพิจิตร 

คืออีกแห่งหนึ่งซึ่งถือเป็นแหล่งจักสานกระเป๋าจากผักตบชวารูปทรงสวยงามทันสมัย วิธีการทํา นําลําต้น 

ผักตบชวาไปตากแดดให้แห้ง ย้อมสีและตากแห้งอีกครั้งก่อนจะนําไปสาน ในระหว่างสาน ก็ต้องพรมนํ้า 

ลงไปด้วย เพื ่อให้ผักตบชวามีความนุ ่มและสานได้ง่าย เมื ่อสานเสร็จแล้วนําไปตากแดด ให้แห้งอีกคร้ัง 

แล้วทานํ ้ามัน เคลือบเพื ่อความทนทานในการใช้งาน กระเป๋าจากผักตบชวามีให้เลือกหลาย รูปแบบ 

ตามแต่ผู ้สานจะบรรจง สร้างสรรค์ เช่น ลายรวง กลุ ่มจักสานผักตบชวาบ้านทุ ่งโพธิ ์ เลขที ่ 105 หมู ่ 4 

บ้านทุ่งโพธิ ์ อําเภอตะพานหิน จังหวัดพิจิตร 66150 และพัฒนาเป็นผลิตภัณฑ์ “ผักตบชวาทรงคุณค่า” 

ขายผ่านตลาดออนไลน์ สร้างรายได้ พัฒนานวัตกรรม “ผักตบชวาทรงคุณค่าจากท้องถิ ่นสู ่ท้องตลาด” 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในโรงเรียน เพ่ือเป็นส่ือการเรียนรู้บูรณาการและกิจกรรมสร้างรายได้ระหว่างเรียน 
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6.1.2 เร่ือง แนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์ผักตบชวา 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ในยุคที่ผู้บริโภคหันมาบริโภคของใช้ที่ใช้วัสดุจากธรรมชาติมากขึ้น อาหารจากพืช ย่อยสลายได้ง่าย 

กําลังได้รั ความนิยมเพิ ่มขึ ้นอย่างต่อเนื ่อง ผักตบชวาจึงกลายเป็นวัตถุดิบที ่มีศักยภาพทางการตลาดสูง 

เพราะนอกจากจะเป็นการกําจัดผักตบชวาตามมาตราการทางราชการ น่าจะนําผักตบชวาที่เป็นวัชพืชน้ี 

นํามาใช้ให้เกิดประโยชน์ ย่อยสลายง่าย และสามารถแปรรูปเพิ่มมูลค่าได้หลากหลายรูปแบบ ไม่ว่าจะเป็น 

“กระเป๋า”, “ตะกร้า”,  หรือ “กล่องใส่ของ” นอกจากน้ี การจักสานผักตบชวายังเป็นกิจกรรมเศรษฐกิจฐานราก 

ท่ีช่วยสร้างรายได้ให้ชุมชนในทุกระดับ ต้ังแต่ครัวเรือนไปจนถึงวิสาหกิจชุมชน 

 

 1. แนวโน้มตลาดผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในประเทศไทยและต่างประเทศ 

1. ตลาดในประเทศ 

        ความต้องการบริโภคของใช้ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสูงขึ้นอย่างต่อเนื่องจากแนวโน้ม 

ผู้บริโภคที่ใส่ใจสิ่งแวดล้อม ต้องการใช้ของใช้ที่ย่อยสลายง่ายเป็นมิตรต่อสิ่งแวดล้อม ทําให้มีร้านขายของใช้ 

ผลิตภัณฑ์จากธรรมชาติและร้านค้าผลผลิตจากชุมชนเพิ่มขึ้น ทําให้ผักตบชวา เป็นวัตถุดิบหลักในการจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา เช่น , ตะกร้า, กล่องใส่ของ เป็นต้น ธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา ขยายตัวรวดเร็ว 

โดยเฉพาะในช่องทางออนไลน์ เช่น Facebook, TikTok, Shopee, Lazada ซึ่งเปิดโอกาสให้ผู้ผลิตรายย่อย 

เข้าสู่ตลาดได้ง่าย ตลาดผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเพื่อของฝากและท่องเที่ยว เช่น ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

สวยงามเป็นท่ีนิยมในกลุ่มนักท่องเท่ียว 

2. ตลาดต่างประเทศ 

        ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้รับความนิยมใน ญี ่ปุ ่น จีน เกาหลี และยุโรป ในฐานะ 

“ผลิตภัณฑ์จากพืช” มีการนําไปจักสานเป็น ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา  กลุ่มจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 
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ชาวบ้านบางตาเถร หมวก กระเป๋า ฯ สวยเก๋ มีสไตล์ พร้อมส่งเสริม เปล่ียนวัชพืชไร้ค่าสู่การสร้างงานสร้างรายได้ 

ให้กับครอบครัว  

 

  2. ปัจจัยท่ีสนับสนุนการเติบโตของผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ปัจจัย รายละเอียด 

🌿 กระแสรักส่ิงแวดล้อม  ผู้บริโภคท่ัวโลกหันมาเลือกผลิตภัณฑ์ท่ีใช้วัตถุดิบจากธรรมชาติ 

♻ แนวคิดเศรษฐกิจหมุนเวียน  วัชพืชท่ีมีจํานวนมากตามแหล่งน้ําต่างๆ  มาแปรรูป 

โดยการจักสานเป็นผลิตภัณฑ์ 

💻 การตลาดออนไลน์  ส่ือสังคมออนไลน์เป็นช่องทางหลักในการขายและโปรโมตสินค้า 

ท้องถ่ิน 

🏡 การท่องเท่ียวเชิงเกษตร  ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสามารถพัฒนาเป็นแหล่งเรียนรู้และ 

แหล่งท่องเท่ียวเชิงเกษตร 

🤝 การรวมกลุ่มวิสาหกิจชุมชน การรวมกลุ่มช่วยเพ่ิมกําลังการผลิตและต่อรองราคาในตลาดได้ดี 

กว่า 
 

  3. โอกาสทางธุรกิจจากผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

   3.1 การแปรรูปเพ่ิมมูลค่า 

         ผักตบชวาจัดเป็นวัชพืชที ่ก่อให้เกิดปัญหาทั ้งในด้านการเกษตร การชลประทาน 

และระบบนิเวศ ควบคุมได้ยาก เนื ่องจากผักตบชวามีความทนทานต่อสภาวะแวดล้อม ขยายพันธุ ์ได้เร็ว 

ชาวบ้านตําบล บางตาเถร ได้มีนโยบายในการกําจัดวัชพืช ดังกล่าว รวมถึง การส่งเสริม โดยการนําไปแปรรูป 

ให้เกิดประโยชน์ ท้ังการทําปุ๋ยหมัก  หรือการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเพ่ือสร้างรายได้ให้กับประชาชน 

   3.2 การตลาดเชิงสร้างสรรค์ 

        การตลาดเชิงสร้างสรรค์จะต้องมีการการออกแบบผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาให้สวยงาม 

มีเรื่องราว (Storytelling) ของท้องถิ่น สร้างแบรนด์ในรูปแบบ “Eco-friendly” หรือ “Healthy Product” 

และใช้ Influencer หรือ Content Creator โปรโมตสินค้าผ่านคลิปส้ันและรีวิว 

3. การเช่ือมโยงกับเศรษฐกิจสร้างสรรค์ (Creative Economy) 

   ใช้แนวคิด “Soft Power ท้องถิ่น” เช่น การเล่าเรื ่องวัฒนธรรมพื้นบ้าน ผ่านผลิตภัณฑ์ 

จากผักตบชวา สร้างผลิตภัณฑ์ที ่เป็นของฝากเฉพาะถิ่น (Local Gift) เพื ่อส่งเสริมการท่องเที ่ยวจังหวัด 

สุพรรณบุรี และพัฒนา “วิสาหกิจชุมชนเรียนรู้ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา” ให้เป็นศูนย์ฝึกอาชีพของนักเรียน 

และชุมชน 
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 4. ปัญหาและอุปสรรคท่ีควรพัฒนา 

ประเด็น รายละเอียด 

การควบคุมคุณภาพ ผู้เพาะบางรายยังขาดมาตรฐานด้านสุขอนามัยและการจัดเก็บ 

การตลาดและบรรจุภัณฑ์ สินค้าท้องถ่ินบางส่วนยังไม่มีเอกลักษณ์หรือภาพลักษณ์ท่ีน่าสนใจ 

ความรู้ด้านดิจิทัลมาร์เก็ตต้ิง ผู้ประกอบการรุ่นเก่ายังไม่คุ้นเคยกับการขายออนไลน์ 

การแข่งขันในตลาด ผู้ผลิตจํานวนมากในบางพ้ืนท่ีทําให้ราคาตลาดผันผวน 

 

 5. แนวทางการพัฒนาและขยายโอกาสธุรกิจ 

1. ยกระดับมาตรฐานการผลิต จัดอบรมเร่ืองสุขาภิบาลอาหารและบรรจุภัณฑ์ท่ีได้มาตรฐาน อย. 

      5.2 สร้างแบรนด์ชุมชน (Community Brand) ใช้ช่ือหมู่บ้าน โรงเรียน ตําบลเป็นจุดขาย  

      5.3 ต่อยอดด้วยนวัตกรรมพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ เช่น หมวก กระเป๋า ตะกร้า กระเช้า ฯ 

มีความแข็งแรง สามารถประยุกต์เป็นผลิตภัณฑ์จักสานต่างๆได้ 

      5.4 ใช้เทคโนโลยีดิจิทัลสนับสนุนธุรกิจ เปิดเพจขายสินค้า, ถ่ายวิดีโอรีวิว, 

ทําคอนเทนต์สอนจักสานผักตบชวา 

      5.5 บูรณาการกับการเรียนรู้ในโรงเรียนให้นักเรียนทดลองผลิตจริงและจําหน่ายในตลาด 

โรงเรียนหรือออนไลน์ 

      5.6 ขยายตลาดสู่การท่องเท่ียวเชิงอนุรักษ์ จัด Workshop“แปรรูปจักสาน ผลิตภัณฑ์ 

จากผักตบชวา” 

  6. ธุรกิจและผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาท่ีน่าสนใจ 

 ธุรกิจและผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาที่น่าสนใจสามารถสร้างรายได้จริงให้แก่ผู้ประกอบการและเป็น  

ประโยชน์ต่อผู ้บริโภคหรือผู ้ใช้บริการ มี 5 หมวด โดยครอบคลุมตั ้งแต่ระดับชุมชนไปจนถึงเชิงพาณิชย์  

พร้อมแนวทางต่อยอดเชิงนวัตกรรม ดังน้ี 

   6.1 ผลิตภัณฑ์แปรรูปผักตบชวา 

       ผลิตภัณฑ์แปรรูปจักสานผักตบชวาสามารถพัฒนาต่อยอดได้โดยใช้แบรนด์ชุมชน เช่น 

“ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสองพี ่น้องวิทยา” เน้นจุดขายเรื ่องความปลอดภัย ปลอดสารพิษ และรักษา 

ส่ิงแวดล้อมเฉพาะถ่ิน 
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ประเภทผลิตภัณฑ์ ตัวอย่าง / แนวคิด จุดเด่นทางธุรกิจ 

หมวกผักตบชวา  แปรรูปผักตบชวาเป็นหมวกปีกกันแดด เป็นของฝากยอดนิยม ราคา 

กลาง–สูง เหมาะตลาดของฝาก 

กระเป๋าผักตบชวา  ออกแบบกระเป๋าให้ทันสมัย สะดวกต่อการใช้งาน เจาะตลาดคนรุ่นใหม่ 

รักษ์ส่ิงแวดล้อม 

ตะกร้าผักตบชวา  ออกแบบให้ใส่ของได้จริง มีน้ําหนักเบา ตอบโจทย์กลุ่มแม่บ้านลดถุง 

พลาสติก 

 

   6.2 ธุรกิจการเรียนรู้และท่องเท่ียว (Agrotourism & Learning Business) 

         การทําธุรกิจการเรียนรู้และท่องเที่ยวเหมาะกับโรงเรียนหรือชุมชนที่มีพื้นที่ สามารถ 

พัฒนาเป็นจุดท่องเท่ียวเชิงเกษตรของตําบลได้ 
 

รูปแบบธุรกิจ แนวคิด รายได้ท่ีเกิดข้ึน 

วิสาหกิจชุมชนเรียนรู้ผลิตภัณฑ์ผักตบชวา เปิดให้เย่ียมชม ทดลองจักสาน 

ผักตบชวา 

ค่าทัวร์ + จําหน่ายผลิตภัณฑ์ 

เวิร์กชอป “แปรรูปจักสานผลิตภัณฑ์ จาก 

ผักตบชวา” 

ให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติจริง ค่าคอร์ส + ของฝากกลับบ้าน 

 

  6.3 ธุรกิจดิจิทัลและการตลาดออนไลน์ (Digital & Branding) 

      ธุรกิจดิจิทัลและการตลาดออนไลน์เหมาะกับนักเรียนอาชีวะหรือมัธยมท่ีฝึกขายออนไลน์เป็น  

กิจกรรมสร้างรายได้ระหว่างเรียน 

แนวคิดธุรกิจ ตัวอย่าง / แรงบันดาลใจ 

ขายออนไลน์ผ่าน  ใช้คลิปรีวิวส้ัน “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 

เพ่ือกระตุ้นยอดขาย 

สร้างแบรนด์ท้องถ่ิน  ถ่ายทอดเร่ืองราว “เกษตรกรรุ่นใหม่บ้านบางตาเถร” ผ่านโลโก้ / 

บรรจุภัณฑ์ 

Live Commerce / Influencer 

Marketing 

สาธิตการเก็บวัตถุดิบและแปรรูปจักสานผักตบชวาแบบสด ๆ 

เพ่ิมความเช่ือม่ันลูกค้า 
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  6.4 ธุรกิจนวัตกรรมและส่ิงแวดล้อม (Innovation & Circular Economy) 

         ธุรกิจนวัตกรรมและส่ิงแวดล้อมเป็นธุรกิจท่ีสอดคล้องกับแนวทาง BCG Model – Bio 

Circular Green Economy ของประเทศ 

ประเภท แนวคิด ผลลัพธ์ 

นําผักตบชวา วัชพืชท่ีมีจํานวนมาก 

ตามแหล่งน้ําต่างๆ  โดยเฉพาะในตําบล 

บางตาเถรมาแปรรูป 

หมุนเวียนเศษวัสดุหลังการแปรรูป 

ผักตบชวาทําเป็นวัสถุดิบ 

จัดเป็นวัชพืชท่ีก่อให้เกิด

ปัญหา ลดของเสีย 

เพ่ิมรายได้เสริม 

วัสดุชีวภาพจากลําต้นผักตบชวา ใช้ลําต้นผักตบชวาทําบรรจุภัณฑ์ 

ย่อยสลายได้ 

นวัตกรรมสีเขียวระดับ 

โลก 
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6.1.3 เร่ือง ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

 
   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

  1. ปัจจัยด้านการผลิต (Production Factors) 

  การผลิตท่ีมีคุณภาพและได้มาตรฐาน คือ รากฐานสําคัญของความสําเร็จองค์ประกอบสําคัญ ได้แก่ 

      1) การเลือกต้นผักตบชวาท่ีมีความสมบูรณ์เหมาะสม 

      2) การเตรียมวัตถุดิบท่ีสะอาด ปลอดเช้ือ เช่น ลานตากผักตบชวา แลคเกอร์เคลือบเงา 

      3) การควบคุมอุณหภูมิ ความช้ืน และแสงอย่างเหมาะสม 

      4) การใช้เทคโนโลยีพ้ืนฐาน เช่น เคร่ืองรีดผักตบชวา, เคร่ืองพ่นแลคเกอร์ 

      5) การจัดการสุขาภิบาล ป้องกันเช้ือรา 

  ตัวอย่าง 

 กลุ่มวิสาหกิจชุมชนจักสานผักตบชวาบ้านดอนตะไล้ จังหวัดชัยนาท เป็นผลิตภัณฑ์ที่เกิดจากการ 

รวมตัวกัน เพื่อนําวัตถุดิบในหมู่บ้านมาใช้ให้เกิดประโยชน์ โดยการนําผักตบชวามาจักสานเป็นผลิต ใช้ระบบ 

ควบคุมความชื้นอัตโนมัติและวัตถุดิบในท้องถิ่น เช่น ลานตากผักตบชวาใช้ลานตากข้าวของชาวนาในหมู่บ้าน 

ช่วยลดต้นทุนลงกว่า 20% และเพ่ิมผลผลิตเฉล่ีย 15 กิโลกรัมต่อวัน 

  2. ปัจจัยด้านการจัดการและการบริหาร (Management Factors) 

  ผู้ประกอบการที่ประสบความสําเร็จมักมีการวางแผนอย่างรอบคอบและปรับตัวต่อสถานการณ์โดยมี 
แนวทางสําคัญดังน้ี 

      1) วางแผนการผลิตให้สอดคล้องกับฤดูกาลและความต้องการตลาด 

       2) คํานวณต้นทุน–กําไรอย่างถูกต้อง (ใช้ Mini Business Plan) 

       3) รวมกลุ่มจัดต้ังวิสาหกิจชุมชนเพ่ือเพ่ิมอํานาจการต่อรองและแบ่งปันทรัพยากร 

4) จัดระบบบัญชีรายรับ–รายจ่าย และตรวจสอบสต็อกวัตถุดิบสม่ําเสมอ 

  ผักตบชวา ผักตบชวา จัดเป็นวัชพืชที่ก่อ 
ให้เกิดปัญหาทั้งในด้านการเกษตรการ ชลประทาน 

และระบบนิเวศ ควบคุมได้ยาก เนื่องจากผักตบชวา 

มีความทนทานต่อสภาวะแวดล้อม ขยายพันธุ์ได้เร็ว 

สามารถสร ้างรายได ้อย ่างย ั ่งย ืนแก่เกษตรกร 

ว ิสาหก ิจช ุมชนและผ ู ้ประกอบ การรายย ่อย 

แต่ความสําเร็จของผู ้ประกอบ การไม่ได้ขึ ้นอยู่ 

เพียงแค่ “การจักสานผักตบชวาดี” เท่านั้น ยังต้อง 

อาศัยการบริหารจัดการการตลาด การพัฒนา 

เทคโนโลยีและทักษะผู้ประกอบการเชิงสร้างสรรค์ 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 
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  ตัวอย่าง 

  “หัตถกรรมผักตบชวาภูมิปัญญาชาวสันป่าม่วง” จังหวัดพะเยา ใช้ระบบบัญชีครัวเรือน และบันทึก 
การผลิตรายวันสามารถประเมินจุดคุ้มทุน และขยายผลผลิตได้ตรงตามแผนในระยะเวลา 3 เดือน 

  3. ปัจจัยด้านการตลาดและนวัตกรรม (Marketing & Innovation Factors) 

  การตลาดท่ีดีคือการเช่ือมโยงผลผลิตกับความต้องการของลูกค้าซ่ึงมีแนวทางแห่งความสําเร็จดังน้ี 

  1) พัฒนา “ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาบ้านบางตาเถร” เพ่ือเพ่ิมมูลค่า เช่น หมวก กระเป๋า ตะกร้า 

กระเช้า 

  2) ใช้การออกแบบบรรจุภัณฑ์ท่ีสวยงามและบอกเล่าเร่ืองราว (Storytelling) 

  3) ใช้ส่ือออนไลน์ เช่น Facebook, TikTok, Shopee เพ่ือขยายตลาด 

  4) สร้างแบรนด์ชุมชน เช่น “ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาบ้านบางตาเถร” 

  ตัวอย่าง 

  ผลิตภัณฑ์ “ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาบ้านบางตาเถร” ใช้กลยุทธ์ตลาดออนไลน์ TikTok + Facebook Live 

ทําให้ยอดขายเพ่ิมข้ึนกว่า 60% ภายใน 6 เดือน 

  4. ปัจจัยด้านเครือข่ายและการมีส่วนร่วม (Networking & Collaboration) 

  1) สร้างเครือข่ายกับหน่วยงานรัฐ เช่น สํานักงานเกษตร สํานักงานพาณิชย์ 

  2) ทํางานร่วมกับสถานศึกษาและนักวิจัยเพ่ือพัฒนานวัตกรรม 

  3) ส่งเสริมการเรียนรู้ร่วมกันในรูปแบบ “ฟาร์มเรียนรู้” หรือ “Community Lab” 

  4) เช่ือมโยงการขายกับธุรกิจท่องเท่ียวหรือโรงแรม (Agrotourism Linkage) 

  ตัวอย่าง 

  โรงเรียนสองพี่น้องวิทยา ร่วมมือกับมหาวิทยาลัยเทคโนโลยีราชมงคลสุวรรณภูมิ พัฒนา “ผลิตภัณฑ์ 
ผักตบชวาบ้านบางตาเถร” เป็นผลิตภัณฑ์ต้นแบบของโครงการ BCG School Model 

  5. ปัจจัยด้านคุณธรรม จริยธรรม และความรับผิดชอบต่อสังคม (Ethical & Social 

Responsibility) 

  1) ซ่ือสัตย์ต่อลูกค้า ไม่ใช้สารเคมีอันตราย 

  2) ให้ความสําคัญกับคุณภาพสินค้าและสุขภาพผู้บริโภค 

  3) แบ่งปันความรู้และเป็นแบบอย่างให้ชุมชน 

  4) ยึดหลักเศรษฐกิจพอเพียงในการดําเนินธุรกิจ 

 ตัวอย่าง 

  กลุ่มจักสานผักตบชวาบ้านห้วยเคียนเหนือ ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา มผช.39/2559 “ตะกร้าไก่ 

ผักตบชวา” เป็นผลิตภัณฑ์งานฝีมือจักสานผักตบชวา ที่มีเอกลักษณ์และรูปแบบเฉพาะที่แตกต่างจากการ 
จักสานผักตบชวาในพื้นที่อื่น สินค้าที่ผลิตจําหน่ายเช่น กระจาดใส่ของรูปไก่ ที่รองแก้ว กล่องใส่กระดาษชําระ 

ตะกร้าใส่ของรูปไก่ ตะกร้าใส่ของทรงต่างๆ เป็นต้น ยึดแนวทาง “ปลอดสาร 100%” จนได้รับการรับรอง 
มาตรฐานสินค้าเกษตรอินทรีย์ (Organic Thailand) 
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ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 1  

เร่ือง เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

QR code ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 1 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร 
 

 

 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 บทนําเข้าสู่สาระการเรียนรู้เร่ืองความสําคัญของผักตบชวาในฐานะวัตถุดิบทางเศรษฐกิจ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 3 ความสําคัญของผักตบชวาด้านเศรษฐกิจ 
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สไลด์ท่ี 4 ความสําคัญเชิงสังคมและส่ิงแวดล้อม 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

สไลด์ท่ี 5 ตัวอย่างกรณีศึกษาความสําเร็จ 
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สไลด์ท่ี 6 นําเข้าสู่เร่ืองแนวโน้มตลาดและโอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์ผักตบชวา 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

สไลด์ท่ี 7 แนวโน้มตลาดผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในประเทศและต่างประเทศ 
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สไลด์ท่ี 8 ปัจจัยท่ีสนับสนุนการเติบโตของธุรกิจเห็ดนางฟ้า 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

สไลด์ท่ี 9 โอกาสทางธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
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สไลด์ท่ี 10 ปัญหาและอุปสรรคท่ีควรพัฒนา 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 11 แนวทางการพัฒนาและขยายโอกาสธุรกิจ 
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สไลด์ท่ี 12 ธุรกิจและผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาท่ีน่าสนใจ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 13 นําเข้าสู่ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
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สไลด์ท่ี 14 ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 1  

เร่ือง เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร  

 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 

1. ข้อใดคือความสําคัญหลักของการนําผักตบชวามาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ (K1.1) 

  ก. เพ่ิมปริมาณผักตบชวาในแหล่งน้ํา 

 ข. ลดปัญหาวัชพืชน้ําและสร้างมูลค่าเพ่ิม 

 ค. ทําให้แหล่งน้ํามีสารอาหารมากข้ึน 

 ง. เพ่ิมค่าใช้จ่ายในการกําจัดวัชพืช 
 

2. ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาช่วยชุมชนในด้านใดมากท่ีสุด (K1.1) 

 ก. ลดรายได้ของชุมชน 

 ข. เพ่ิมรายได้เสริมแก่ครอบครัว 

 ค. ทําให้คนไม่อยากทํางานฝีมือ 

 ง. เพ่ิมปริมาณขยะ 
 

3. การนําผักตบชวามาทําผลิตภัณฑ์มีส่วนช่วยอนุรักษ์ส่ิงแวดล้อมอย่างไร (K1.1) 

 ก. ทําให้แม่น้ําต้ืนเขิน 

 ข. ลดวัชพืชน้ําท่ีกีดขวางทางน้ํา 

 ค. ทําให้สัตว์น้ําลดจํานวนลง 

 ง. ทําให้น้ําเน่าเสีย 
 

4. ข้อใด “ไม่ใช่” ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา (K1.1) 

  ก. กระเป๋าสาน 

 ข. เฟอร์นิเจอร์ 

 ค. ขนมขบเค้ียว 

 ง. ตะกร้าใส่ของ 

 

 

 

 

 

6.3 แบบประเมินความรู้ 



	 42 

5. เพราะเหตุใดผักตบชวาจึงเหมาะสําหรับนํามาสานเป็นผลิตภัณฑ์ (K1.1) 

 ก. ลําต้นแข็งแรงและยืดหยุ่น 

 ข. ใบมีรสหวาน 

 ค. ดอกมีกล่ินหอม 

 ง. โตช้าและหาได้ยาก 

 

6. การนําผักตบชวาไปใช้ทําผลิตภัณฑ์มีผลดีต่อแหล่งน้ําอย่างไร (K1.2) 

 ก. ทําให้การไหลของน้ําช้าลง 

 ข. ลดการแพร่กระจายของผักตบชวา 

 ค. เพ่ิมตะกอนในแม่น้ํา 

 ง. ทําให้สัตว์น้ําถูกบดบังแสง 
 

7. ข้อใดคือประโยชน์ทางเศรษฐกิจจากผลิตภัณฑ์ผักตบชวา (K1.2) 

 ก. ทําให้เกิดมลพิษใหม่ 

 ข. ช่วยเพ่ิมโอกาสอาชีพในชุมชน 

 ค. ทําให้ต้นทุนครอบครัวเพ่ิมข้ึน 

 ง. ทําให้ผู้ผลิตต้องจ่ายภาษีมาก 
 

8. ชาวบ้านต้องทําข้ันตอนใดก่อนนําผักตบชวาไปสานเป็นผลิตภัณฑ์ (K1.2) 

 ก. แช่น้ํา 3 วัน 

 ข. ตากแห้งให้เส้นเหนียวและคงรูป 

 ค. ท้ิงไว้ให้เน่า 

 ง. ฝังดินให้เกิดความแข็งแรง 
 

9. ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาช่วยส่งเสริมคุณค่าทางวัฒนธรรมอย่างไร (K1.3) 

 ก. ทําให้ชาวบ้านไม่ร่วมงานฝีมือ 

 ข. เป็นงานหัตถกรรมพ้ืนบ้านท่ีสืบทอดได้ 

 ค. ลดทักษะฝีมือของคนในชุมชน 

 ง. ทําให้ขาดความร่วมมือในหมู่บ้าน 
 

10. เหตุผลใดทําให้ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาเป็นท่ีนิยมของผู้บริโภค (K1.3) 

 ก. น้ําหนักเบา ใช้งานทนทาน และเป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม 

 ข. ราคาแพงมาก 

 ค. ทําจากวัสดุท่ีหาได้ยาก 

 ง. ผลิตได้เฉพาะในโรงงานใหญ่ 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 1  

เร่ือง เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร  

 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. ลดปัญหาวัชพืชน้ําและสร้างมูลค่าเพ่ิม 

2 ข. เพ่ิมรายได้เสริมแก่ครอบครัว 

3 ข. ลดวัชพืชน้ําท่ีกีดขวางทางน้ํา 

4 ค. ขนมขบเค้ียว 

5 ก. ลําต้นแข็งแรงและยืดหยุ่น 

6 ข. ลดการแพร่กระจายของผักตบชวา 

7 ข. ช่วยเพ่ิมโอกาสอาชีพในชุมชน 

8 ข. ตากแห้งให้เส้นเหนียวและคงรูป 

9 ข. เป็นงานหัตถกรรมพ้ืนบ้านท่ีสืบทอดได้ 

10 ก. น้ําหนักเบา ใช้งานทนทาน และเป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม 
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แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา (S1.1) 

 

ช่ือ–สกุล .........................................................................ช้ัน/ห้อง ....................................เลขท่ี........................... 

ตารางการวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ที่ ประเด็นการวิเคราะห์ ต้นทุน/ทรัพยากร กระบวนการ ผลลัพธ ์

1 ด้านการผลิต  

 

 

  

2 การจัดการและบริหาร  

 

 

  

3 ด้านการตลาดและนวัตกรรม  

 

 

  

4 ด้านเครือข่ายและความร่วมมือ  

 

 

  

5 ด้านคุณธรรมและความรับผิดชอบ 

ต่อสังคม 
 

 

 

  

 

สรุปผลการวิเคราะห์ 
................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

 

 

6.4 แบบประเมินทักษะ 
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6.5.1 แบบสอบถามการมีแรงบันดาลใจและมองเห็นโอกาสสร้างรายได้ของผู้เรียน (A1.1) 

ตอนท่ี 1 ข้อมูลท่ัวไปของผู้ตอบ 

1. ช่ือ–สกุล ............................................................................................................................................ 

2. ช้ัน/ห้อง ............................................................................................................................................. 

3. เพศ ☐ ชาย ☐ หญิง ☐ อ่ืนๆ…………………………………………………………………………………………... 

4. โรงเรียน ............................................................................................................................................. 

ตอนท่ี 2 ประเมินแรงบันดาลใจและการมองเห็นโอกาสสร้างรายได้ 

คําช้ีแจง: โปรดเลือกระดับความคิดเห็นของท่านในแต่ละข้อ ตามความเป็นจริงมากท่ีสุด 

ท่ี รายการประเมิน 1 2 3 4 5 

1 ฉันรู้สึกมีความสุขเม่ือได้เรียนรู้เก่ียวกับอาชีพการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา      

2 ฉันต้ังเป้าหมายอยากเป็นผู้ประกอบการในอนาคต      

3 ฉันพยายามหาความรู้เพ่ิมเติมเก่ียวกับผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาอยู่เสมอ      

4 ฉันรู้สึกภูมิใจเม่ือเห็นผลิตภัณฑ์ของตนเองได้รับความสนใจจากผู้อ่ืน      

5 ฉันมีแรงผลักดันในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้ดีย่ิงข้ึน      

6 ฉันมองเห็นโอกาสสร้างรายได้จากผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในชุมชนของฉัน      

7 ฉันรู้จักช่องทางการขายสินค้าออนไลน์ เช่น Facebook, TikTok, Shopee      

8 ฉันคิดว่าผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสามารถต่อยอดเป็นธุรกิจได้จริง      

9 ฉันสามารถวิเคราะห์ความต้องการของลูกค้าได้จากการสํารวจตลาด      

10 ฉันมองเห็นว่าการสร้างรายได้จากอาชีพน้ีช่วยพัฒนาชุมชนของฉันให้เข้มแข็ง 
ข้ึน 

     

สรุปผลการประเมิน  

 
 

ความคิดเห็นเพ่ิมเติม 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 



	 46 

เกณฑ์การแปลผล 

ช่วงคะแนน 

(รวม 50) ระดับคุณลักษณะ คําอธิบาย 

36 – 50 สูง มีแรงบันดาลใจและเห็นโอกาสสร้างรายได้อย่างชัดเจน 

20 – 35 ปานกลาง มีแรงบันดาลใจระดับดีและเห็นโอกาสบางส่วน 

ต่ํากว่า 20 ต่ํา ต้องการการส่งเสริมและกระตุ้นเพ่ิมเติม 
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6.5.1 แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออกและกล้าตัดสินใจในการเลือกทําธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

(A1.2) 

ช่ือ-สกุล................................................................................................ช้ัน...............................เลขท่ี................ 

ลําดับ ตัวบ่งชี้พฤติกรรมที่สังเกต 1 2 3 4 

ด้านที่ 1 ความกล้าแสดงออก (Self-expression) 

1 กล้าพูด แสดงความคิดเห็นระหว่างการเรียนรู้หรือกิจกรรมกลุ่ม     

2 กล้าซักถามหรือเสนอแนวคิดใหม่เกี่ยวกับผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา     

3 แสดงออกด้วยท่าทาง สีหน้า และนํ้าเสียงอย่างมั่นใจเมื่อนําเสนอผลงาน     

4 มีบทบาทในการสื่อสารหรือประชาสัมพันธผ์ลิตภัณฑ์จากผักตบชวา     

5 กล้าเป็นผู้นําเสนอ หรือพูดต่อหน้ากลุ่มผู้ฟัง / คณะกรรมการ     

ด้านที่ 2 ความกล้าตัดสินใจ (Decision-making) 

6 กล้าตัดสินใจเลือกแนวทางธุรกิจหรือผลิตภัณฑ์ที่สนใจ     

7 สามารถตัดสินใจภายใต้ข้อมูลหรือเวลาอย่างจํากัดได้เหมาะสม     

8 รับฟังความคิดเห็นผู้อื่นก่อนตัดสินใจ     

9 กล้ารับผิดชอบต่อการตัดสินใจของตนเองและกลุ่ม     

10 แสดงความมุ่งมั่นในการตัดสินใจดําเนินกิจกรรมหรือโครงงานให้สําเร็จ     

สรุปผลการประเมิน  
 

ข้อสังเกตเพ่ิมเติม 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

..............................................................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................................. 
 

 

 

 

 

 

 

6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 
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เกณฑ์การแปลผล 

 

คะแนนรวม ร้อยละ ระดับคุณลักษณะ คําอธิบาย 

33 – 40 81 – 100% สูง กล้าแสดงออกและกล้าตัดสินใจอย่างม่ันใจ เหมาะสม 

กับการเป็นผู้ประกอบการ 

25 – 32 61 – 80% ปานกลาง กล้าแสดงออกและตัดสินใจได้บ้าง ต้องการ 

การส่งเสริมเพ่ิมเติม 

ต่ํากว่า 25 ต่ํากว่า 61% ต่ํา ขาดความม่ันใจ ต้องพัฒนาและกระตุ้นให้กล้าคิด 

กล้าทํามากข้ึน 
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แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ินความสําคัญของการจักสานผักตบชวา 

ช่ือ-สกุลวิทยากร................................................................................................................................................. 

ลําดับ รายการประเมิน 1 2 3 4 5 

ด้านที่ 1 ความรู้ความเข้าใจในเนื้อหา (Content Expertise) 

1 วิทยากรมีความรู้และประสบการณ์ตรงเกี่ยวกับการจักสานผักตบชวา      

2 ถ่ายทอดความรู้เกี่ยวกับคุณค่าทางเศรษฐกิจและผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้ถูกต้อง      

3 ให้ข้อมูลเกี่ยวกับกระบวนการจักสานผักตบชวาอย่างครบถ้วนและเป็นลําดับ  ขั้นตอน      

4 อธิบายปัจจัยที่มีผลต่อคุณภาพของผลิตภัณฑ์เห็ดแปรรูปได้ชัดเจน      

5 ตอบคําถามของผู้เรียนได้ตรงประเด็นและมีเหตุผล      

ด้านที่ 2 วิธีการสอนและการถ่ายทอด (Teaching & Demonstration Skill) 

6 ถ่ายทอดเนื้อหาด้วยภาษาที่เข้าใจง่าย เหมาะสมกับระดับผู้เรียน      

7 มีการยกตัวอย่างหรือกรณีศึกษาที่เชื่อมโยงกับท้องถิ่น      

8 จัดกิจกรรมสาธิตการจักสานผักตบชวาให้ผู้เรียนมีส่วนร่วมได้จริง      

9 ใช้สื่ออุปกรณ์หรือเทคโนโลยีช่วยสอน เช่น วิดีโอ ภาพประกอบ หรือสาธิตจริง      

10 จัดกิจกรรมให้ผู้เรียนได้ฝึกปฏิบัติจริงและแลกเปลี่ยนความคิดเห็น      

ด้านที่ 3 การสร้างแรงบันดาลใจและทัศนคต ิ(Inspiration & Attitude Development) 

11 วิทยากรสร้างแรงบันดาลใจให้ผู้เรียนเห็นคุณค่าและโอกาสจากจักสานผักตบชวา      

12 ส่งเสริมให้ผู้เรียนเกิดแนวคิดในการพัฒนาอาชีพหรือผลิตภัณฑ์ของตนเอง      

13 มีทัศนคติที่ดีและเป็นแบบอย่างของผู้ประกอบการชุมชน      

14 ถ่ายทอดประสบการณ์ตรงในรูปแบบที่สร้างแรงจูงใจแก่ผู้เรียน      

15 กระตุ้นให้ผู้เรียนกล้าแสดงออกและกล้าลองทําจริง      

ด้านที่ 4 บุคลิกภาพและการสื่อสาร (Personality & Communication) 

16 มีบุคลิกภาพเหมาะสม มีความเป็นมิตร และเข้าถึงผู้เรียนได้ง่าย      

17 ใช้นํ้าเสียง สีหน้า และท่าทางประกอบการพูดได้อย่างมั่นใจ      

18 สื่อสารได้ชัดเจน เข้าใจง่าย มีการเรียบเรียงเนื้อหาอย่างเป็นระบบ      

19 มีความตรงต่อเวลาและเตรียมความพร้อมในการบรรยายอย่างด ี      

20 มีปฏิสัมพันธ์กับผู้เรียนอย่างเหมาะสมและเป็นกันเอง      

สรุปผลการประเมิน  

6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
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ข้อเสนอแนะเพิ่มเติม 

....................................................................................................................................................................................................... 

....................................................................................................................................................................................................... 
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ลงชื่อ............................................ผู้ประเมิน 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถิ่นสู่ท้องตลาด” 
 

 

 

 
 

ตัวช้ีวัด 9 ตัว เวลาเรียน 4 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 9 คะแนน 
 

 1. สาระสําคัญ 

  การสรรหาผักตบชวามาจักสานนั้นเริ ่มจากการเลือกผักตบชวาที่แก่พอดีจากแหล่งนํ ้าธรรมชาติ 

จากนั้นนํามาล้างทําความสะอาด ผ่าตามลําต้นหรือเลียดเป็นเส้น แล้วนําไปตากแดดให้แห้งสนิทก่อนนํามา 
จักสานตามลวดลายที ่ต้องการ การตากแห้งจะทําให้ผักตบชวามีความเหนียวและทนทานขึ ้นสําหรับ 
การนําไปแปรรูป  

 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K2.1 อธิบายวงจรชีวิตและการใช้ประโยชน์ของผักตบชวาได้ 

  K2.2 อธิบายการเลือกเก็บเก่ียววัตถุดิบท่ีมีคุณภาพได้ 

  K2.3 บอกคุณค่าและประโยชน์ของผักตบชวาได้ 

  K2.4 บอกถึงปัจจัยท่ีมีผลต่อคุณภาพของผักตบชวาก่อนนําไปแปรรูปได้  

    3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S2.1 เลือกเก็บเก่ียววัตถุดิบท่ีมีคุณภาพได้ 

  S2.2 รักษาคุณภาพของผักตบชวาก่อนนําไปแปรรูปได้ 

      3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A2.1 มีความใส่ใจถึงคุณค่าของผักตบชวา 

  A2.2 

มีความร่วมมือในกิจกรรมการฝึกทักษะการเลือกเก็บและการรักษาคุณภาพของผักตบชวา ก่อนนําไปแปรรูป 

 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู ้หน่วยการเรียนรู ้ที ่ 2 เรื ่อง สรรหาผักตบชวา มีเวลา 4 ชั ่วโมง  

ในการเรียนรู ้ตามที ่โครงสร้างหลักสูตรกําหนด ซึ ่งรายละเอียดการจัดกิจกรรม ผู ้สอนจะต้องพิจารณา 
กลุ ่มผู ้เรียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบทดังกล่าวมากที ่สุด 

โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 2 

สรรหาผักตบชวา 
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      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ือง วงจรชีวิตของผักตบชวา 

     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เกี่ยวกับบรรยายความรู้เร่ืองปัจจัยท่ีมีผลต่อคุณภาพของผักตบชวาก่อนนําไป  

จักสาน 

      4.3 ผู้เรียนร่วมกันวิเคราะห์และแบ่งกลุ่มฝึกทักษะการเลือกเก็บเก่ียววัตถุดิบท่ีมีคุณภาพ 

      4.4 ผู้เรียนแบ่งกลุ่มฝึกทักษะการรักษาคุณภาพของผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 

      4.5 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 
 

 5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียนรู้ตั

วชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้เรื่องวงจรชีวิตและการใช้

ประโยชน์ของผักตบชวา 
K1.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องวงจรชีวิต 

และการใช้ประโยชน์ของผักตบชวา 
ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับการเลือกเก็บ 
เกี่ยววัตถุดิบที่มีคุณภาพ 

K1.2  ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู้เกี่ยว

กับการเลือกเก็บเกี่ยววัตถุดิบที่ม ี
คุณภาพ 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะการวิเคราะห์คุณค่าและ

ประโยชน์ของผักตบชวา 
K1.3  ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องการ

วเิคราะห์คุณค่าและประโยชน์ของ 

ผักตบชวา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะการรักษาคุณภาพของ 
ผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 

S1.1 วิเคราะห์ปัจจัยแห่ง 
ความสําเร็จ 

แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จ

ของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จาก 
ผักตบชวา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับปัจจัยที่มีผลต่อ

คุณภาพของผักตบชวาก่อนนํา 
ไปแปรรูป 

A1.1 สอบถามการมีแรงบาล 
ใจและมองเห็นโอกาส 
สร้างรายได ้

แบบสอบถามการมีแรงบันดาลใจ 
และมองเห็นโอกาสสร้างรายได ้

ระดับดีขึ้นไป 

ความกล้าแสดงออกและกล้าตัด

สินใจในการเลือกทําธุรกิจ 
ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

A1.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดง 
ออกและกล้าตัดสินใจในการเลือกทํา

ธุรกิจจากผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

 

  6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 

    6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 

     6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
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6.1.1 เร่ือง วงจรชีวิตของผักตบชวา 

 
 

 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 วงจรชีวิตผักตบชวาประกอบด้วย 2 รูปแบบ คือ  

 ก า ร ส ื บพ ั น ธ ุ ์ แ บบอาศ ั ย เ พศ  ผ ่ า นก า รออกดอกผสม เ กส ร  และ  ก า รขย ายพ ั น ธ์ุ  
แบบไม่อาศัยเพศ โดยการแตกหน่อจากลําต้นหรือเหง้า นอกจากนี้เมล็ดผักตบชวาสามารถมีชีวิตอยู่ได้นานถึง 

15 ปี และจะงอกได้เม่ือได้รับน้ํา ทําให้ผักตบชวามีการขยายพันธ์ุได้รวดเร็วมาก  

การสืบพันธ์ุแบบอาศัยเพศ 

• ผักตบชวาออกดอกเป็นช่อท่ีปลายยอด มีดอกย่อยจํานวน 3-25 ดอกต่อช่อ 

• ดอกสามารถผสมเกสรตัวเอง หรือผสมกับดอกอ่ืนได้  

การขยายพันธ์ุแบบไม่อาศัยเพศ 

• การแตกหน่อ: ผักตบชวามีไหลท่ีแตกออกตามซอกใบ เม่ือไหลเจริญเติบโตข้ึนจะกลายเป็นต้นใหม่ 

• การหย่ังราก: หากน้ําต้ืน ต้นผักตบชวาจะสามารถหย่ังรากลงสู่ดินได้ 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 
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• การสืบพันธ์ุผ่านเมล็ด: เมล็ดสามารถมีชีวิตอยู่ได้นานถึง 15 ปี และจะงอกเป็นต้นใหม่เม่ือได้รับน้ํา  

ลักษณะทางชีววิทยาท่ีส่งเสริมการขยายพันธ์ุ 

• ก้านใบพอง: ก้านใบกลมอวบนํ้าตรงกลางพองออกภายในมีช่องอากาศช่วยพยุงลําต้นให้ลอยนํ้าได้อย่า

งมีประสิทธิภาพ 

• การปรับตัว: สามารถอยู ่รอดในสภาพแวดล้อมที ่แห้งได ้ระยะหนึ ่ง (ประมาณ 3 สัปดาห์) 

และจะกลับมาเจริญเติบโตใหม่ได้เม่ือมีน้ํา  

  

 การเก็บเกี ่ยวผักตบชวาที ่มีคุณภาพควรเลือกต้นที ่มีลําต้นสมบูรณ์ ไม่แก่จัดหรืออ่อนเกินไป 

มีความแข็งแรง และไม่มีร่องรอยความเสียหายหรือโรคพืช โดยพิจารณาจากลักษณะภายนอก เช่น ลําต้นอวบ 

ม ีส ี เข ียวสด หร ือส ีม ่วงแดงที ่ด ูด ี  และใบย ังสมบูรณ์ไม ่แห ้งเห ี ่ยวหร ือม ีร ูพร ุนจนเก ินไป ซ ึ ่ งอาจ 

บ่งช้ีว่าต้นผักตบชวาน้ันมีคุณภาพดีพร้อมนําไปใช้ประโยชน์  

 

ลักษณะผักตบชวาท่ีควรเลือกเก็บเก่ียว 

• ลําต้น: ควรเลือกต้นท่ีมีลําต้นอวบ สมบูรณ์ แข็งแรง และมีสีเขียวสดหรือสีม่วงแดงท่ีดูดี 

• ใบ: ใบควรมีความสมบูรณ์ ไม่เห่ียวแห้งหรือมีรูพรุนจนเกินไป 

• ก้านใบ: ก้านใบควรกลม พอง และมีเน้ือพรุนคล้ายฟองน้ํา ซ่ึงเป็นคุณสมบัติท่ีช่วยพยุงให้ลอยน้ําได้ 

• ราก: ควรเลือกต้นท่ีมีรากสมบูรณ์ ไม่เสียหายหรือมีส่ิงสกปรกติดอยู่มากเกินไป  

ข้อควรพิจารณาเพ่ิมเติม 

• หล ีกเล ี ่ ยงต ้นท ี ่แก ่จ ัดหร ืออ ่อนเก ินไป:  ต ้นท ี ่แก ่จ ัดอาจม ี เน ื ้ อท ี ่ แข ็ งและแห ้ง เก ินไป 

ในขณะท่ีต้นท่ีอ่อนเกินไปอาจยังไม่สมบูรณ์เท่าท่ีควร 

• หลีกเล่ียงต้นท่ีมีโรคหรือแมลง: ตรวจสอบให้แน่ใจว่าไม่มีร่องรอยของโรคหรือแมลงศัตรูพืชบนต้น 

• ต ร ว จ ส อ บ แ ห ล ่ ง น ํ ้ า :  ค ว ร เ ล ื อ ก เ ก ็ บ เ ก ี ่ ย ว ผ ั ก ต บ ช ว า จ า ก แ ห ล ่ ง น ํ ้ า ท ี ่ ส ะ อ า ด 

และหลีกเล่ียงน้ําเสียท่ีอาจเป็นแหล่งเพาะเช้ือโรค  

 

การเตรียมผักตบชวาสําหรับจักสาน 

 ทําความสะอาดและตากให้แห้งสนิท จากนั้นอาจนํามาผ่านกระบวนการกํามะถันเพื่อป้องกันเชื้อรา 

และตัดหรือเล่ือยให้ได้ขนาดตามต้องการก่อนนําไปสาน  

1. การทําความสะอาดและตากแห้ง 

• คัดเลือก: เลือกผักตบชวาท่ีแก่พอดี (มีสีเขียวเข้ม) เพ่ือให้เส้นเหนียวและทนทาน 

• ล้าง: นําผักตบชวาท่ีได้มาล้างทําความสะอาดเพ่ือขจัดส่ิงสกปรก 

• ผ่าและเล ื ่อย: ผ ่าก ้านผักตบชวาออกเป็น 2 ซ ีก หร ือ 4 ส ่วน และเล ื ่อยให้เป ็นเส ้นเล ็กๆ 

ตามขนาดท่ีต้องการ 

• ตากแดด: นําผักตบชวาที่ผ่าเป็นเส้นแล้วไปตากแดดให้แห้งสนิท อาจใช้เวลาประมาณ 3-5 วัน 

หรือนานกว่าน้ันจนกว่าจะแห้งดี  



	 55 

2. การป้องกันเช้ือรา (ทางเลือก) 

• อบกํามะถัน: หลังจากผักตบชวาแห้งแล้วสามารถนําไปอบด้วยกํามะถัน เพื ่อป้องกันเชื ้อรา 

และคงสีสันให้สวยงาม 

• วิธีอบ: นําถังนํ้ามันมาตัดด้านบนและล่างออก วางไม้ไผ่ผ่าซีกเป็นฐาน แล้ววางผักตบชวาแห้งด้านบน 

คลุมด้วยถุงพลาสติกและกระสอบ จากน้ันจุดไฟท่ีเศษกระดาษผสมผงกํามะถันวางไว้ใต้ถัง อบเป็นเวลา 

1 วัน และทําซ้ําอีกคร้ัง 

• ล้างอีกคร้ัง: หลังจากอบกํามะถันแล้ว ให้นําผักตบชวามาล้างน้ําให้สะอาด แล้วผ่ึงให้แห้งอีกคร้ัง  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. การนําไปใช้งาน 

• นําไปสาน: นําเส้นผักตบชวาท่ีเตรียมไว้มาสานเป็นลวดลายต่างๆ ตามต้องการ 

• เคลือบผิว: เม่ือสานเสร็จแล้ว อาจทาน้ํามันเคลือบเงาเพ่ือให้ผลิตภัณฑ์มีความคงทนและสวยงาม  
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 ปัจจัยที ่มีผลต่อผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน ได้แก่ ความสมบูรณ์ของลําต้น (ขนาด ความยาว 

ความอวบนํ้า) และ ความแห้งสนิท ซึ่งส่งผลต่อคุณภาพของเส้นใยที่ได้และความคงทนของผลิตภัณฑ์จักสาน 

โดยต้องนํามาผ่านกระบวนการ ล้าง ทําความสะอาด ตากแห้ง และอาจต้องมีการแช่สารกันบูด 

ปัจจัยสําคัญ 

• ความสมบูรณ์ของลําต้น: 

o ขนาดและความยาว: ลําต้นที่ใหญ่และยาวจะให้เส้นใยที่เหมาะกับการจักสานได้หลากหลาย

รูปแบบ. 

o ความอวบนํ้า: ผักตบชวาที่มีก้านอวบนํ้า (บริเวณที่เป็นช่องอากาศ) จะมีความเหนียว 
และคงทน. 

• ความแห้งสนิท: 

o การตากแดด: ผักตบชวาต้องนําไปตากแดดให้แห้งสนิท เพื ่อให้เส้นใยมีความแข็งแรง 

ไม่น่ิมและไม่ข้ึนรา. 

o ระยะเวลาตาก: ระยะเวลาในการตากแดดที ่ เหมาะสมจะอยู ่ท ี ่ประมาณ 2 สัปดาห์ 

เพ่ือให้แห้งสนิทก่อนนําไปใช้. 

• การเตรียมเส้นใย: 

o การล้าง: ล้างผักตบชวาให้สะอาดเพ่ือกําจัดดิน โคลน และส่ิงสกปรก. 

o การตัดเส้น: ตัดลําต้นตามความยาวท่ีต้องการเพ่ือนํามาผ่านกระบวนการต่อไป. 

o สารกันบูด: การแช่สารกันบูดสามารถช่วยยืดอายุการใช้งานของผลิตภัณฑ์และป้องกันการข้ึน 
ราได้  
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ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 2  

เร่ือง สรรหาผักตบชวา 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

QR code ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 2 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง สรรหาผักตบชวา 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 สาระสําคัญเร่ือง สรรหาผักตบชวา 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

สไลด์ท่ี 3 เร่ือง วงจรชีวิตผักตบชวา 
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สไลด์ท่ี 4 การเลือกเก็บเก่ียวผักตบชวาท่ีมีคุณภาพและสมบูรณ์ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

สไลด์ท่ี 5 เร่ือง คุณค่าของผักตบชวาและประโยชน์ต่อการใช้งาน 

 

 

 



	 60 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

สไลด์ท่ี 6 ปัจจัยท่ีมีผลต่อผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 2  

เร่ือง สรรหาผักตบชวา  

 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 

1. ข้ันตอนแรกของการเตรียมผักตบชวาเพ่ือจักสานคือข้อใด (K2.1) 

  ก. ต้มเส้นผักตบชวา 

 ข. ตัดต้นผักตบชวาและคัดเลือกเส้น 

 ค. ตากแดดให้แห้ง 

 ง. แช่น้ําเกลือ 

 

2. ควรเลือกผักตบชวาท่ีมีลักษณะใดเพ่ือให้ได้เส้นจักสานท่ีมีคุณภาพ (K2.1) 

 ก. ต้นแก่จัดและแข็งมาก 

 ข. ต้นอ่อน ใบใหญ่ และมีความยาวพอเหมาะ 

 ค. ต้นท่ีเห่ียว 

 ง. ต้นท่ีมีรอยช้ํามาก 

 

3. เหตุใดต้องนําผักตบชวาไปทําความสะอาดก่อนเตรียมเส้น (K2.1) 

 ก. เพ่ือให้สีเข้มข้ึน 

 ข. เพ่ือลดน้ําหนัก 

 ค. เพ่ือกําจัดโคลนและส่ิงสกปรก 

 ง. เพ่ือให้ต้นไม่ข้ึนรา 

 

4. ข้ันตอน “ผ่าเส้นผักตบชวา” มีวัตถุประสงค์ใด (K2.2) 

  ก. ทําให้เส้นมีสีสวย 

 ข. ทําให้เส้นแห้งไว 

 ค. ทําให้เส้นมีความกว้างและความหนาสม่ําเสมอ 

 ง. ทําให้เส้นน่ิม 

 

 

 

6.3 แบบประเมินความรู้ 
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5. การตากเส้นผักตบชวาควรตากในสภาพใดจึงจะดีท่ีสุด (K2.2) 

 ก. ตากในท่ีร่มทึบ 

 ข. ตากบนพ้ืนดิน 

 ค. ตากในท่ีโล่งและแดดจัด 

 ง. ตากในห้องปิด 

6. หากเส้นผักตบชวาแห้งเกินไป ควรทําอย่างไร (K2.2) 

 ก. แช่น้ําให้เส้นน่ิมก่อนนําไปจักสาน 

 ข. ตากซ้ําให้แห้งกว่าเดิม 

 ค. ท้ิงเส้นทันที 

 ง. น่ึงเส้นใหม่ 

 

7. จุดประสงค์ของการต้มหรืออบผักตบชวาก่อนตากคืออะไร (K2.3) 

 ก. เพ่ิมความเหนียวและลดการข้ึนรา 

 ข. ทําให้เส้นขาดง่าย 

 ค. ทําให้เส้นมีน้ําหนักมากข้ึน 

 ง. เพ่ิมกล่ินเฉพาะ 

 

8. การคัดเลือกเส้นผักตบชวาก่อนนําไปจักสานควรคัดเลือกตามข้อใด (K2.3) 

 ก. เลือกเส้นท่ีเปราะ 

 ข. เลือกเส้นท่ียาว แข็งแรง และสม่ําเสมอ 

 ค. เลือกเส้นท่ีมีขนาดต่างกันมาก 

 ง. เลือกเฉพาะเส้นส้ัน 

 

9. การเก็บรักษาเส้นผักตบชวาให้ใช้งานได้นานควรทําอย่างไร (K2.4) 

 ก. เก็บในท่ีอับช้ืน 

 ข. เก็บในถุงปิดแน่น 

 ค. เก็บในท่ีแห้งและมีอากาศถ่ายเท 

 ง. แช่น้ําไว้ตลอดเวลา 

 

10. เหตุผลท่ีควรทําให้เส้นผักตบชวาแห้งสนิทก่อนเก็บคืออะไร (K2.4) 

 ก. เพ่ือให้เส้นมีสีจางลง 

 ข. เพ่ือป้องกันการข้ึนราและยืดอายุการใช้งาน 

 ค. เพ่ือให้เส้นแข็งจนจักสานไม่ได้ 

 ง. เพ่ือเพ่ิมกล่ินหอม 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 2  

เร่ือง สรรหาผักตบชวา 
 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. ตัดต้นผักตบชวาและคัดเลือกเส้น 

2 ข. ต้นอ่อน ใบใหญ่ และมีความยาวพอเหมาะ 

3 ค. เพ่ือกําจัดโคลนและส่ิงสกปรก 

4 ค. ทําให้เส้นมีความกว้างและความหนาสม่ําเสมอ 

5 ค. ตากในท่ีโล่งและแดดจัด 

6 ก. แช่น้ําให้เส้นน่ิมก่อนนําไปจักสาน 

7 ก. เพ่ิมความเหนียวและลดการข้ึนรา 

8 ข. เลือกเส้นท่ียาว แข็งแรง และสม่ําเสมอ 

9 ค. เก็บในท่ีแห้งและมีอากาศถ่ายเท 

10 ข. เพ่ือป้องกันการข้ึนราและยืดอายุการใช้งาน 
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แบบวิเคราะห์คุณค่าของผักตบชวาและประโยชน์ต่อการใช้งาน (S2.1) 

 

ช่ือ–สกุล .........................................................................ช้ัน/ห้อง ....................................เลขท่ี.......................... 

ตารางการวิเคราะห์คุณค่าของผักตบชวาและประโยชน์ต่อการใช้งาน 

ท่ี ประเด็นการวิเคราะห์ ต้นทุน/ทรัพยากร กระบวนการ ผลลัพธ์ 

1 ด้านการผลิต  

 

 

  

2 การจัดการและบริหาร  

 

 

  

3 ด้านการตลาดและนวัตกรรม  

 

 

  

4 ด้านเครือข่ายและความร่วมมือ  

 

 

  

5 ด้านคุณธรรมและความรับผิดชอ

บต่อสังคม 

 

 

 

  

 

สรุปผลการวิเคราะห์ 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 
 

 

6.4 แบบประเมินทักษะ 
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6.5.1 แบบสอบถามการมีแรงบันดาลใจและมองเห็นโอกาสสร้างรายได้ของผู้เรียน (A2.1) 

ตอนท่ี 1 ข้อมูลท่ัวไปของผู้ตอบ 

1. ช่ือ–สกุล ............................................................................................................................................ 

2. ช้ัน/ห้อง ............................................................................................................................................. 

3. เพศ ☐ ชาย ☐ หญิง ☐ อ่ืน ๆ………………………………………………………………………………………….. 

4. โรงเรียน ............................................................................................................................................. 

ตอนท่ี 2 ประเมินแรงบันดาลใจและการมองเห็นโอกาสสร้างรายได้ 

คําช้ีแจง: โปรดเลือกระดับความคิดเห็นของท่านในแต่ละข้อ ตามความเป็นจริงมากท่ีสุด 

ท่ี รายการประเมิน 1 2 3 4 5 

1 ฉันรู้สึกมีความสุขเม่ือได้เรียนรู้เก่ียวกับอาชีพการผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา      

2 ฉันต้ังเป้าหมายอยากเป็นผู้ประกอบการในอนาคต      

3 ฉันพยายามหาความรู้เพ่ิมเติมเก่ียวกับผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาอยู่เสมอ      

4 ฉันรู้สึกภูมิใจเม่ือเห็นผลิตภัณฑ์ของตนเองได้รับความสนใจจากผู้อ่ืน      

5 ฉันมีแรงผลักดันในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้ดีย่ิงข้ึน      

6 ฉันมองเห็นโอกาสสร้างรายได้จากผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาในชุมชนของฉัน      

7 ฉันรู้จักช่องทางการขายสินค้าออนไลน์ เช่น Facebook, TikTok, Shopee      

8 ฉันคิดว่าผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาสามารถต่อยอดเป็นธุรกิจได้จริง      

9 ฉันสามารถวิเคราะห์ความต้องการของลูกค้าได้จากการสํารวจตลาด      

10 ฉันมองเห็นว่าการสร้างรายได้จากอาชีพน้ีช่วยพัฒนาชุมชนของฉันให้เข้มแข็งข้ึ
น 

     

สรุปผลการประเมิน  

 
 

ความคิดเห็นเพ่ิมเติม 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 
 

6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 
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เกณฑ์การแปลผล 

 

ช่วงคะแนน  

(รวม 50) 
ระดับ 

คุณลักษณะ 
คําอธิบาย 

36 – 50 สูง มีแรงบันดาลใจและเห็นโอกาสสร้างรายได้อย่างชัดเจน 

20 – 35 ปานกลาง มีแรงบันดาลใจระดับดีและเห็นโอกาสบางส่วน 

ตํ่ากว่า 20 ตํ่า ต้องการการส่งเสริมและกระตุ้นเพิ่มเติม 
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6.5.1 แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออกและกล้าตัดสินใจในการเลือกทําธุรกิจผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

(A2.1) 

ช่ือ-สกุล................................................................................................ช้ัน...............................เลขท่ี................ 

ลําดั

บ 
ตัวบ่งชี้พฤติกรรมที่สังเกต 1 2 3 4 

ด้านที่ 1 ความกล้าแสดงออก (Self-expression) 

1 กล้าพูด แสดงความคิดเห็นระหว่างการเรียนรู้หรือกิจกรรมกลุ่ม     

2 กล้าซักถามหรือเสนอแนวคิดใหม่เกี่ยวกับผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา     

3 แสดงออกด้วยท่าทาง สีหน้า และนํ้าเสียงอย่างมั่นใจเมื่อนําเสนอผลงาน     

4 มีบทบาทในการสื่อสารหรือประชาสัมพันธผ์ลิตภัณฑ์จากผักตบชวา     

5 กล้าเป็นผู้นําเสนอ หรือพูดต่อหน้ากลุ่มผู้ฟัง / คณะกรรมการ     

ด้านที่ 2 ความกล้าตัดสินใจ (Decision-making) 

6 กล้าตัดสินใจเลือกแนวทางธุรกิจหรือผลิตภัณฑ์ที่สนใจ     

7 สามารถตัดสินใจภายใต้ข้อมูลหรือเวลาอย่างจํากัดได้เหมาะสม     

8 รับฟังความคิดเห็นผู้อื่นก่อนตัดสินใจ     

9 กล้ารับผิดชอบต่อการตัดสินใจของตนเองและกลุ่ม     

10 แสดงความมุ่งมั่นในการตัดสินใจดําเนินกิจกรรมหรือโครงงานให้สําเร็จ     

สรุปผลการประเมิน  
 

ข้อสังเกตเพ่ิมเติม 

.............................................................................................................................................................................. 

.............................................................................................................................................................................. 
 

เกณฑ์การแปลผล 

คะแนนรวม ร้อยละ ระดับคุณลักษณะ คําอธิบาย 

33 – 40 81 – 100% สูง กล้าแสดงออกและกล้าตัดสินใจอย่างมั่นใจ เหมาะสมกับการเป็นผู้ประกอบการ 

25 – 32 61 – 80% ปานกลาง กล้าแสดงออกและตัดสินใจได้บ้าง ต้องการการส่งเสริมเพิ่มเติม 

ตํ่ากว่า 25 ตํ่ากว่า 61% ตํ่า ขาดความมั่นใจ ต้องพัฒนาและกระตุ้นให้กล้าคิดกล้าทํามากขึ้น 
 

6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 
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แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ินความสําคัญของการจักสานผักตบชวา 

ช่ือ-สกุลวิทยากร................................................................................................................................................. 

ลําดับ รายการประเมิน 1 2 3 4 5 

ด้านที่ 1 ความรู้ความเข้าใจในเนื้อหา (Content Expertise) 

1 วิทยากรมีความรู้และประสบการณ์ตรงเกี่ยวกับการจักสานผักตบชวา      

2 ถ่ายทอดความรู้เกี่ยวกับคุณค่าทางเศรษฐกิจและผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้ถูกต้อง      

3 ให้ข้อมูลเกี่ยวกับกระบวนการจักสานผักตบชวาอย่างครบถ้วนและเป็นลําดับขั้นตอน      

4 อธิบายปัจจัยที่มีผลต่อคุณภาพของผลิตภัณฑ์เห็ดแปรรูปได้ชัดเจน      

5 ตอบคําถามของผู้เรียนได้ตรงประเด็นและมีเหตุผล      

ด้านที่ 2 วิธีการสอนและการถ่ายทอด (Teaching & Demonstration Skill) 

6 ถ่ายทอดเนื้อหาด้วยภาษาที่เข้าใจง่าย เหมาะสมกับระดับผู้เรียน      

7 มีการยกตัวอย่างหรือกรณีศึกษาที่เชื่อมโยงกับท้องถิ่น      

8 จัดกิจกรรมสาธิตการจักสานผักตบชวาให้ผู้เรียนมีส่วนร่วมได้จริง      

9 ใช้สื่ออุปกรณ์หรือเทคโนโลยีช่วยสอน เช่น วิดีโอ ภาพประกอบ หรือสาธิตจริง      

10 จัดกิจกรรมให้ผู้เรียนได้ฝึกปฏิบัติจริงและแลกเปลี่ยนความคิดเห็น      

ด้านที่ 3 การสร้างแรงบันดาลใจและทัศนคติ (Inspiration & Attitude Development) 

11 วิทยากรสร้างแรงบันดาลใจให้ผู้เรียนเห็นคุณค่าและโอกาสจากจักสานผักตบชวา      

12 ส่งเสริมให้ผู้เรียนเกิดแนวคิดในการพัฒนาอาชีพหรือผลิตภัณฑ์ของตนเอง      

13 มีทัศนคติที่ดีและเป็นแบบอย่างของผู้ประกอบการชุมชน      

14 ถ่ายทอดประสบการณ์ตรงในรูปแบบที่สร้างแรงจูงใจแก่ผู้เรียน      

15 กระตุ้นให้ผู้เรียนกล้าแสดงออกและกล้าลองทําจริง      

ด้านที่ 4 บุคลิกภาพและการสื่อสาร (Personality & Communication) 

16 มีบุคลิกภาพเหมาะสม มีความเป็นมิตร และเข้าถึงผู้เรียนได้ง่าย      

17 ใช้นํ้าเสียง สีหน้า และท่าทางประกอบการพูดได้อย่างมั่นใจ      

18 สื่อสารได้ชัดเจน เข้าใจง่าย มีการเรียบเรียงเนื้อหาอย่างเป็นระบบ      

6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
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ลําดับ รายการประเมิน 1 2 3 4 5 

19 มีความตรงต่อเวลาและเตรียมความพร้อมในการบรรยายอย่างด ี      

20 มีปฏิสัมพันธ์กับผู้เรียนอย่างเหมาะสมและเป็นกันเอง      

สรุปผลการประเมิน  

 
 

ข้อเสนอแนะเพิ่มเติม 

....................................................................................................................................................................................................... 

....................................................................................................................................................................................................... 

.......................................................................................................................................................................................................  

 

ลงชื่อ............................................ผู้ประเมิน 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 
 

 

 

 

ตัวช้ีวัด 6 ตัว เวลาเรียน 8 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 6 คะแนน 

 1. สาระสําคัญ 

   โรงเรียนสองพี ่น้องวิทยาได้จัดหาวิทยากรมาฝึกอบรม ให้ความรู ้เพิ ่มทักษะเกี ่ยวกับ 

การตากแห้ง โดยการผึ่งแดด และการนํามาอบกํามะถัน ผลิตภัณฑ์ที่ฝึกหัดจักสาน ได้แก่ กระเป๋า กล่องใส่ 

ของใช้ เป็นต้น ปัจจุบันได้มีการพัฒนาที่กระบวนการผลิต รูปแบบ ความคงทนและความสวยงามเป็นท่ี 

ต้องการของตลาด ตลอดจนมีการขยายกําลังการผลิตไปยังหมู่บ้านที่อยู่ใกล้เคียง เพื่อให้สามารถผลิตสินค้าได้ 

เพียงพอกับการส่ังซ้ือ ของตลาดได้ 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K3.1 อธิบายความรู้พ้ืนฐานเก่ียวกับการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

  K3.2 อธิบายมาตรฐานการผลิตท่ีดีและการเก็บรักษาผักตบชวา 

  K3.3 บอกการเลือกใช้เคร่ืองมือ อุปกรณ์ท่ีใช้ใน การจักสานผักตบชวา 

  K3.4 บอกถึงการควบคุมคุณภาพสินค้าและอายุการเก็บรักษา  

         3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S3.1 เลือกใช้เคร่ืองมือ อุปกรณ์ และการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาได้อย่างถูกวิธี       

     3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A3.1 มีความรับผิดชอบในการสร้างมาตรฐานและ การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู้หน่วยการเรียนรู้ที่ 3 เรื่อง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า มีเวลา 8 

ช ั ่วโมง  ในการเร ียนร ู ้ตามท ี ่ โครงสร ้างหล ักส ูตรก ําหนด ซ ึ ่ งรายละเอ ียดการจ ัดก ิจกรรมผ ู ้สอน 

จะต้องพิจารณากลุ ่มผู ้เร ียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบท 

ดังกล่าวมากท่ีสุด โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองพ้ืนฐานเก่ียวกับการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับมาตรฐานการผลิตท่ีดีและการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

     4.3 ผู้เรียนร่วมกันฝึกทักษะการเลือกใช้เคร่ืองมือ อุปกรณ์ และ  การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

      4.4 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับการควบคุมคุณภาพสินค้าและอายุการเก็บรักษา 

      4.5 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 3 

ผลิตภัณฑผ์ักตบชวาทรงคุณคา่ 
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 5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียนรู ้

ตัวชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการจักสาน K3.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการจักสาน 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับมาตรฐานการผลิต

ที่ดีและความปลอดภัย 
K3.2 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้

เกี่ยวกับมาตรฐานการผลิตที่ดีและ 
ความปลอดภัย 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะการเลือกใช้เครื่องมือ 

อุปกรณ์ ละเทคโนโลยีการจักสาน 
ผักตบชวา 

K3.3  ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องการเลือกใช้

เครื่องมือ อุปกรณ์ และเทคโนโลย ี
การจักสานผักตบชวา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

การควบคุมคุณภาพสินค้าและ 
อายุการเก็บรักษา 

K3.1 วิเคราะห์การควบคุมคุณ

ภาพสินค้าและอายุการเ

ก็บรักษา 

แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จ

ของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จาก 
ผักตบชวา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

เลือกใช้เครื่องมือ อุปกรณ์ 

และการจักสานผลิตภัณฑ์จาก 
ผักตบชวาได้อย่างถูกวิธ ี

S3.1 สอบถามการเลือกใช้เครื่

องมือ อุปกรณ์ 

และการจักสานผลิตภัณ

ฑ์จากผักตบชวาได้อย่าง

ถูกวิธ ี

แบบสอบถามเลือกใช้เครื่องมือ 

อุปกรณ์ และการจักสานผลิตภัณฑ ์
จากผักตบชวาได้อย่างถูกวิธ ี

ระดับดีขึ้นไป 

มีความรับผิดชอบในการสร้าง 
มาตรฐานและการจักสาน 
ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

A2.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดง 
ออกและกล้าตัดสินใจในการการ 
สร้างมาตรฐานและ การจักสาน 
ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

 

6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 

    6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 

     6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
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6.1.1 เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า 

 
 การทําผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเร่ิมต้นจากการนําผักตบชวาท่ีคัดเลือกแล้วมาทําความสะอาด ตากแดด 

ให้แห้ง จากนั้นนําไปผ่านกระบวนการ เช่น การตัดให้ได้ขนาดที่ต้องการ การย้อมสี หรือการอบเพื่อให้คงทน 

และสุดท้ายนําไปจักสานหรือข้ึนรูปเป็นผลิตภัณฑ์ตามต้องการ.  
 

ข้ันตอนเตรียมวัตถุดิบ 

 การคัดเลือกและทําความสะอาด: เลือกผักตบชวาที่ก้านและใบมีความยาวเหมาะสมกับผลิตภัณฑ์ 

ท่ีต้องการ จากน้ันนํามาล้างน้ําให้สะอาด 

 การตัด  : ตัดรากและใบท่ีไม่จําเป็นออก แล้วห่ันผักตบชวาให้ได้ขนาดตามท่ีต้องการ เช่น 3-5 

เซนติเมตร หรือ   ตามรูปแบบท่ีต้องการ. 

 การตากแดด : นําผักตบชวาท่ีตัดแล้วไปตากแดดให้แห้งสนิท 

เพ่ือไล่ความช้ืนและให้ผักตบชวาเปล่ียนจากสีเขียวเป็นสีน้ําตาลอ่อน ซ่ึงอาจใช้เวลาหลายวัน.  
 

ข้ันตอนแปรรูป 

 การย้อมสี : หากต้องการย้อมสี ให้นําผักตบชวาท่ีแห้งแล้วไปต้มในน้ําเดือดท่ีผสมสีและสารเคมี 

เช่น น้ําส้มสายชู หรือเกลือ เพ่ือช่วยให้สีติดทนข้ึน. 

 การอบกํามะถัน : การอบกํามะถันช่วยป้องกันเช้ือราและแมลงกัดกิน ทําให้ผลิตภัณฑ์มีความคงทน. 

 การทําให้แห้ง : หลังจากย้อมหรืออบกํามะถันแล้ว 

ให้นําผลิตภัณฑ์ไปตากแดดหรือผ่ึงให้แห้งสนิทอีกคร้ัง.  

   

 

 

 

 

 

 

 

ข้ันตอนข้ึนรูปผลิตภัณฑ์ 

 การจักสาน : นําผักตบชวาท่ีแห้งแล้วมาจักสานเป็นรูปทรงท่ีต้องการ. 

 การเสริมความแข็งแรง: อาจทาสารเคลือบ เช่น แลคเกอร์ เพื่อเพิ่มความเงางาม และความแข็งแรง 

ของผลิตภัณฑ์. 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 
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 การแปรรูปรูปแบบอื่น: นอกจากจักสานแล้ว ยังสามารถนําผักตบชวามาทําเป็นกระดาษ หรือวัสดุ 

กันกระแทกได้ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

กระบวนการผลิต (งานจักสาน) 

 หลังจากได้เส้นใยท่ีเตรียมไว้แล้ว ก็เข้าสู่ข้ันตอนการผลิตตามรูปแบบผลิตภัณฑ์ท่ีต้องการ เช่น กระเป๋า 

ตะกร้า หรือรองเท้า  

การข้ึนรูปตามแบบ: เตรียมแม่แบบหรือโครงสร้างของผลิตภัณฑ์ท่ีต้องการทํา (เช่น กระเป๋าหรือ 

รองเท้า) โดยอาจใช้กระดาษหนังสือพิมพ์หรือวัสดุอ่ืนเป็นต้นแบบ 

การจักสาน : ใช้เส้นผักตบชวาท่ีเตรียมไว้มาสานตามลวดลายและรูปแบบท่ีออกแบบไว้ 

โดยต้องพรมน้ําให้เส้นใยมีความช้ืนอยู่เสมอเพ่ือให้สานได้ง่ายและไม่ขาด 

การประกอบ : เม่ือสานช้ินงานเสร็จแล้ว ให้ประกอบเข้ากับส่วนอ่ืนๆ (ถ้ามี) เช่น หูห้ิว ซิป 

หรือส่วนตกแต่งอ่ืนๆ 

การตกแต่งข้ันสุดท้าย: ทาผลิตภัณฑ์ท่ีสานเสร็จแล้วด้วยแล็กเกอร์ใสเพ่ือเพ่ิมความเงางามและช่วยป้อ

งกันความช้ืนและเช้ือรา จากน้ันนําไปตากแดดให้แห้งสนิทอีกคร้ัง นอกจากน้ี 

ยังสามารถนําผักตบชวาไปใช้ประโยชน์ในรูปแบบอ่ืนๆ ได้ เช่น ทํากระดาษ หรือวัสดุกันกระแทก 
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ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 3  

เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

QR code ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 3 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า 

 

 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 สาระสําคัญ เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 3 การเตรียมวัตถุดิบและการแปรรูปเบ้ืองต้น 
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สไลด์ท่ี 4 คลิปวิดีโอการจักสานข้ึนรูป 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 5 ปัจจัยท่ีมีผลต่อผักตบชวาก่อนนําไปจักสาน 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 3  

เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า  

 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 

ข้อ 1 ผักตบชวาเป็นพืชน้ําท่ีมีลักษณะเด่นอย่างไร (K3.1) 

 ก. ลําต้นแข็งและมีหนาม 

 ข. เจริญเติบโตเร็วและแพร่พันธ์ุง่าย 

 ค. มีดอกสีแดงสด 

 ง. ต้องปลูกในดินแห้งเท่าน้ัน 
 

ข้อ 2 การนําผักตบชวามาผลิตเป็นผลิตภัณฑ์มีประโยชน์อย่างไร (K3.1) 

 ก. ทําให้ผักตบชวาเพ่ิมจํานวนมากข้ึน 

 ข. ช่วยลดปัญหาการกีดขวางทางน้ํา 

 ค. ทําให้แม่น้ําต้ืนเขินเร็วข้ึน 

 ง. ทําให้คุณภาพน้ําแย่ลง 

ข้อ 3 ผลิตภัณฑ์ใดต่อไปน้ีทําจากผักตบชวา (K3.1) 

 ก. เคร่ืองป้ันดินเผา 

 ข. กระเป๋าสาน 

 ค. เคร่ืองเงิน 

 ง. เคร่ืองแก้ว 

ข้อ 4 ข้ันตอนแรกของการเตรียมผักตบชวาสําหรับจักสานคือข้อใด (K3.2) 

ก. การย้อมสี 

ข. การตัดแต่งลวดลาย 

ค. การเก็บและคัดเลือกผักตบชวา 

ง. การข้ึนรูปผลิตภัณฑ์ 
 

ข้อ 5 เหตุผลใดท่ีทําให้ผักตบชวาเหมาะสําหรับการจักสาน (K3.2) 

 ก. มีน้ําหนักมาก 

 ข. มีลําต้นแข็งมาก 

 ค. เม่ือตากแห้งแล้วเหนียวและทนทาน 

 ง. มีสีสันสดใสตามธรรมชาติ 

6.3 แบบประเมินความรู้ 
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ข้อ 6 ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาช่วยส่งเสริมด้านใดมากท่ีสุด (K3.3) 

 ก. การใช้สารเคมี 

 ข. การนําเข้าจากต่างประเทศ 

 ค. การสร้างอาชีพและรายได้ในชุมชน 

 ง. การทําลายทรัพยากรธรรมชาติ 

ข้อ 7 การผลิตผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเก่ียวข้องกับแนวคิดใด (K3.3) 

 ก. เศรษฐกิจพอเพียง 

 ข. การใช้ทรัพยากรอย่างส้ินเปลือง 

 ค. การผลิตแบบอุตสาหกรรมหนัก 

 ง. การบริโภคเกินความจําเป็น 

ข้อ 8 ข้อใดเป็นตัวอย่างของการเพ่ิมมูลค่าให้ผักตบชวา (K3.3) 

 ก. ปล่อยให้เน่าเสียตามธรรมชาติ 

 ข. นําไปท้ิงในแม่น้ํา 

 ค. แปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ตกแต่งบ้าน 

 ง. เผาทําลาย 

ข้อ 9 การย้อมสีผักตบชวามีจุดประสงค์หลักเพ่ืออะไร (K3.4) 

 ก. ทําให้ผักตบชวาหนักข้ึน 

 ข. เพ่ิมความสวยงามของผลิตภัณฑ์ 

 ค. ลดความทนทาน 

 ง. ทําให้ผักตบชวาเป่ือยเร็ว 

ข้อ 10 ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาถือว่าเป็นผลิตภัณฑ์ประเภทใด (K3.4) 

 ก. ผลิตภัณฑ์จากโลหะ 

 ข. ผลิตภัณฑ์จากพลาสติก 

 ค. ผลิตภัณฑ์จากวัสดุธรรมชาติ 

 ง. ผลิตภัณฑ์สังเคราะห์ 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 3  

เร่ือง ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาทรงคุณค่า 
 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. เจริญเติบโตเร็วและแพร่พันธ์ุง่าย 

2 ข. ช่วยลดปัญหาการกีดขวางทางน้ํา 

3 ข. กระเป๋าสาน 

4 ค. การเก็บและคัดเลือกผักตบชวา 

5 ค. เม่ือตากแห้งแล้วเหนียวและทนทาน 

6 ค. การสร้างอาชีพและรายได้ในชุมชน 

7 ก. เศรษฐกิจพอเพียง 

8 ค. แปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ตกแต่งบ้าน 

9 ก. ทําให้ผักตบชวาหนักข้ึน 

10 ค. ผลิตภัณฑ์จากวัสดุธรรมชาติ 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 
 

 

 

 

ตัวช้ีวัด 4 ตัว เวลาเรียน 1 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 11 คะแนน 

 1. สาระสําคัญ 

   การตลาดและขายออนไลน์ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาเน้น สร้างเรื่องราว (Storytelling) เน้น

สินค้าเป็นมิตรต่อสิ ่งแวดล้อม (Eco-friendly) และงานฝีมือ (Handicraft) ผ่านช่องทางโซเชียลมีเดีย 

(Facebook, Instagram, TikTok) และแพลตฟอร์ม E-commerce โดยเน้น ภาพสวยงาม, วิดีโอสาธิตการ

ผลิต, และ รีวิวจากลูกค้าจริง เพื่อสร้างความน่าเชื่อถือ และจับกลุ่มเป้าหมายที่ใส่ใจสิ่งแวดล้อมและงาน DIY 

(ทําเอง) โดยใช้ กลยุทธ์โปรโมช่ัน และการร่วมมือกับอินฟลูเอนเซอร์  

 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K4.1 อธิบายข้ันตอนการวางแผนและกลยุทธ์การตลาดข้ันพ้ืนฐานได้ 

  K4.2 อธิบายวิธีการใช้ส่ือดิจิทัลหรือส่ือออนไลน์เพ่ือโปรโมทสินค้า 

  K4.3 อธิบายเทคนิคการถ่ายภาพและวิดีโอสินค้าให้น่าสนใจได้ 

  K4.4 อธิบายการบริหารจัดการการจําหน่ายสินค้าและการบริการได้  

         3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S4.1 วางแผนการตลาดข้ันพ้ืนฐานได้ 

  S4.2 ถ่ายภาพและวิดีโอเพ่ือประชาสัมพันธ์สินค้าได้อย่างน่าสนใจ      

     3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A4.1 มีความรอบคอบประชาสัมพันธ์เผยแพร่ข้อมูลท่ีถูกต้อง 

  A4.2 มีความคิดสร้างสรรค์ในการออกแบบส่ือประชาสัมพันธ์สินค้า 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู้หน่วยการเรียนรู้ที่ 4 เรื่อง การตลาดและการขายออนไลน์ มีเวลา 1 

ช ั ่วโมง  ในการเร ียนร ู ้ตามท ี ่ โครงสร ้างหล ักส ูตรก ําหนด ซ ึ ่ งรายละเอ ียดการจ ัดก ิจกรรมผ ู ้สอน 

จะต้องพิจารณากลุ ่มผู ้เร ียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบท 
ดังกล่าวมากท่ีสุด โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองพ้ืนฐานเก่ียวกับการวางแผนและกลยุทธ์การตลาดข้ันพ้ืนฐาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 4 

การตลาดและการขายออนไลน ์
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     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับการใช้ส่ือดิจิทัลหรือส่ือออนไลน์เพ่ือประชาสัมพันธ์สินค้า 

     4.3 ผู้เรียนร่วมกันฝึกทักษะเทคนิคการถ่ายภาพและวิดีโอสินค้าให้น่าสนใจ 

     4.4 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับการบริหารจัดการการจําหน่ายสินค้าและการบริการ 

      4.5 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 

 

 5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียนรู ้

ตัวชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการวาง 

แผนและกลยุทธ์การตลาด     
ขั้นพื้นฐาน 

K4.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการตลาดและการ

ขายออนไลน ์

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับการใช้สื่อดิจิทัล 
หรือสื่อออนไลน์เพื่อ 
ประชาสัมพันธ์สินค้า 

 

K4.2 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการตลาดและการ

ขายออนไลน ์

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะเทคนิคการถ่ายภาพและ 
วิดีโอสินค้าให้น่าสนใจ 

 

K4.3 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการตลาดและการ

ขายออนไลน ์

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

การบริหารจัดการการจําหน่าย 
สินค้าและการบริการ 

 

K4.4 ทดสอบความรู ้ แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จ

ของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จาก 
ผักตบชวา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

วางแผนการตลาดขั้นพื้นฐานได ้ S4.1 วิเคราะห์การวางแผน 

การตลาดขั้นพื้นฐานได้

วางแผนการตลาดขั้น 

พื้นฐานได ้

แบบสอบถามการวางแผน 

การตลาดขั้นพื้นฐานได้

วางแผนการตลาดขั้นพื้นฐาน 

ระดับดีขึ้นไป 

ถ่ายภาพและวิดีโอเพื่อ       

ประชาสัมพันธ์สินค้าได้อย่าง 

น่าสนใจ 

S4.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ 

การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความรอบคอบประชาสัมพันธ ์

เผยแพร่ข้อมูลที่ถูกต้อง 

A4.1 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ 

การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความคิดสร้างสรรค์ในการออก 

แบบสื่อประชาสัมพันธ์สินค้า 

A4.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ 

การจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 



	 82 

 

6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 

    6.5 แบบประเมินคุณลักษณะทางวิชาชีพ 

     6.6 แบบประเมินความเช่ียวชาญของวิทยากรท้องถ่ิน 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



	 83 

 

 

6.1.1 เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์ 

 
 การตลาดและขายออนไลน์ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาเน้นจุดขายเรื่องความเป็นมิตรต่อสิ่งแวดล้อม ภูมิ

ปัญญาไทย, และการนํากลับมาใช้ใหม่ (Upcycling) โดยใช้แพลตฟอร์มออนไลน์ (Shopee, Lazada, 

Facebook, IG) สื่อสารเรื่องราว (Storytelling) คุณค่าของผลิตภัณฑ์ (กระเป๋า, ของตกแต่ง, วัสดกันกระแทก) 

ผ่านภาพสวยๆ, ไลฟ์สด (Live Selling), ร่วมกับ Influencer สาย Eco-Friendly และเข้าร่วมงาน/เทศกาล

ออนไลน์ (Virtual Events) เพื่อเจาะกลุ่มลูกค้ายุคใหม่ที่ใส่ใจโลกและ DIY, พร้อมจัดโปรโมชัน เช่น ส่งฟรี, ลด

ราคา เพ่ือสร้างยอดขายและฐานลูกค้าประจํา 

 

กลยุทธ์การตลาดและขายออนไลน์ผลิตภัณฑ์ผักตบชวา 

1. การสร้างแบรนด์และผลิตภัณฑ์ (Branding & Product) 

• เน้นเร่ืองราว (Storytelling): เล่าเร่ืองการเปล่ียนวัชพืชให้เป็นสินค้ามีคุณค่า (Upcycling), ความ

เป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม, และภูมิปัญญาไทย. 

• คุณค่าและประโยชน์: ชูจุดเด่นเร่ืองความทนทาน, ความสวยงาม, การใช้งานได้หลากหลาย (กระเป๋า, 

ของแต่งบ้าน, วัสดุกันกระแทก). 

• การออกแบบ: ดีไซน์ให้ทันสมัย เข้ากับเทรนด์ (Modern/Minimalist) เพ่ือเข้าถึงกลุ่มเป้าหมาย

ใหม่ๆ.  

2. ช่องทางการขายออนไลน์ (Online Channels) 

• Marketplaces: Shopee, Lazada, Etsy (สําหรับตลาดต่างประเทศ). 

• Social Media: Facebook, Instagram, TikTok โพสต์ภาพสวย, วิดีโอการผลิต (Behind the 

Scenes), ทํา Live ขาย (Live Selling). 

• Website/E-commerce: สร้างร้านค้าออนไลน์ของตัวเอง เพ่ือควบคุมแบรนด์ได้เต็มท่ี.  

3. กลยุทธ์การตลาดดิจิทัล (Digital Marketing) 

• Content Marketing: สร้างคอนเทนต์ให้ความรู้เร่ืองผักตบชวา, วิธีดูแลรักษา, ไอเดียการใช้งาน. 

• SEO/SEM: ใช้คีย์เวิร์ดท่ีเก่ียวข้อง เช่น "กระเป๋าผักตบชวา", "ของแต่งบ้านรักษ์โลก", "ผลิตภัณฑ์จาก

ธรรมชาติ". 

• Influencer Marketing: จับมือกับ Influencer/Blogger สายรักษ์โลก, DIY, หรือสายไลฟ์สไตล์. 

• โฆษณาออนไลน์ (Ads): ยิงแอดบน Facebook, IG, Google เพ่ือเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายท่ีสนใจสินค้า 

Eco-Friendly.  

4. โปรโมชันและการขาย (Promotion & Sales) 

• โปรโมชันออนไลน์: จัดโปรส่งฟรีเม่ือซ้ือครบ, ส่วนลดสําหรับลูกค้าใหม่/เก่า, สะสมแต้ม (Loyalty 

Program). 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

https://www.google.com/search?q=Influencer&client=safari&hs=l49o&sca_esv=ef502ce5d60b7c34&channel=iphone_bm&source=hp&ei=-jpnaYa3Jvie4-EPmLOJ-Q8&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWdJCiAYpMBFnEIjqqazvNkydBs9eTIh&ved=2ahUKEwjztOrptoqSAxXWzTgGHRVpEKsQgK4QegQIARAB&uact=5&oq=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%95%E0%B8%A5%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%A5%E0%B8%B4%E0%B8%95%E0%B8%A0%E0%B8%B1%E0%B8%93%E0%B8%91%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%95%E0%B8%9A%E0%B8%8A%E0%B8%A7%E0%B8%B2&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6Im_guIHguLLguKPguJXguKXguLLguJTguYHguKXguLDguILguLLguKLguK3guK3guJnguYTguKXguJnguYzguJzguKXguLTguJXguKDguLHguJPguJHguYzguJzguLHguIHguJXguJrguIrguKfguLIyBRAAGO8FMgUQABjvBTIFEAAY7wUyBRAAGO8FSOmuAVCHGliHpQFwBXgAkAEAmAGKAqAB6hWqAQYzLjE2LjG4AQPIAQD4AQL4AQGYAhmgAuYWqAIKwgIKEAAYAxjqAhiPAcICChAuGAMY6gIYjwGYAwjxBYdT3ULWe5hDkgcGNi4xOC4xoAe-ObIHBjEuMTguMbgH0BbCBwYwLjkuMTbIB0aACAA&sclient=gws-wiz
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• กิจกรรมร่วมสนุก: Giveaway, Challenge เก่ียวกับส่ิงแวดล้อม. 

• เข้าร่วมกิจกรรม/งานแสดงสินค้าออนไลน์: เช่น Virtual Exhibition เพ่ือสร้างการรับรู้แบรนด์.  

5. การสร้างความน่าเช่ือถือ (Credibility) 

• รีวิว: กระตุ้นให้ลูกค้าเขียนรีวิวและแชร์ประสบการณ์. 

• เน้นความเป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม: แสดงใบรับรอง (ถ้ามี) หรือข้อมูลเชิงลึกเก่ียวกับกระบวนการผลิต

ท่ีย่ังยืน.  

ตัวอย่างผลิตภัณฑ์: กระเป๋าสาน, กล่องทิชชู, ท่ีรองแก้ว, เส่ือ, แจกัน, วัสดุกันกระแทก (แบรนด์ตบชวา), เส้น

ใยสําหรับงาน DIY (แบรนด์ MUNIE).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สรุป: หัวใจสําคัญคือการเล่าเร่ือง (Storytelling) ท่ีน่าสนใจ, ใช้ช่องทางออนไลน์ให้เกิดประโยชน์สูงสุด, และ

สร้างความเช่ือมโยงกับกลุ่มลูกค้าท่ีรักส่ิงแวดล้อม เพ่ือเปล่ียน "วัชพืช" ให้เป็น "พืชเศรษฐกิจ" ท่ีมีมูลค่าและ

ขายได้จริงในตลาดออนไลน์ 

 
 

https://www.google.com/search?q=Giveaway&client=safari&hs=l49o&sca_esv=ef502ce5d60b7c34&channel=iphone_bm&source=hp&ei=-jpnaYa3Jvie4-EPmLOJ-Q8&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWdJCiAYpMBFnEIjqqazvNkydBs9eTIh&ved=2ahUKEwjztOrptoqSAxXWzTgGHRVpEKsQgK4QegQICxAC&uact=5&oq=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%95%E0%B8%A5%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%A5%E0%B8%B4%E0%B8%95%E0%B8%A0%E0%B8%B1%E0%B8%93%E0%B8%91%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%95%E0%B8%9A%E0%B8%8A%E0%B8%A7%E0%B8%B2&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6Im_guIHguLLguKPguJXguKXguLLguJTguYHguKXguLDguILguLLguKLguK3guK3guJnguYTguKXguJnguYzguJzguKXguLTguJXguKDguLHguJPguJHguYzguJzguLHguIHguJXguJrguIrguKfguLIyBRAAGO8FMgUQABjvBTIFEAAY7wUyBRAAGO8FSOmuAVCHGliHpQFwBXgAkAEAmAGKAqAB6hWqAQYzLjE2LjG4AQPIAQD4AQL4AQGYAhmgAuYWqAIKwgIKEAAYAxjqAhiPAcICChAuGAMY6gIYjwGYAwjxBYdT3ULWe5hDkgcGNi4xOC4xoAe-ObIHBjEuMTguMbgH0BbCBwYwLjkuMTbIB0aACAA&sclient=gws-wiz&mstk=AUtExfDIZRniQDN2TGKadjaotK3zJ2zvFYeXxPKn3J94fdjSBKG9sbf-Sn3VYIc-ctJ_SnePTI9kajP7W5Spnm79tHgQeR78kLttwxTGe3mzidu6DvAqET2TTq26ieWbSiSjza2Zj6_ekugz4Zn1m9a0byCZfXrtcXL8rQ92Io14opvE0JE&csui=3
https://www.google.com/search?q=Challenge&client=safari&hs=l49o&sca_esv=ef502ce5d60b7c34&channel=iphone_bm&source=hp&ei=-jpnaYa3Jvie4-EPmLOJ-Q8&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWdJCiAYpMBFnEIjqqazvNkydBs9eTIh&ved=2ahUKEwjztOrptoqSAxXWzTgGHRVpEKsQgK4QegQICxAD&uact=5&oq=%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%95%E0%B8%A5%E0%B8%B2%E0%B8%94%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%82%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%A5%E0%B8%B4%E0%B8%95%E0%B8%A0%E0%B8%B1%E0%B8%93%E0%B8%91%E0%B9%8C%E0%B8%9C%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%95%E0%B8%9A%E0%B8%8A%E0%B8%A7%E0%B8%B2&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6Im_guIHguLLguKPguJXguKXguLLguJTguYHguKXguLDguILguLLguKLguK3guK3guJnguYTguKXguJnguYzguJzguKXguLTguJXguKDguLHguJPguJHguYzguJzguLHguIHguJXguJrguIrguKfguLIyBRAAGO8FMgUQABjvBTIFEAAY7wUyBRAAGO8FSOmuAVCHGliHpQFwBXgAkAEAmAGKAqAB6hWqAQYzLjE2LjG4AQPIAQD4AQL4AQGYAhmgAuYWqAIKwgIKEAAYAxjqAhiPAcICChAuGAMY6gIYjwGYAwjxBYdT3ULWe5hDkgcGNi4xOC4xoAe-ObIHBjEuMTguMbgH0BbCBwYwLjkuMTbIB0aACAA&sclient=gws-wiz&mstk=AUtExfDIZRniQDN2TGKadjaotK3zJ2zvFYeXxPKn3J94fdjSBKG9sbf-Sn3VYIc-ctJ_SnePTI9kajP7W5Spnm79tHgQeR78kLttwxTGe3mzidu6DvAqET2TTq26ieWbSiSjza2Zj6_ekugz4Zn1m9a0byCZfXrtcXL8rQ92Io14opvE0JE&csui=3
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ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 4  

เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

QR code ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 4 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์ 

 

 

 

 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 สาระสําคัญ เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 3 การวางแผนและกลยุทธ์การตลาดข้ันพ้ืนฐาน 
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สไลด์ท่ี 4 การใช้ส่ือดิจิทัล หรือส่ือออนไลน์เพ่ือประชาสัมพันธ์สินค้า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 5 เทคนิคการถ่ายภาพและวิดีโอสินค้าท่ีน่าสนใจ 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 4  

เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์  

 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 

ข้อท่ี 1 วัตถุประสงค์สําคัญของการทําการตลาดออนไลน์คือข้อใด (K4.1) 

 ก. เพ่ิมต้นทุนการผลิต 

 ข. เข้าถึงลูกค้าได้อย่างกว้างขวาง 

 ค. ลดคุณภาพสินค้า 

 ง. เพ่ิมจํานวนวัตถุดิบ 

ข้อท่ี 2 ข้อใดเป็นช่องทางออนไลน์ท่ีเหมาะสมในการจําหน่ายผลิตภัณฑ์ผักตบชวา (K4.1) 

 ก. โปรแกรมคํานวณ 

 ข. ส่ือสังคมออนไลน์ 

 ค. โปรแกรมพิมพ์เอกสาร 

 ง. ระบบปฏิบัติการ 

ข้อท่ี 3 จุดเด่นใดควรนํามาใช้ในการโฆษณาผลิตภัณฑ์ผักตบชวา (K4.1) 

 ก. ใช้วัสดุสังเคราะห์ 

 ข. ราคาสูง 

 ค. เป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม 

 ง. ผลิตจํานวนมาก 

ข้อท่ี 4 การนําเสนอสินค้าผ่านภาพถ่ายออนไลน์ควรคํานึงถึงส่ิงใดมากท่ีสุด (K4.2) 

 ก. ฉากหลังซับซ้อน 

 ข. ความชัดเจนของสินค้า 

 ค. ความมืดของภาพ 

 ง. ขนาดไฟล์ใหญ่ 

ข้อท่ี 5 ข้อความโฆษณาท่ีดีควรมีลักษณะอย่างไร (K4.2) 

 ก. ยาวและซับซ้อน 

 ข. ใช้คํายาก 

 ค. กระชับ เข้าใจง่าย 

 ง. ไม่มีรายละเอียด 

6.3 แบบประเมินความรู้ 



	 89 

ข้อท่ี 6 ข้อใดเป็นกลุ่มลูกค้าเป้าหมายของผลิตภัณฑ์ผักตบชวา (K4.2) 

 ก. ผู้ท่ีสนใจสินค้าธรรมชาติและส่ิงแวดล้อม 

 ข. ผู้ท่ีไม่ใช้สินค้าแฮนด์เมด 

 ค. ผู้ท่ีไม่ซ้ือสินค้าออนไลน์ 

 ง. ผู้ท่ีไม่สนใจของตกแต่งบ้าน 

ข้อท่ี 7 การต้ังราคาสินค้าออนไลน์ควรพิจารณาจากข้อใดเป็นหลัก (K4.3) 

 ก. ความรู้สึกของผู้ขาย 

 ข. ต้นทุนและราคาตลาด 

 ค. การคาดเดา 

 ง. ราคาสินค้าคู่แข่งเพียงอย่างเดียว 

ข้อท่ี 8 การตอบคําถามลูกค้าอย่างรวดเร็วมีผลอย่างไร (K4.4) 

 ก. ทําให้ลูกค้ารําคาญ 

 ข. เพ่ิมต้นทุนการขาย 

 ค. สร้างความเช่ือม่ันให้ลูกค้า 

 ง. ทําให้ลูกค้าไม่สนใจ 

ข้อท่ี 9 ข้อใดเป็นวิธีส่งเสริมการขายออนไลน์ท่ีเหมาะสม (K4.4) 

 ก. ไม่ตอบแชตลูกค้า 

 ข. จัดโปรโมช่ันหรือส่วนลด 

 ค. ปิดช่องทางการติดต่อ 

 ง. เพ่ิมราคาสินค้า 

ข้อท่ี 10 ผลดีของการขายผลิตภัณฑ์ผักตบชวาผ่านช่องทางออนไลน์คือข้อใด (K4.4) 

 ก. ลดโอกาสการจําหน่ายสินค้า 

 ข. เพ่ิมปัญหาส่ิงแวดล้อม 

 ค. เพ่ิมรายได้ให้ชุมชน 

 ง. ใช้ทรัพยากรมากข้ึน 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 4  

เร่ือง การตลาดและขายออนไลน์ 
 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. เข้าถึงลูกค้าได้อย่างกว้างขวาง 

2 ข. ส่ือสังคมออนไลน์ 

3 ค. เป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม 

4 ข. ความชัดเจนของสินค้า 

5 ค. กระชับ เข้าใจง่าย 

6 ก. ผู้ท่ีสนใจสินค้าธรรมชาติและส่ิงแวดล้อม 

7 ข. ต้นทุนและราคาตลาด 

8 ค. สร้างความเช่ือม่ันให้ลูกค้า 

9 ข. จัดโปรโมช่ันหรือส่วนลด 

10 ค. เพ่ิมรายได้ให้ชุมชน 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 
 

 

 

 

ตัวช้ีวัด 10 ตัว เวลาเรียน 1 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 10 คะแนน 

 1. สาระสําคัญ 

   กฎหมายธุรกิจออนไลน์ในไทยเน้นเรื ่อง การจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์กับกรม

พัฒนาธุรกิจการค้า (DBD) สําหรับร้านค้าออนไลน์ทุกประเภท, การปฏิบัติตามกฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค (เช่น 

การแสดงข้อมูลครบถ้วน, การไม่หลอกลวง), การจัดการข้อมูลส่วนบุคคลตาม PDPA และข้อกําหนดภาษีเงิน

ได้เมื่อมีรายได้ถึงเกณฑ์, รวมถึงพ.ร.บ. คอมพิวเตอร์ (มาตรา 14) สําหรับการโฆษณาที่ทําให้เกิดความเสียหาย 

และกฎหมายโฆษณาอาหาร/ยา, ซ่ึงผู้ค้าต้องทําให้ถูกต้องเพ่ือหลีกเล่ียงโทษปรับและสร้างความน่าเช่ือถือ  
 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K5.1 อธิบายข้ันตอนการจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์สร้างคุณค่าให้แก่ผักตบชวาได้ 

  K5.2 อธิบายกฎหมายคุ้มครองผู้บริโภคและโฆษณาได้ 

  K5.3 อธิบายพระราชบัญญัติคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคลได้ 

  K5.4 อธิบายการชําระภาษีได้  

         3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S5.1 วางแผนการตลาดข้ันพ้ืนฐานได้      

     3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A5.1 มีความรอบคอบประชาสัมพันธ์เผยแพร่ข้อมูลท่ีถูกต้อง 

  A5.2 มีความคิดสร้างสรรค์ในการออกแบบส่ือประชาสัมพันธ์สินค้า 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู้หน่วยการเรียนรู้ที่ 4 เรื่อง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ มีเวลา 1 ชั่วโมง  

ในการเรียนรู ้ตามที ่โครงสร้างหลักสูตรกําหนด ซึ ่งรายละเอียดการจัดกิจกรรมผู ้สอน จะต้องพิจารณา 

กลุ ่มผู ้เรียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบท ดังกล่าวมากที่สุด 

โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองพ้ืนฐานเก่ียวกับการการจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ สร้าง 

คุณค่าให้แก่ผักตบชวา 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 5 

กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 

https://www.google.com/search?q=PDPA&client=safari&hs=lgp9&sca_esv=a5f4406efcdbdbfe&rls=en&ei=XjdoafLwGcus4-EPkI6PgQk&oq=%E0%B8%81%E0%B8%8F%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiOeC4geC4j-C4q-C4oeC4suC4ouC4mOC4uOC4o--PWArIHBTEwLjE3uAetGMIHBzItMTYuMTbIB_oBgAgA&sclient=gws-wiz-serp&ved=2ahUKEwj5ufqbwoySAxWeSGwGHUSHCqEQgK4QegYIAQgAEAM
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     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับกฎหมายคุ้มครองผู้บริโภคและโฆษณาส่ือออนไลน์ 
เพ่ือประชาสัมพันธ์สินค้า 

     4.3 ผู้เรียนร่วมกันฝึกทักษะพระราชบัญญัติคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล 

     4.4 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับภาษีการจําหน่ายสินค้าและการบริการ 

      4.5 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 
 

 5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียนรู ้

ตัวชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการจด

ทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส ์

K5.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการจดทะเบียน

พาณิชย์อิเล็กทรอนิกส ์

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับกฎหมายคุ้มครอง

ผู้บริโภคและโฆษณา 

 

K5.2 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับกฎหมายคุ้มครอง

ผู้บริโภคและโฆษณา 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะพระราชบัญญัติคุ้มครอง

ข้อมูลส่วนบุคคล 

 

K5.3 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับพระราชบัญญัติ

คุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

การภาษกีารจําหน่ายสินค้าและ 
การบริการ 

 

K5.4 ทดสอบความรู ้ แบบวิเคราะห์ปัจจัยแห่งความสําเร็จ

ของผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์จาก 
ผักตบชวาการภาษกีารจําหน่าย 

สินค้าและ การบริการ 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

วางแผนการตลาดขั้นพื้นฐานได ้ S5.1 สังเกตพฤติกรรม แบบสอบถามการวางแผน 

การตลาดขั้นพื้นฐานได้

วางแผนการตลาดขั้นพื้นฐาน 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความรอบคอบประชาสัมพันธ ์

เผยแพร่ข้อมูลที่ถูกต้อง 

A5.1 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ การจักสานผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความคิดสร้างสรรค์ในการออก 

แบบสื่อประชาสัมพันธ์สินค้า 

A5.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดง 

ออกและกล้าตัดสินใจในการการ 

สร้าง มาตรฐานและ การจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 
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6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 
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6.1.1 เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 

 
 กฎหมายธุรกิจออนไลน์ในไทยเน้นเรื่อง การจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ กับกรมพัฒนาธุรกิจ

การค้า (DBD) สําหรับร้านค้าออนไลน์ทุกประเภท, การปฏิบัติตามกฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค (เช่น การแสดง

ข้อมูลครบถ้วน, การไม่หลอกลวง), การจัดการข้อมูลส่วนบุคคลตาม PDPA และข้อกําหนดภาษีเงินได้เมื่อมี

รายได้ถึงเกณฑ์, รวมถึง พ.ร.บ. คอมพิวเตอร์ (มาตรา 14) สําหรับการโฆษณาที่ทําให้เกิดความเสียหาย และ

กฎหมายโฆษณาอาหาร/ยา, ซ่ึงผู้ค้าต้องทําให้ถูกต้องเพ่ือหลีกเล่ียงโทษปรับและสร้างความน่าเช่ือถือ 
 

1. การจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 

• ใครต้องจด: บุคคลธรรมดาและนิติบุคคลท่ีขายของออนไลน์ (มีหน้าร้านหรือไม่ก็ได้). 

• หน่วยงาน: กรมพัฒนาธุรกิจการค้า (DBD) 

• โทษหากไม่จด: ปรับไม่เกิน 2,000 บาท และปรับวันละ 100 บาทจนกว่าจะจดทะเบียน. 

• สําคัญ: ต้องแสดงเลขทะเบียนท่ีได้รับบนหน้าเว็บร้านค้า 

 

2. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภคและโฆษณา 

• การโฆษณา: ต้องไม่หลอกลวง, แสดงราคา, วิธีชําระ, การจัดส่ง, เง่ือนไขการรับประกัน/คืนสินค้าให้

ชัดเจน 

• พ.ร.บ. คอมพิวเตอร์ฯ (ม. 14): ห้ามนําข้อมูลอันเป็นเท็จเข้าสู่ระบบคอมพิวเตอร์ท่ีอาจเกิดความ

เสียหาย (เช่น โฆษณาสรรพคุณเกินจริง) โทษจําคุกไม่เกิน 5 ปี หรือปรับไม่เกิน 100,000 บาท หรือ

ท้ังจําท้ังปรับ 

• กฎหมาย E-payment (แบงก์ชาติ): เกณฑ์การรับเงิน/ฝากเงินท่ีสูงเกินกําหนด ธนาคารจะส่งข้อมูล

ให้กรมสรรพากร 

• กฎหมายใหม่: ผู้บริโภคเปิดพัสดุตรวจสอบสินค้าได้ก่อนจ่ายเงิน 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

https://www.google.com/search?q=PDPA&client=safari&hs=plp9&sca_esv=7f3e28514a708fd9&channel=iphone_bm&source=hp&ei=24Boafu-G8Ot4-EPhbecqQk&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWiO69qJYEhfPBh-g-L--3dRNBlCkEkj&ved=2ahUKEwj-qKPJ7YySAxUB4DgGHYMZMAwQgK4QegYIAQgAEAM&uact=5&oq=%E0%B8%81%E0%B8%8F%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6IjnguIHguI_guKvguKHguLLguKLguJjguLjguKPguIHguLTguIjguK3guK3guJnguYTguKXguJnguYwyBRAAGO8FMgUQABjvBTIFEAAY7wUyBRAAGO8FSKRfUABYwVhwAHgAkAEAmAGcAaABxw6qAQQxNC41uAEDyAEA-AEBmAIToAK_D8ICBxAAGIAEGBPCAgkQABiABBgTGAqYAwCSBwQxMS44oAe3QbIHBDExLji4B78PwgcIMC4zLjE1LjHIB0iACAA&sclient=gws-wiz
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3. พระราชบัญญัติคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล (PDPA) 

• หน้าท่ีผู้ค้า: ต้องแจ้งวัตถุประสงค์การเก็บข้อมูลส่วนบุคคล, ขอความยินยอม, มีมาตรการรักษาความ

ปลอดภัย, และมีนโยบายคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคลท่ีชัดเจน 

• ข้อมูลส่วนบุคคล: ช่ือ, ท่ีอยู่, เบอร์โทร, อีเมล, ข้อมูลทางชีวภาพ  

4. ภาษี 

• รายได้: เม่ือรายได้เกิน 60,000 บาท/ปี (โสด) หรือ 120,000 บาท/ปี (สมรส) ต้องย่ืนภาษีเงินได้

บุคคลธรรมดา (ภ.ง.ด.90) 

• หน้าท่ี: จัดทําบัญชีรายรับ-รายจ่าย, ย่ืนภาษีตามกําหนด  

5. การดําเนินการท่ีควรทํา 

• จดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์. 

• จัดทําบัญชีและย่ืนภาษีตามเกณฑ์. 

• ปฏิบัติตาม PDPA สําหรับการเก็บข้อมูลลูกค้า. 

• แสดงข้อมูลร้านค้าและสินค้าให้ครบถ้วน เพ่ือสร้างความน่าเช่ือถือ 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.google.com/search?q=%E0%B8%9E%E0%B8%A3%E0%B8%B0%E0%B8%A3%E0%B8%B2%E0%B8%8A%E0%B8%9A%E0%B8%B1%E0%B8%8D%E0%B8%8D%E0%B8%B1%E0%B8%95%E0%B8%B4%E0%B8%84%E0%B8%B8%E0%B9%89%E0%B8%A1%E0%B8%84%E0%B8%A3%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%82%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%A1%E0%B8%B9%E0%B8%A5%E0%B8%AA%E0%B9%88%E0%B8%A7%E0%B8%99%E0%B8%9A%E0%B8%B8%E0%B8%84%E0%B8%84%E0%B8%A5+%28PDPA%29&client=safari&hs=plp9&sca_esv=7f3e28514a708fd9&channel=iphone_bm&source=hp&ei=24Boafu-G8Ot4-EPhbecqQk&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWiO69qJYEhfPBh-g-L--3dRNBlCkEkj&ved=2ahUKEwj-qKPJ7YySAxUB4DgGHYMZMAwQgK4QegYIAQgEEAA&uact=5&oq=%E0%B8%81%E0%B8%8F%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B8%B2%E0%B8%A2%E0%B8%98%E0%B8%B8%E0%B8%A3%E0%B8%81%E0%B8%B4%E0%B8%88%E0%B8%AD%E0%B8%AD%E0%B8%99%E0%B9%84%E0%B8%A5%E0%B8%99%E0%B9%8C&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6IjnguIHguI_guKvguKHguLLguKLguJjguLjguKPguIHguLTguIjguK3guK3guJnguYTguKXguJnguYwyBRAAGO8FMgUQABjvBTIFEAAY7wUyBRAAGO8FSKRfUABYwVhwAHgAkAEAmAGcAaABxw6qAQQxNC41uAEDyAEA-AEBmAIToAK_D8ICBxAAGIAEGBPCAgkQABiABBgTGAqYAwCSBwQxMS44oAe3QbIHBDExLji4B78PwgcIMC4zLjE1LjHIB0iACAA&sclient=gws-wiz
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ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 5  

เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

QR code ส่ือการเรียนรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 5 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 

 

 
 

 

 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 สาระสําคัญ เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 3 การจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 
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สไลด์ท่ี 4 กฏหมายคุ้มครองผู้บริโภคและโฆษณา 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 5 การจดทะเบียนพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 
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สไลด์ท่ี 7 ภาษี 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 5  

เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์  

 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 

ข้อท่ี 1 กฎหมายใดรับรองความถูกต้องของการทําสัญญาซ้ือขายผ่านอินเทอร์เน็ต (K5.1) 

 ก. กฎหมายแพ่งและพาณิชย์ 

 ข. กฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 

 ค. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค 

 ง. กฎหมายภาษีอากร 

ข้อท่ี 2 ผู้ขายสินค้าออนไลน์ต้องปฏิบัติตามข้อใดมากท่ีสุด (K5.1) 

 ก. โฆษณาสินค้าให้ดูน่าสนใจ 

 ข. แสดงข้อมูลสินค้าและราคาท่ีชัดเจน 

 ค. ลดราคาสินค้าทุกคร้ัง 

 ง. ส่งของช้าหรือเร็วก็ได้ 

ข้อท่ี 3 การนําข้อมูลลูกค้าไปใช้โดยไม่ได้รับอนุญาต ผิดกฎหมายใด (K5.1) 

 ก. กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญา 

 ข. กฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 

 ค. กฎหมายคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล 

 ง. กฎหมายคุ้มครองแรงงาน 

ข้อท่ี 4 การโพสต์ข้อความหลอกลวงขายสินค้าออนไลน์ เข้าข่ายผิดกฎหมายใด (K5.2) 

 ก. กฎหมายภาษีอากร 

 ข. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค 

 ค. กฎหมายว่าด้วยการกระทําความผิดเก่ียวกับคอมพิวเตอร์ 

 ง. ถูกทุกข้อ 

 

 

6.3 แบบประเมินความรู้ 
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ข้อท่ี 5 การนํารูปภาพผู้อ่ืนมาใช้ขายสินค้าโดยไม่ได้รับอนุญาต เป็นการละเมิดกฎหมายใด (K5.2) 

 ก. กฎหมายคอมพิวเตอร์ 

 ข. กฎหมายภาษีอากร 

 ค. กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญา 

 ง. กฎหมายคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล 

ข้อท่ี 6 ข้อใดเป็นหน้าท่ีของผู้ประกอบธุรกิจออนไลน์ (K5.2) 

 ก. ไม่ต้องรับผิดชอบสินค้าท่ีขาย 

 ข. ให้ข้อมูลสินค้าไม่ครบถ้วน 

 ค. มีช่องทางติดต่อท่ีชัดเจน 

 ง. ปฏิเสธการคืนสินค้าเสมอ 

ข้อท่ี 7 รายได้จากการขายสินค้าออนไลน์ต้องดําเนินการอย่างไร (K5.3) 

 ก. ไม่ต้องเสียภาษี 

 ข. เสียภาษีเฉพาะร้านค้าขนาดใหญ่ 

 ค. เสียภาษีตามท่ีกฎหมายกําหนด 

 ง. เสียภาษีเฉพาะขายหน้าร้าน 

ข้อท่ี 8 กฎหมายใดมีเป้าหมายเพ่ือคุ้มครองสิทธิของผู้ซ้ือสินค้าออนไลน์ (K5.3) 

 ก. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค 

 ข. กฎหมายคอมพิวเตอร์ 

 ค. กฎหมายแรงงาน 

 ง. กฎหมายอาญา 

ข้อท่ี 9 ข้อใดเป็นตัวอย่างของการปฏิบัติตามกฎหมายธุรกิจออนไลน์อย่างถูกต้อง (K5.4) 

 ก. โฆษณาเกินจริงเพ่ือเพ่ิมยอดขาย 

 ข. ไม่แจ้งเง่ือนไขการคืนสินค้า 

 ค. แสดงช่ือ ท่ีอยู่ และช่องทางติดต่อร้านค้า 

 ง. ปิดร้านหนีเม่ือลูกค้าร้องเรียน 

ข้อท่ี 10 เหตุใดผู้ประกอบธุรกิจออนไลน์ควรรู้กฎหมายธุรกิจออนไลน์ (K5.4) 

 ก. เพ่ือเพ่ิมยอดขายเท่าน้ัน 

 ข. เพ่ือหลีกเล่ียงการเสียภาษี 

 ค. เพ่ือป้องกันการถูกฟ้องร้องและสร้างความน่าเช่ือถือ 

 ง. เพ่ือเล่ียงความรับผิดชอบต่อลูกค้า 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 5  

เร่ือง กฏหมายธุรกิจออนไลน์ 
 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. กฎหมายพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 

2 ข. แสดงข้อมูลสินค้าและราคาท่ีชัดเจน 

3 ค. กฎหมายคุ้มครองข้อมูลส่วนบุคคล 

4 ง. ถูกทุกข้อ 

5 ค. กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญา 

6 ค. มีช่องทางติดต่อท่ีชัดเจน 

7 ค. เสียภาษีตามท่ีกฎหมายกําหนด 

8 ก. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภค 

9 ค. แสดงช่ือ ท่ีอยู่ และช่องทางติดต่อร้านค้า 

10 ค. เพ่ือป้องกันการถูกฟ้องร้องและสร้างความน่าเช่ือถือ 
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แผนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้หลักสูตร “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 
 

 

 

 

ตัวช้ีวัด 11 ตัว เวลาเรียน 2 ช่ัวโมง ค่าน้ําหนักคะแนน 11 คะแนน 
 

 1. สาระสําคัญ 

   การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก (SME) ที่มีประสิทธิภาพควรเริ่มจากบทสรุปผู้บริหารที่ชัดเจน

วิเคราะห์ตลาดและกลุ่มเป้าหมาย, กําหนดกลยุทธ์การตลาด, แผนดําเนินงาน และแผนการเงิน (รายได้-

ค่าใช้จ่าย) เพื่อให้เห็นแนวโน้มความสําเร็จ ลดความเสี่ยง โดยเริ่มจากธุรกิจที่พอดีตัว เน้นจุดแข็ง และใช้

เทคโนโลยีออนไลน์เข้ามาช่วย การคํานวณต้นทุนการผลิตและการบริการสินค้า การวิเคราะห์กําไร–ขาดทุน 
เบ้ืองต้น การวางกลยุทธ์การตลาด (4P / BMC) การนําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ Pitching 
 

  2. ช่ือวิทยากรท้องถ่ินและความเช่ียวชาญ 

   นางชวัลรัศม์  มากดี  วิทยากรผู้เช่ียวชาญการจักสานผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 
 

  3. ผลลัพธ์การเรียนรู้ระดับหน่วยการเรียนรู้ 

      3.1 ความรู้ 

   K6.1 สามารถคํานวณต้นทุนการผลิตและการบริการสินค้าได้ 

  K6.2 อธิบายวิเคราะห์กําไร-ขาดทุนเบ้ืองต้นได้ 

  K6.3 สามารถวางกลยุทธ์การตลาด (4P / BMC) ได้ 

         3.2 ทักษะวิชาชีพ 

   S6.1 วางแผนธุรกิจขนาดเล็กได้ 

  S6.2 นําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ Pitching ได้ 

     3.3 คุณลักษณะทางวิชาชีพ 

   A6.1 มีระแบบ รอบคอบจากการวางแผนธุรกิจอย่าง เป็นระบบ 

  A6.2 มีความกล้าแสดงออกในการนําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ Pitching 

เล็กและนําเสนอ ในรูปแบบ Pitching 

 

 4. ข้ันตอนการจัดกิจกรรมการเรียนรู้  

      การจัดกิจกรรมการเรียนรู้หน่วยการเรียนรู้ที่ 6 เรื่อง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก มีเวลา 11 

ชั่วโมง  ในการเรียนรู้ตามที่โครงสร้างหลักสูตรกําหนด ซึ่งรายละเอียดการจัดกิจกรรมผู้สอน จะต้องพิจารณา 

กลุ ่มผู ้เรียนและสภาพแวดล้อม เพื ่อให้การเรียนรู ้สอดคล้องและเหมาะสมกับบริบท ดังกล่าวมากที่สุด 

โดยมีกรอบแนวทางในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ ดังน้ี 

หน่วยการเรียนรู้ท่ี 6 

การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก 
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      4.1 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองการคํานวณต้นทุนการผลิตและการบริการสินค้า 

     4.2 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองการวิเคราะห์กําไร–ขาดทุนเบ้ืองต้น 

    4.3 ผู้สอนบรรยายความรู้เร่ืองการวางกลยุทธ์การตลาด  (4P / BMC)  

     4.4 ผู้เรียนแบ่งกลุ่มฝึกทักษะการจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็กและนําเสนอในรูปแบบ Pitching 

     4.5 ผู้สอนบรรยายความรู้เก่ียวกับภาษีการจําหน่ายสินค้าและการบริการ 

      4.6 ผู้เรียนทําแบบทดสอบประจําหน่วยการเรียนรู้ให้แก่ผู้เรียน 
 

 5. การวัดผลและประเมินผล 

รายการวัด 
ผลลัพธ์การเรียนรู ้

ตัวชี้วัด 
วิธีวัด เครื่องมือ 

เกณฑ์การผ่าน 

การประเมิน 

ความรู้พื้นฐานเกี่ยวกับการ

คํานวณต้นทุนการผลิตและบริการ

สินค้า 

K6.1 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการคํานวณต้นทุน

การผลิตและบริการสินค้า 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ความรู้เกี่ยวกับการวิเคราะห์กําไร

–ขาดทุนเบื้องต้น 

 

K6.2 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการวิเคราะห์กําไร–

ขาดทุนเบื้องต้น 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

ทักษะการวางกลยุทธ์การตลาด  

(4P / BMC) 

 

K6.3 ทดสอบความรู ้ แบบทดสอบความรู้เรื่องความรู ้
พื้นฐานเกี่ยวกับการวางกลยุทธ ์

การตลาด  (4P / BMC) 

ได้คะแนนมากกว่า 

ร้อยละ 80 

วางแผนธุรกิจขนาดเล็กได ้ S6.1 สังเกตพฤติกรรม แบบสอบถามการวางแผน 

การตลาดขั้นพื้นฐานได้

วางแผนการตลาดขั้นพื้นฐาน 

ระดับดีขึ้นไป 

นําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ 

Pitching ได ้

S6.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ การจักสานผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความรอบคอบประชาสัมพันธ ์

เผยแพร่ข้อมูลที่ถูกต้อง 

A6.1 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดงออ

กและกล้าตัดสินใจในการการสร้าง 

มาตรฐานและ การจักสานผลิตภัณฑ ์

จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 

มีความคิดสร้างสรรค์ในการออก 

แบบสื่อประชาสัมพันธ์สินค้า 

A6.2 สังเกตพฤติกรรม แบบสังเกตการมีความกล้าแสดง 

ออกและกล้าตัดสินใจในการการ 

สร้าง มาตรฐานและ การจักสาน 

ผลิตภัณฑ์จากผักตบชวา 

ระดับดีขึ้นไป 
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6. ส่ือหรือเคร่ืองมือท่ีใช้ในการจัดกิจกรรมการเรียนรู้ 

     6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 

     6.2 ส่ือประกอบการสอน 

    6.3 แบบประเมินความรู้ 

     6.4 แบบประเมินทักษะอาชีพ 
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6.1.1 เร่ือง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก 

 
 การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก (SME) ที่มีประสิทธิภาพควรเริ่มจากบทสรุปผู้บริหารที่ชัดเจนวิเคราะห์

ตลาดและกลุ่มเป้าหมาย, กําหนดกลยุทธ์การตลาด, แผนดําเนินงาน และแผนการเงิน (รายได้-ค่าใช้จ่าย) 

เพื่อให้เห็นแนวโน้มความสําเร็จ ลดความเสี่ยง โดยเริ่มจากธุรกิจที่พอดีตัว เน้นจุดแข็ง และใช้เทคโนโลยี

ออนไลน์เข้ามาช่วย การคํานวณต้นทุนการผลิตและการบริการสินค้า การวิเคราะห์กําไร–ขาดทุน เบื้องต้น 
การวางกลยุทธ์การตลาด (4P / BMC) การนําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ Pitching 
 

เคล็ดลับสําหรับธุรกิจขนาดเล็ก 

 เร่ิมให้พอดี: ใช้ทรัพยากรท่ีมีอยู่อย่างคุ้มค่าท่ีสุด 

 สร้างฐานการเงิน: เตรียมเงินทุนหมุนเวียนให้เพียงพอ อย่างน้อย 1 ใน 3 ของการลงทุนท้ังหมด 

บริการหลังการขาย: เน้นความประทับใจเพ่ือสร้างฐานลูกค้าท่ีย่ังยืน 

 ใช้เทคโนโลยีออนไลน์: นําเคร่ืองมือดิจิทัลมาปรับใช้เพ่ือเข้าถึงลูกค้าและลดต้นทุน  
 

การวิเคราะห์กําไร–ขาดทุนเบื้องต้น คือ การตรวจสอบรายได้ ต้นทุน และค่าใช้จ่ายในช่วงเวลาที่กําหนด    

เพื่อหาผลประกอบการที่แท้จริง (กําไร/ขาดทุนสุทธิ) ใช้สูตร: รายได้รวม - ค่าใช้จ่ายรวม = กําไร(ขาดทุน)

สุทธิ การเข้าใจส่วนประกอบน้ีช่วยประเมินสถานะทางการเงินและจุดคุ้มทุน เพ่ือวางแผนธุรกิจและลดต้นทุนได้

อย่างแม่นยํา  
 

โครงสร้างและองค์ประกอบหลักในการวิเคราะห์  

 รายได้จากการขาย/บริการ: รายได้หลักท่ีได้จากการดําเนินธุรกิจ ต้นทุนขาย (Cost of Goods Sold - 

COGS): ค่าใช้จ่ายที ่เกี ่ยวข้องกับการผลิตหรือซื ้อสินค้ามาขายโดยตรง ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 

(SG&A): ค่าใช้จ่ายดําเนินงาน เช่น เงินเดือน, ค่าเช่า, ค่าการตลาด 

 กําไรสุทธิ (Net Profit): รายได้หลังหักต้นทุนและค่าใช้จ่ายท้ังหมดแล้ว  

 

เทคนิคการวิเคราะห์เบ้ืองต้น 

 การวิเคราะห์แนวตั้ง (Common Size): แปลงรายการทุกรายการเป็น % ของรายได้ เพื่อดูสัดส่วน

  ต้นทุนเทียบกับรายได้ เช่น % ต้นทุนขาย = (ต้นทุนขาย ÷ รายได้) × 100 

 การหาจุดคุ้มทุน (Break-even Point): คํานวณยอดขายที่ทําให้รายได้เท่ากับค่าใช้จ่าย เพื่อหาว่าต้อง

ขายเท่าไหร่ถึงจะไม่ขาดทุน 

 การวิเคราะห์แนวโน้ม (Trend Analysis): เทียบผลประกอบการย้อนหลัง (รายเดือน/รายปี) เพ่ือดูการ

เติบโตหรือลดลงของกําไร การวิเคราะห์เป็นประจําช่วยให้ทราบว่าธุรกิจกําลังเติบโตหรือสูญเสียแรงผลักดันใน

จุดใด และสามารถปรับเปล่ียนกลยุทธ์ได้อย่างทันท่วงที  

6.1 เอกสารประกอบการบรรยาย 
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 การวางกลยุทธ์การตลาดด้วย  4P (Marketing Mix) (Product,Price,Place,Promotion)  

 ช่วยวิเคราะห์องค์ประกอบหลักเพ่ือตอบโจทย์ลูกค้าและสร้างความได้เปรียบทางการแข่งขัน ในขณะ

ท่ี BMC (Business Model Canvas) ช่วยฉายภาพรวมธุรกิจท้ัง 9 ด้าน เพ่ือให้เห็นความเช่ือมโยงของกลยุทธ์ 

การดําเนินงาน และผลตอบแทนทางการเงินอย่างเป็นระบบ  

1. กลยุทธ์การตลาด 4P (Marketing Mix) 

 เป็นเคร่ืองมือพ้ืนฐานท่ีใช้ในการวางแผนสินค้าและบริการ ประกอบด้วย  

Product (ผลิตภัณฑ์): ส่ิงท่ีนําเสนอขาย (สินค้า/บริการ) ต้องแก้ปัญหาได้ มีจุดเด่น และบรรจุภัณฑ์ดึงดูด 

Price (ราคา): การต้ังราคาให้เหมาะสมกับคุณค่า (Value) ต้นทุน และความพร้อมจ่ายของลูกค้า 

Place (ช่องทางจัดจําหน่าย): สถานท่ีหรือแพลตฟอร์มท่ีลูกค้าเข้าถึงสินค้าได้ง่าย (ออนไลน์/ออฟไลน์) 

Promotion (การส่งเสริมการตลาด): การส่ือสารเพ่ือสร้างการรับรู้และกระตุ้นการซ้ือ (โฆษณา, โปรโมช่ัน, 

Influencer)  

2. Business Model Canvas (BMC) (9 องค์ประกอบ) 

 โมเดลท่ีใช้มองภาพรวมธุรกิจแบบองค์รวมเพ่ือวางแผนกลยุทธ์: 

 Customer Segments (กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย): ใครคือลูกค้าหลัก? 

 Value Propositions (คุณค่าท่ีส่งมอบ): สินค้าตอบโจทย์อะไรให้ลูกค้า? 

 Channels (ช่องทาง): ขายสินค้าผ่านช่องทางไหน? 

 Customer Relationships (ความสัมพันธ์ลูกค้า): ดูแลลูกค้าอย่างไร? 

 Revenue Streams (รายได้หลัก): เงินได้มาจากทางไหน? 

 Key Resources (ทรัพยากรหลัก): ต้องมีอะไรบ้าง (คน, เงิน, เคร่ืองจักร)? 

 Key Activities (กิจกรรมหลัก): ส่ิงท่ีต้องทําเพ่ือให้ธุรกิจดําเนินไปได้? 

 Key Partnerships (พันธมิตรหลัก): หุ้นส่วนหรือซัพพลายเออร์คือใคร? 

 Cost Structure (โครงสร้างต้นทุน): ค่าใช้จ่ายหลักมีอะไรบ้าง? 
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สไลด์ท่ี 1 หน้าปกส่ือการเรียนรู้เร่ือง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก 
 

 

 

 

6.2 ส่ือประกอบการสอน 
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สไลด์ท่ี 2 สาระสําคัญ เร่ือง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 3 สาระสําคัญ เร่ือง การคํานวณต้นทุนการผลิตและบริการสินค้า 
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สไลด์ท่ี 4 การวิเคราะห์กําไร-ขาดทุนเบ้ืองต้น 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

สไลด์ท่ี 5 การวางกลยุทธ์การตลาด 
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แบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 6  

เร่ือง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก  
 

คําช้ีแจง: เลือกคําตอบท่ีถูกท่ีสุดเพียงข้อเดียว 
 

ข้อ 1 ข้อใดคือวัตถุประสงค์หลักของการจัดทําแผนธุรกิจ (K6.1) 

 ก. เพ่ือบันทึกรายรับรายจ่ายประจําวัน 

 ข. เพ่ือวางแนวทางการดําเนินธุรกิจอย่างเป็นระบบ 

 ค. เพ่ือคํานวณภาษีเงินได้ 

 ง. เพ่ือโฆษณาสินค้าให้เป็นท่ีรู้จัก 
 

ข้อ 2 ส่วนใดของแผนธุรกิจท่ีอธิบายภาพรวมท้ังหมดของธุรกิจ (K6.1) 

 ก. แผนการตลาด 

 ข. แผนการผลิต 

 ค. บทสรุปผู้บริหาร 

 ง. แผนการเงิน 
 

ข้อ 3 การวิเคราะห์กลุ่มลูกค้าเป้าหมายอยู่ในส่วนใดของแผนธุรกิจ (K6.1) 

 ก. แผนการจัดการ 

 ข. แผนการตลาด 

 ค. แผนการผลิต 

 ง. แผนการเงิน 
 

ข้อ 4 ข้อใดเป็นตัวอย่างของต้นทุนคงท่ี (Fixed Cost) (K6.1) 

 ก. ค่าวัตถุดิบ 

 ข. ค่าไฟฟ้าตามการผลิต 

 ค. ค่าเช่าร้าน 

 ง. ค่าบรรจุภัณฑ์ 
 

ข้อ 5 ข้อใดเป็นการวิเคราะห์คู่แข่งท่ีเหมาะสม (K6.2) 

 ก. ดูเฉพาะราคาสินค้าของคู่แข่ง 

 ข. เปรียบเทียบจุดแข็งและจุดอ่อนของธุรกิจตนเองกับคู่แข่ง 

 ค. ลอกเลียนแบบสินค้าคู่แข่ง 

 ง. ต้ังราคาสูงกว่าคู่แข่งเสมอ 

6.3 แบบประเมินความรู้ 
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ข้อ 6 แผนการเงินในแผนธุรกิจมีไว้เพ่ืออะไร (K6.2) 

 ก. คํานวณจํานวนพนักงาน 

 ข. วางแผนการโฆษณา 

 ค. ประมาณการรายรับ รายจ่าย และกําไรขาดทุน 

 ง. ออกแบบบรรจุภัณฑ์สินค้า 

 

ข้อ 7 ข้อใดคือองค์ประกอบของแผนการตลาด (K6.2) 

 ก. การกําหนดกลุ่มลูกค้า ราคา ช่องทางจําหน่าย และการส่งเสริมการขาย 

 ข. การคํานวณต้นทุนวัตถุดิบ 

 ค. การจัดตารางการทํางานของพนักงาน 

 ง. การเลือกทําเลท่ีต้ังโรงงาน 

 

ข้อ 8 การวิเคราะห์ SWOT ในแผนธุรกิจช่วยให้ทราบเร่ืองใด (K6.3) 

 ก. รายละเอียดบัญชีรายรับรายจ่าย 

 ข. จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และอุปสรรคของธุรกิจ 

 ค. วิธีการผลิตสินค้า 

 ง. จํานวนลูกค้าท่ีจะมาซ้ือสินค้าแน่นอน 

 

ข้อ 9 ข้อใดเป็นลักษณะของแผนธุรกิจท่ีดี (K6.3) 

 ก. เขียนยาวท่ีสุดเท่าท่ีทําได้ 

 ข. ใช้ภาษาทางการมากท่ีสุด 

 ค. มีข้อมูลชัดเจน เป็นระบบ และเป็นไปได้จริง 

 ง. คัดลอกจากอินเทอร์เน็ต 
 

ข้อ 10 ผู้ใดได้ประโยชน์จากแผนธุรกิจมากท่ีสุด (K6.3) 

 ก. ลูกค้า 

 ข. เจ้าของธุรกิจ 

 ค. พนักงานขาย 

 ง. ผู้ขนส่งสินค้า 
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เฉลยแบบทดสอบความรู้ประจําหน่วยการเรียนรู้ท่ี 6  

เร่ือง การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก 
 

ข้อ เฉลยข้อท่ีถูกต้อง 

1 ข. เพ่ือวางแนวทางการดําเนินธุรกิจอย่างเป็นระบบ 

2 ค. บทสรุปผู้บริหาร 

3 ข. แผนการตลาด 

4 ค. ค่าเช่าร้าน 

5 ข. เปรียบเทียบจุดแข็งและจุดอ่อนของธุรกิจตนเองกับคู่แข่ง 

6 ค. ประมาณการรายรับ รายจ่าย และกําไรขาดทุน 

7 ก. การกําหนดกลุ่มลูกค้า ราคา ช่องทางจําหน่าย และการส่งเสริมการขาย 

8 ข. จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และอุปสรรคของธุรกิจ 

9 ค. มีข้อมูลชัดเจน เป็นระบบ และเป็นไปได้จริง 

10 ข. เจ้าของธุรกิจ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



	

บทที่ 3 

แนวทางการนําไปใช้ในสถานศึกษาสู่ชั้นเรียน 
 

แนวทางการบริหารจัดการหลักสูตร 

 การบริหารหลักสูตรท้องถ่ินเพ่ือสร้างคนดีมีของดี ต้องเร่ิมจากการ วิเคราะห์บริบทชุมชนพัฒนาร่วมกับ

ทุกฝ่าย (ครู ผู้ปกครอง ชุมชน), บูรณาการภูมิปัญญาท้องถิ่น, ส่งเสริมคุณธรรมจริยธรรม ตามแนวปรัชญา

เศรษฐกิจพอเพียงและหลักสัปปุริสธรรม 7 เพื่อปลูกฝังค่านิยมที่ดี, จัดกิจกรรมเน้นปฏิบัติจริง (Hands-on) 

และประเมินผลอย่างต่อเน่ือง ให้ผู้เรียนเกิดความรักในท้องถ่ินและเป็นพลเมืองท่ีมีคุณภาพ 

 

หลักการสําคัญในการบริหารจัดการ: 

1. การมีส่วนร่วม (Participation): 

o ให้ผู้ปกครอง, ผู้รู้ท้องถ่ิน, ผู้นําชุมชน, และผู้เรียน มีส่วนร่วมต้ังแต่การกําหนดหลักสูตรจนถึง

การประเมินผล 

o สร้างเครือข่ายความร่วมมือระหว่างโรงเรียนและชุมชนให้เข้มแข็ง 

2. การบูรณาการ (Integration): 

o นําสาระการเรียนรู้แกนกลางมาเช่ือมโยงกับบริบทและความต้องการของท้องถ่ิน 

o สอดแทรกภูมิปัญญาท้องถ่ิน (เช่น หัตถกรรม, ศิลปะ, อาชีพ) เข้าไปในกิจกรรมการเรียนรู้ 

3. การเน้นคุณธรรมและค่านิยม (Values-based): 

o ใช้หลักปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียง และหลักธรรมคําสอน เช่น หลักสัปปุริสธรรม 7  

(ความเป็นสัปบุรุษ) มาเป็นกรอบในการพัฒนาผู้เรียน ให้เป็นคนดี มีคุณธรรม 

o ปลูกฝังความรักและความภูมิใจในท้องถ่ิน (Local Identity) 

4. การเรียนรู้เชิงรุก (Active Learning): 

o จัดกิจกรรมท่ีให้ผู้เรียนลงมือปฏิบัติจริง (Hands-on) และเรียนรู้จากประสบการณ์ตรงใน

ชุมชน (Experiential Learning) 

o พัฒนาส่ือการเรียนรู้ท่ีหลากหลาย เช่น วีดิทัศน์ออนไลน์, แหล่งเรียนรู้ชุมชน 

5. การบริหารแบบกระจายอํานาจ (School-Based Management): 

o ให้สถานศึกษามีความคล่องตัวในการตัดสินใจและบริหารจัดการหลักสูตรท้องถ่ินได้เอง 

 

แนวทางการดําเนินการ (Action Plan): 

1. สํารวจและวิเคราะห์ข้อมูล: ศึกษาประวัติศาสตร์, ภูมิประเทศ, ทรัพยากร, ปัญหา, และความต้องการ

ของชุมชน 

2. ออกแบบหลักสูตร: พัฒนาสาระการเรียนรู้ท้องถ่ินท่ีตอบโจทย์ท้ังการพัฒนาผู้เรียนและชุมชน (เช่น 

หลักสูตรวิถีชีวิตชุมชนเขาทอง) 

3. พัฒนาบุคลากร: อบรมครูให้มีความรู้ความเข้าใจในการจัดการหลักสูตรท้องถ่ิน 
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4. จัดกิจกรรม: สร้างโครงการท่ีเช่ือมโยงโรงเรียนกับชุมชน เช่น โครงการอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถ่ิน 

โครงการส่งเสริมอาชีพ 

5. ประเมินผล: ประเมินผลการเรียนรู้ผู้เรียน และการบริหารจัดการหลักสูตรอย่างสม่ําเสมอ เพ่ือ

ปรับปรุงให้ดีย่ิงข้ึน  

 การบริหารหลักสูตรท้องถิ่นที่มุ่งสร้างคนดีและธํารงของดี ต้องเน้นการเชื่อมโยงศาสตร์แห่งภูมิปัญญา

และความรู้ เข้ากับวิถีชีวิตและคุณธรรม เพ่ือให้ผู้เรียนเติบโตอย่างมีคุณภาพและเป็นกําลังสําคัญของชุมชน 

 

แนวทางการดําเนินการ (Action Plan): 

1. สํารวจและวิเคราะห์ข้อมูล: ศึกษาประวัติศาสตร์, ภูมิประเทศ, ทรัพยากร, ปัญหา, และความต้องการ

ของชุมชน 

2. ออกแบบหลักสูตร: พัฒนาสาระการเรียนรู้ท้องถ่ินท่ีตอบโจทย์ท้ังการพัฒนาผู้เรียนและชุมชน (เช่น 

หลักสูตรวิถีชีวิตชุมชนเขาทอง) 

3. พัฒนาบุคลากร: อบรมครูให้มีความรู้ความเข้าใจในการจัดการหลักสูตรท้องถ่ิน 

4. จัดกิจกรรม: สร้างโครงการท่ีเช่ือมโยงโรงเรียนกับชุมชน เช่น โครงการอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถ่ิน, 

โครงการส่งเสริมอาชีพ 

5. ประเมินผล: ประเมินผลการเรียนรู้ผู้เรียน และการบริหารจัดการหลักสูตรอย่างสม่ําเสมอ เพ่ือ

ปรับปรุงให้ดีย่ิงข้ึน 

 การบริหารหลักสูตรท้องถิ่นที่มุ่งสร้างคนดีและธํารงของดี ต้องเน้นการเชื่อมโยงศาสตร์แห่งภูมิปัญญา

และความรู้ เข้ากับวิถีชีวิตและคุณธรรม เพ่ือให้ผู้เรียนเติบโตอย่างมีคุณภาพและเป็นกําลังสําคัญของชุมชน 

 

แนวทางการนิเทศติดตาม 

 แนวทางการนิเทศหลักสูตรท้องถิ่นเพื่อธํารงสร้างสรรค์ "ของดีและคนดี" ต้องเน้นการมีส่วนร่วมทุก

ฝ่ายโดยใช้กระบวนการนิเทศแบบ ชี ้แนะ (Coaching & Mentoring) ผสมผสานเทคนิค เช่น Lesson 

Study และการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ เพื่อ สร้างความตระหนักและพัฒนาศักยภาพครู ให้สามารถจัดการเรียนรู้ท่ี

เช่ือมโยงภูมิปัญญาท้องถ่ินและคุณธรรม จริยธรรม ผ่านการวางแผนร่วมกัน ประเมินผล และให้ข้อมูลป้อนกลับ

อย่างต่อเน่ือง เพ่ือให้เกิดผลลัพธ์ท่ีย่ังยืนท้ังด้านความรู้และคุณลักษณะอันพึงประสงค์ของผู้เรียน 

 

หลักการสําคัญของการนิเทศ 

• เน้นการมีส่วนร่วม: ผู้นิเทศ ครู ผู้บริหาร และชุมชน ร่วมกันกําหนดเป้าหมายและแนวทาง 

• เน้นการพัฒนา (Developmental): ไม่ใช่การจับผิด แต่เป็นการโค้ชและให้คําปรึกษาเพ่ือพัฒนา 

• เน้นการปฏิบัติจริง: ให้ครูได้ฝึกฝนและนําไปใช้จริงในช้ันเรียน 

• เน้นผลลัพธ์: เพ่ือพัฒนาคุณภาพผู้เรียนให้มี "ของดีและคนดี" 

 

 

https://www.google.com/search?q=%E0%B8%8A%E0%B8%B5%E0%B9%89%E0%B9%81%E0%B8%99%E0%B8%B0+%28Coaching+%26+Mentoring%29&client=safari&hs=hdWU&sca_esv=e2f48ede960f4bee&rls=en&ei=nOdtaa_mIqWqvr0PrIXG4Qw&ved=2ahUKEwj-zrislZeSAxV4a_UHHec-LOQQgK4QegQIARAB&uact=5&oq=%E0%B9%81%E0%B8%99%E0%B8%A7%E0%B8%97%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%99%E0%B8%B4%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B8%A8%E0%B8%95%E0%B8%B4%E0%B8%94%E0%B8%95%E0%B8%B2%E0%B8%A1%E0%B8%AB%E0%B8%A5%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%AA%E0%B8%B9%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%97%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%96%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%9E%E0%B8%B7%E0%B9%88%E0%B8%AD%E0%B8%98%E0%B8%B3%E0%B8%A3%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B9%89%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B8%A3%E0%B8%84%E0%B9%8C%E0%B8%82%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%94%E0%B8%B5%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%84%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B5&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiyQHguYHguJnguKfguJfguLLguIfguIHguLLguKPguJnguLTguYDguJfguKjguJXguLTguJTguJXguLLguKHguKvguKXguLHguIHguKrguLnguJXguKPguJfguYnguK3guIfguJbguLTguYjguJnguYDguJ7guLfguYjguK3guJjguLPguKPguIfguKrguKPguYnguLLguIfguKrguKPguKPguITguYzguILguK3guIfguJTguLXguYHguKXguLDguITguJnguJTguLVIuxNQAFgAcAB4AJABAJgBX6ABuQGqAQEyuAEDyAEA-AEC-AEBmAIAoAIAmAMAkgcAoAeGBLIHALgHAMIHAMgHAIAIAA&sclient=gws-wiz-serp
https://www.google.com/search?q=Lesson+Study&client=safari&hs=hdWU&sca_esv=e2f48ede960f4bee&rls=en&ei=nOdtaa_mIqWqvr0PrIXG4Qw&ved=2ahUKEwj-zrislZeSAxV4a_UHHec-LOQQgK4QegQIARAC&uact=5&oq=%E0%B9%81%E0%B8%99%E0%B8%A7%E0%B8%97%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%99%E0%B8%B4%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B8%A8%E0%B8%95%E0%B8%B4%E0%B8%94%E0%B8%95%E0%B8%B2%E0%B8%A1%E0%B8%AB%E0%B8%A5%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%AA%E0%B8%B9%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%97%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%96%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%9E%E0%B8%B7%E0%B9%88%E0%B8%AD%E0%B8%98%E0%B8%B3%E0%B8%A3%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B9%89%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B8%A3%E0%B8%84%E0%B9%8C%E0%B8%82%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%94%E0%B8%B5%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%84%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B5&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiyQHguYHguJnguKfguJfguLLguIfguIHguLLguKPguJnguLTguYDguJfguKjguJXguLTguJTguJXguLLguKHguKvguKXguLHguIHguKrguLnguJXguKPguJfguYnguK3guIfguJbguLTguYjguJnguYDguJ7guLfguYjguK3guJjguLPguKPguIfguKrguKPguYnguLLguIfguKrguKPguKPguITguYzguILguK3guIfguJTguLXguYHguKXguLDguITguJnguJTguLVIuxNQAFgAcAB4AJABAJgBX6ABuQGqAQEyuAEDyAEA-AEC-AEBmAIAoAIAmAMAkgcAoAeGBLIHALgHAMIHAMgHAIAIAA&sclient=gws-wiz-serp
https://www.google.com/search?q=Lesson+Study&client=safari&hs=hdWU&sca_esv=e2f48ede960f4bee&rls=en&ei=nOdtaa_mIqWqvr0PrIXG4Qw&ved=2ahUKEwj-zrislZeSAxV4a_UHHec-LOQQgK4QegQIARAC&uact=5&oq=%E0%B9%81%E0%B8%99%E0%B8%A7%E0%B8%97%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%81%E0%B8%B2%E0%B8%A3%E0%B8%99%E0%B8%B4%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B8%A8%E0%B8%95%E0%B8%B4%E0%B8%94%E0%B8%95%E0%B8%B2%E0%B8%A1%E0%B8%AB%E0%B8%A5%E0%B8%B1%E0%B8%81%E0%B8%AA%E0%B8%B9%E0%B8%95%E0%B8%A3%E0%B8%97%E0%B9%89%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%96%E0%B8%B4%E0%B9%88%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%9E%E0%B8%B7%E0%B9%88%E0%B8%AD%E0%B8%98%E0%B8%B3%E0%B8%A3%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B9%89%E0%B8%B2%E0%B8%87%E0%B8%AA%E0%B8%A3%E0%B8%A3%E0%B8%84%E0%B9%8C%E0%B8%82%E0%B8%AD%E0%B8%87%E0%B8%94%E0%B8%B5%E0%B9%81%E0%B8%A5%E0%B8%B0%E0%B8%84%E0%B8%99%E0%B8%94%E0%B8%B5&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiyQHguYHguJnguKfguJfguLLguIfguIHguLLguKPguJnguLTguYDguJfguKjguJXguLTguJTguJXguLLguKHguKvguKXguLHguIHguKrguLnguJXguKPguJfguYnguK3guIfguJbguLTguYjguJnguYDguJ7guLfguYjguK3guJjguLPguKPguIfguKrguKPguYnguLLguIfguKrguKPguKPguITguYzguILguK3guIfguJTguLXguYHguKXguLDguITguJnguJTguLVIuxNQAFgAcAB4AJABAJgBX6ABuQGqAQEyuAEDyAEA-AEC-AEBmAIAoAIAmAMAkgcAoAeGBLIHALgHAMIHAMgHAIAIAA&sclient=gws-wiz-serp
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กระบวนการนิเทศ (ปรับจากรูปแบบมาตรฐาน) 

1. การเตรียมการ (Preparation/Planning): 

 1. ร่วมกันวิเคราะห์ความต้องการและกําหนดจุดเน้นของหลักสูตรท้องถ่ิน (เช่น ประเพณี วัฒนธรรม  

ภูมิปัญญาท้องถ่ิน) 

 2. ผู้นิเทศศึกษาข้อมูลหลักสูตรและผู้รับการนิเทศ 

2. การช้ีแนะก่อนการสอน (Pre-observation/Informing): 

 1. ประชุม/สัมมนาเพ่ือสร้างความเข้าใจและแลกเปล่ียนแนวคิดการสอนหลักสูตรท้องถ่ิน 

 2. สาธิตการสอนโดยผู้เช่ียวชาญหรือครูต้นแบบ 

3. การนิเทศการสอน (Doing/Observation): 

 1. สังเกตการสอนโดยเน้นการใช้เทคนิคการสอนท่ีหลากหลาย (Active Learning) และการต้ังคําถาม

เพ่ือกระตุ้นการคิด. 

 2. เน้นการสร้างสรรค์ "ของดี" (ภูมิปัญญาท้องถ่ิน) และ "คนดี" (คุณธรรม จริยธรรม) ในกิจกรรมการ

เรียนรู้. 

 4.  การให้ข้อมูลป้อนกลับ (Feedback/Post-observation): 

 1. ใช้กระบวนการ Coaching & Mentoring ให้ข้อมูลเชิงสร้างสรรค์ ช่ืนชมจุดเด่น และเสนอแนะ

แนวทางพัฒนา 

 2. เปิดโอกาสให้ครูซักถามและสะท้อนผลการสอน 

     5. การประเมินผลและติดตาม (Evaluating & Reporting): 

 1. ประเมินผลการนิเทศและผลสัมฤทธ์ิของผู้เรียน 

 2. วางแผนการพัฒนาต่อเน่ืองและขยายผลความสําเร็จ  

เทคนิคและกิจกรรมเสริม 

• Lesson Study: ครูร่วมกันวางแผน ออกแบบ ทดลองสอน และวิเคราะห์บทเรียนอย่างต่อเน่ือง 

• สนทนาวิชาการ: จัดวงแลกเปล่ียนเรียนรู้ในหัวข้อท่ีสนใจร่วมกัน 

• เย่ียมชม/ศึกษาดูงาน: เย่ียมช้ันเรียนเพ่ือเรียนรู้จากเพ่ือนครู 

ตัวอย่างประเด็นท่ีควรนิเทศในหลักสูตรท้องถ่ิน 

• การสอดแทรกค่านิยมท้องถ่ินในเน้ือหา 

• การใช้แหล่งเรียนรู้/ภูมิปัญญาท้องถ่ิน 

• การวัดผลประเมินผลท่ีสะท้อนคุณธรรมและทักษะท้องถ่ิน 

• การส่งเสริมทักษะอาชีพ/การดํารงชีวิตตามวิถีท้องถ่ิน 

 การนิเทศท่ีมีประสิทธิภาพจะช่วยให้ครูสามารถถ่ายทอด "ของดี" (ความรู้/ภูมิปัญญาท้องถ่ิน) และ

ปลูกฝัง "คนดี" (คุณธรรม/จริยธรรม) สู่ผู้เรียนได้อย่างเป็นรูปธรรมและย่ังยืน 
 

 

 



	

บทท่ี 4 

แนวทางการประเมินผลการใช้หลักสูตร 
 

แนวทางการประเมินการเรียนรู้ของผู้เรียนตามหลักสูตร 

 แนวทางการประเมินหลักสูตรท้องถิ่นเพื่อสร้างคนดีศรีท้องถิ่น ต้องใช้วิธีการที่หลากหลาย เน้นวัดผล

สมรรถนะ ความรู้ ทักษะ และคุณลักษณะที่สอดคล้องกับบริบทท้องถิ่น ผ่านการ สังเกต การปฏิบัติจริง       

การประเมินชิ้นงานและใช้ผลประเมินพัฒนาผู้เรียนและหลักสูตรต่อไป โดยเชื่อมโยงหลักสูตรแกนกลาง        

กับเป้าหมายท้องถ่ิน เพ่ือสร้างคนดีมีคุณค่าและสืบสานเอกลักษณ์ท้องถ่ินอย่างย่ังยืน 
 

หลักการสําคัญในการประเมินหลักสูตรท้องถ่ิน 

1. บูรณาการ (Integration): เช่ือมโยงหลักสูตรแกนกลางกับการเรียนรู้ท้องถ่ิน (เช่น ภูมิปัญญาท้องถ่ิน

, อาชีพชุมชน) 

2. หลากหลาย (Diversity): ใช้วิธีการและเคร่ืองมือวัดผลท่ีหลากหลาย ไม่จํากัดแค่ข้อสอบ (เช่น แบบ

สังเกต, แฟ้มสะสมงาน, การปฏิบัติจริง) 

3. รอบด้าน (Holistic): ประเมินท้ังความรู้ (K), ทักษะ (P), เจตคติ/คุณลักษณะ (A) ท่ีเป็นคุณค่าท้องถ่ิน 

4. เน้นการปฏิบัติ (Performance-based): ประเมินจากผลงานจริง การแสดงออกท่ีสะท้อนความ

เข้าใจและความสามารถ 

5. มีส่วนร่วม (Participation): melibatkan ชุมชนเข้ามามีส่วนร่วมในการกําหนดเป้าหมายและ

ประเมินผล (เช่น ผู้ปกครอง, ผู้นําชุมชน)  

 

แนวทางการประเมินตามวัตถุประสงค์ (สร้าง "คนดี" และ "ของดี") 

• ด้านสร้าง "คนดี" (คุณธรรม จริยธรรม/จิตสํานึกท้องถ่ิน): 

o สังเกตพฤติกรรม: การมีจิตอาสา, การอนุรักษ์ส่ิงแวดล้อมท้องถ่ิน, ความเคารพวัฒนธรรม 

o ประเมินจากช้ินงาน: รายงานการสํารวจ/อนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถ่ิน, โครงงานจิตอาสา 

o สัมภาษณ์/สนทนา: สอบถามความคิดเห็น/ทัศนคติเก่ียวกับคุณค่าท้องถ่ิน 

• ด้านสร้าง "ของดี" (ภูมิปัญญา/ทักษะท้องถ่ิน): 

o ประเมินผลงานปฏิบัติ: การประดิษฐ์, การทําอาหารท้องถ่ิน, การแสดงศิลปะท้องถ่ิน 

o การทดสอบภาคปฏิบัติ (Performance Test): ให้ทํากิจกรรมตามข้ันตอนของภูมิปัญญา 

o แฟ้มสะสมงาน (Portfolio): รวบรวมผลงานและกระบวนการเรียนรู้ 

เคร่ืองมือและวิธีการท่ีแนะนํา 

• เคร่ืองมือ: แบบสังเกตพฤติกรรม, แบบประเมินช้ินงาน (Rubrics), แบบวัดทักษะปฏิบัติ, แบบประเมิน

ตนเอง, แบบประเมินโดยเพ่ือน/ครู/ชุมชน, แบบสอบถาม 

• วิธีการ: การสังเกต, การปฏิบัติจริง, การประเมินตามสภาพจริง (Authentic Assessment),  

การประเมินโดยใช้แฟ้มสะสมงาน, การสอบปฏิบัติ 
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การนําผลไปใช้ 

• ปรับปรุงหลักสูตร: เพ่ือให้ตอบโจทย์ความต้องการของท้องถ่ินมากข้ึน 

• พัฒนาผู้เรียน: ให้คําแนะนํารายบุคคลเพ่ือพัฒนาจุดแข็ง/แก้ไขจุดอ่อน 

• รายงานผล: เพ่ือพัฒนาคุณภาพการศึกษาในระดับท้องถ่ิน 

 

แนวทางการประเมินผลการใช้หลักสูตรท้องถ่ิน 

 ในการประเมินผลหลักสูตรท้องถิ่น "ธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดี" เน้นการวัดผลเชิงประจักษ์           

ท่ีสะท้อนถึงการรักษาอัตลักษณ์และการพัฒนาคุณธรรม โดยมีแนวทางหลัก ดังน้ี 

1. การประเมินด้าน "ของดี" (การธํารงและสร้างสรรค์ภูมิปัญญา) 

• ด้านความรู้และทักษะ: ประเมินความเข้าใจในประวัติศาสตร์ วัฒนธรรม และภูมิปัญญาท้องถ่ิน ผ่าน

ช้ินงานหรือนวัตกรรมท่ีนักเรียนสร้างสรรค์ข้ึนใหม่โดยต่อยอดจากของเดิม 

• การนําไปใช้: วัดผลจากการนําองค์ความรู้ท้องถ่ินไปประยุกต์ใช้จริง เช่น การจัดทําโครงการมัคคุเทศก์

น้อย หรือการผลิตสินค้าท่ีเป็นเอกลักษณ์ของชุมชน 

• การมีส่วนร่วมกับปราชญ์ชาวบ้าน: ประเมินความพึงพอใจและการยอมรับจากชุมชนว่าหลักสูตร

สามารถสืบทอด "ของดี" ได้อย่างถูกต้อง 

2. การประเมินด้าน "คนดี" (คุณธรรมและจิตสาธารณะ) 

• พฤติกรรมเชิงบวก: ประเมินจากการสังเกตพฤติกรรมในชีวิตประจําวัน ความรับผิดชอบ ความ

ซ่ือสัตย์ และความกตัญญูต่อท้องถ่ิน 

• จิตอาสาและสํานึกรักบ้านเกิด: วัดจากการเข้าร่วมกิจกรรมสาธารณประโยชน์ในชุมชนและการมี 

ส่วนร่วมแก้ปัญหาของท้องถ่ิน 

• ความภูมิใจในรากเหง้า: ประเมินเจตคติผ่านการสะท้อนคิด (Reflection) เก่ียวกับความสําคัญ 

ของท้องถ่ินตนเอง 

3. รูปแบบและเคร่ืองมือการประเมิน 

• การประเมินตามสภาพจริง (Authentic Assessment): เน้นการสะสมผลงานในรูปแบบ Portfolio 

หรือนิทรรศการมีชีวิต (Living Exhibition) 

• การประเมินแบบ 360 องศา: รับฟังความคิดเห็นจากครู ผู้ปกครอง ปราชญ์ชาวบ้าน และคนในชุมชน 

เพ่ือยืนยันการเปล่ียนแปลงพฤติกรรมของผู้เรียน 

• การประเมินด้วย CIPP Model: ตรวจสอบท้ังบริบท (Context), ปัจจัยนําเข้า (Input), กระบวนการ 

(Process) และผลผลิต (Product) เพ่ือปรับปรุงหลักสูตรให้ทันสมัยในปี 2569 

4. ตัวช้ีวัดความสําเร็จ (KPIs) 

• ร้อยละของนักเรียนท่ีมีพฤติกรรมสะท้อนค่านิยมหลักของหลักสูตร 

• จํานวนนวัตกรรมหรือผลงานสร้างสรรค์ท่ีเกิดจากภูมิปัญญาท้องถ่ิน 

• ระดับความพึงพอใจของชุมชนต่อบทบาทของนักเรียนในการอนุรักษ์วัฒนธรรม 
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ภาคผนวก 

    ก. คําส่ังแต่งต้ังคณะกรรมการพัฒนาหลักสูตรจาก สพม. 

    ข. คําส่ังแต่งต้ังคณะกรรมการพัฒนาหลักสูตรจากโรงเรียน 

    ค. ข้อสอบก่อน-หลังเรียนพร้อมเฉลย 
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ภาคผนวก ก 

ประกาศสํานักงานเขตพ้ืนท่ีการศึกษามัธยมศึกษาสุพรรณบุรี 

เร่ืองแต่งต้ังคณะกรรมการพัฒนาหลักสูตรท้องถ่ินเพ่ือธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดี 

สู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียนในโรงเรียนมัธยมจังหวัดสุพรรณบุรี ประจําปีการศึกษา 2568 
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ภาคผนวก ข 

คําส่ังโรงเรียนสองพ่ีน้องวิทยา 

เร่ือง แต่งต้ังคณะกรรมการพัฒนาหลักสูตรท้องถ่ินเพ่ือธํารงสร้างสรรค์ของดีและคนดี  

สู่การสร้างรายได้ระหว่างเรียนในโรงเรียนมัธยมจังหวัดสุพรรณบุรี 
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ภาคผนวก ง 

ข้อสอบก่อน-หลังเรียนพร้อมเฉลย 
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แบบทดสอบก่อนเรียน 

หลักสูตรท้องถ่ิน “สืบสานงานผักตบชวาจากท้องถ่ินสู่ท้องตลาด” 
             

คําช้ีแจง : ข้อสอบแบบปรนัยจํานวน 30 ข้อ ชนิดเลือกตอบ 4 ตัวเลือก ให้เวลา 1 ช่ัวโมง  

ให้ผู้เรียนเลือกคําตอบท่ีถูกต้องท่ีสุดเพียงข้อเดียว 
 

ตอนท่ี 1 เรียนรู้สู่ชุมชนบางตาเถร (ข้อ 1–5) 

1.  การนําผักตบชวาไปใช้ทําผลิตภัณฑ์มีผลดีต่อแหล่งน้ําอย่างไร  

 ก. ทําให้การไหลของน้ําช้าลง   ข. ลดการแพร่กระจายของผักตบชวา 

 ค. เพ่ิมตะกอนในแม่น้ํา    ง. ทําให้สัตว์น้ําถูกบดบังแสง 

2.  ข้อใดคือประโยชน์ทางเศรษฐกิจจากผลิตภัณฑ์ผักตบชวา  

 ก. ทําให้เกิดมลพิษใหม่    ข. ช่วยเพ่ิมโอกาสอาชีพในชุมชน 

 ค. ทําให้ต้นทุนครอบครัวเพ่ิมข้ึน   ง. ทําให้ผู้ผลิตต้องจ่ายภาษีมาก 

3.  ชาวบ้านต้องทําข้ันตอนใดก่อนนําผักตบชวาไปสานเป็นผลิตภัณฑ์  

 ก. แช่น้ํา 3 วัน     ข. ตากแห้งให้เส้นเหนียวและคงรูป 

 ค. ท้ิงไว้ให้เน่า     ง. ฝังดินให้เกิดความแข็งแรง 

4.  ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาช่วยส่งเสริมคุณค่าทางวัฒนธรรมอย่างไร  

 ก. ทําให้ชาวบ้านไม่ร่วมงานฝีมือ   ข. เป็นงานหัตถกรรมพ้ืนบ้านท่ีสืบทอดได้ 

 ค. ลดทักษะฝีมือของคนในชุมชน   ง. ทําให้ขาดความร่วมมือในหมู่บ้าน 

5.  เหตุผลใดทําให้ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาเป็นท่ีนิยมของผู้บริโภค  

 ก. น้ําหนักเบา ใช้งานทนทาน และเป็นมิตรต่อส่ิงแวดล้อม ข. ราคาแพงมาก 

 ค. ทําจากวัสดุท่ีหาได้ยาก    ง. ผลิตได้เฉพาะในโรงงานใหญ่ 

ตอนท่ี 2 สรรหาผักตบชวา (ข้อ 6–10) 

6.  หากเส้นผักตบชวาแห้งเกินไป ควรทําอย่างไร  

 ก. แช่น้ําให้เส้นน่ิมก่อนนําไปจักสาน  ข. ตากซ้ําให้แห้งกว่าเดิม 

 ค. ท้ิงเส้นทันที     ง. น่ึงเส้นใหม่ 

7.  จุดประสงค์ของการต้มหรืออบผักตบชวาก่อนตากคืออะไร  

 ก. เพ่ิมความเหนียวและลดการข้ึนรา  ข. ทําให้เส้นขาดง่าย 

 ค. ทําให้เส้นมีน้ําหนักมากข้ึน   ง. เพ่ิมกล่ินเฉพาะ 

8.  การคัดเลือกเส้นผักตบชวาก่อนนําไปจักสานควรคัดเลือกตามข้อใด  

 ก. เลือกเส้นท่ีเปราะ    ข. เลือกเส้นท่ียาว แข็งแรง และสม่ําเสมอ 

 ค. เลือกเส้นท่ีมีขนาดต่างกันมาก   ง. เลือกเฉพาะเส้นส้ัน 
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9.  การเก็บรักษาเส้นผักตบชวาให้ใช้งานได้นานควรทําอย่างไร  

 ก. เก็บในท่ีอับช้ืน     ข. เก็บในถุงปิดแน่น 

 ค. เก็บในท่ีแห้งและมีอากาศถ่ายเท   ง. แช่น้ําไว้ตลอดเวลา 

10.  เหตุผลท่ีควรทําให้เส้นผักตบชวาแห้งสนิทก่อนเก็บคืออะไร  

 ก. เพ่ือให้เส้นมีสีจางลง    ข. เพ่ือป้องกันการข้ึนราและยืดอายุการใช้งาน 

 ค. เพ่ือให้เส้นแข็งจนจักสานไม่ได้   ง. เพ่ือเพ่ิมกล่ินหอม 

ตอนท่ี 3 ผลติภณัฑผ์กัตบชวาทรงคณุคา่ (ข้อ 16–21) 

6. ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาช่วยส่งเสริมด้านใดมากท่ีสุด (K3.3) 

 ก. การใช้สารเคมี 

 ข. การนําเข้าจากต่างประเทศ 

 ค. การสร้างอาชีพและรายได้ในชุมชน 

 ง. การทําลายทรัพยากรธรรมชาติ 

7. การผลิตผลิตภัณฑ์จากผักตบชวาเก่ียวข้องกับแนวคิดใด (K3.3) 

 ก. เศรษฐกิจพอเพียง 

 ข. การใช้ทรัพยากรอย่างส้ินเปลือง 

 ค. การผลิตแบบอุตสาหกรรมหนัก 

 ง. การบริโภคเกินความจําเป็น 

ข้อ 8 ข้อใดเป็นตัวอย่างของการเพ่ิมมูลค่าให้ผักตบชวา (K3.3) 

 ก. ปล่อยให้เน่าเสียตามธรรมชาติ 

 ข. นําไปท้ิงในแม่น้ํา 

 ค. แปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ตกแต่งบ้าน 

 ง. เผาทําลาย 

ข้อ 9 การย้อมสีผักตบชวามีจุดประสงค์หลักเพ่ืออะไร (K3.4) 

 ก. ทําให้ผักตบชวาหนักข้ึน 

 ข. เพ่ิมความสวยงามของผลิตภัณฑ์ 

 ค. ลดความทนทาน 

 ง. ทําให้ผักตบชวาเป่ือยเร็ว 
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ข้อ 10 ผลิตภัณฑ์ผักตบชวาถือว่าเป็นผลิตภัณฑ์ประเภทใด (K3.4) 

 ก. ผลิตภัณฑ์จากโลหะ 

 ข. ผลิตภัณฑ์จากพลาสติก 

 ค. ผลิตภัณฑ์จากวัสดุธรรมชาติ 

 ง. ผลิตภัณฑ์สังเคราะห์ 

ตอนท่ี 4 การแปรรูปเห็ดนางฟ้าเป็นเห็ดสวรรค์ (ข้อ 22–32) 

22. ข้ันตอนแรกของการทําเห็ดสวรรค์คืออะไร 

ก. การทอด    ข. การคัดและล้าง   ค. การปรุงรสชาติ    ง. การบรรจุ 

23. เห็ดท่ีใช้ต้องมีคุณลักษณะอย่างไร 

ก. เห็ดบานมาก   ข. เห็ดอ่อนเน้ือแน่น  ค. เห็ดปนเป้ือน   ง. เห็ดเก่า 

24. การปรุงรสก่อนอบช่วยให้เกิดอะไร 

ก. สีสวย   ข. ความกรอบ   ค. รสชาติกลมกล่อม   ง. เน้ือแน่น 

25. ข้ันตอนใดมีผลต่อความกรอบของเห็ดมากท่ีสุด 

ก. การล้างเห็ด   ข. การทอด    ค. การอบแห้ง   ง. การบรรจุ 

26. การอบเห็ดควรรักษาอุณหภูมิเท่าใด 

ก. 40°C   ข. 60–70°C   ค. 90°C    ง. 100°C 

27. เห็ดสวรรค์จัดเป็นผลิตภัณฑ์ประเภทใด 

ก. อาหารสด   ข. อาหารพร้อมรับประทาน   ค. อาหารหมัก   ง. เคร่ืองด่ืม 

28. การบรรจุเห็ดสวรรค์ควรคํานึงถึงอะไรเป็นหลัก 

ก. ความสวยงาม   ข. ป้องกันความช้ืน   ค. ขนาดกล่อง ง. สีบรรจุภัณฑ์ 

29. การติดฉลากสินค้าควรมีข้อมูลใด 

ก. เฉพาะช่ือผลิตภัณฑ์      ข. ช่ือ ท่ีอยู่ผู้ผลิต และวันหมดอายุ 

ค. รูปภาพเท่าน้ัน      ง. โลโก้เท่าน้ัน 

30. ข้ันตอนสุดท้ายก่อนจําหน่ายคืออะไร 

ก. การตรวจคุณภาพและช่ังน้ําหนัก   ข. การเก็บเข้าตู้เย็น 

ค. การอบอีกคร้ัง     ง. การช่ังวัตถุดิบ 

31. เห็ดสวรรค์วังหว้าเน้นแนวคิดการผลิตแบบใด 

ก. นวัตกรรมสร้างสรรค์จากท้องถ่ิน   ข. การลอกเลียนแบบ 

ค. ผลิตเชิงอุตสาหกรรม     ง. การผลิตขนาดใหญ่ 

32. เหตุใดจึงเรียกว่า “เห็ดสวรรค์” 

ก. สีขาวเหมือนเมฆ      ข. รสชาติเหมือนเน้ือสัตว์  

ค. มีต้นกําเนิดจากต่างประเทศ    ง. เป็นเห็ดหายาก 
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ตอนท่ี 5 การพัฒนาสูตรผลิตภัณฑ์เห็ดสวรรค์ (ข้อ 33–42) 

33. วัตถุดิบท่ีนิยมใช้เพ่ิมรสชาติคืออะไร 

ก. น้ําปลา   ข. เกลือและน้ําตาล    ค. ซอสพริก    ง. 

น้ําส้มสายชู 

34. การพัฒนาสูตรใหม่มีเป้าหมายเพ่ืออะไร 

ก. เพ่ิมความแตกต่างและคุณค่าในตลาด    ข. ลดต้นทุนในการผลิต 

ค. เพ่ิมสีสันให้ดดูน่าสนใจดึงดูดลูกค้า    ง. ใช้วัตถุดิบต่างประเทศ 

35. ปัจจัยท่ีมีผลต่อรสชาติผลิตภัณฑ์คืออะไร 

ก. เวลาอบ   ข. ส่วนผสมและอุณหภูมิ   ค. ขนาดเห็ด   ง. บรรจุภัณฑ์ 

36. การวิเคราะห์รสชาติและกล่ินเป็นส่วนหน่ึงของกระบวนการใด 

ก. การประเมินคุณภาพ   ข. การบรรจุภัณฑ์  ค. การตลาด   ง. การบัญชี 

37. การเก็บข้อมูลความพึงพอใจของผู้บริโภคช่วยในการ 

ก. ปรับสูตรให้ตรงกับรสนิยมตลาด    ข. เพ่ิมต้นทุนในการขยายธุรกิจ 

ค. สร้างความปลอดภัยให้ผลิตภัณฑ์   ง. ลดระยะเวลาในการผลิตและคุณภาพ 

38. การเพ่ิมวัตถุดิบสมุนไพร เช่น ตะไคร้ ใบมะกรูด ช่วยอะไร 

ก. เพ่ิมกล่ินหอมและสรรพคุณ    ข. เพ่ิมปริมาณและน้ําหนัก 

ค. ลดต้นทุนผลิตและจําหน่าย    ง. ทําให้สีเข้มข้ึน 

39. การปรับสูตรรสชาติเผ็ด–เค็ม–หวานต้องทดสอบด้วยวิธีใด 

ก. ทดลองอบหลายคร้ัง    ข. สุ่มทายรส  ค. ใช้ความรู้สึกส่วนตัว  ง. ทดลองกับผู้บริโภค 

40. การจดบันทึกสูตรทุกคร้ังช่วยในด้านใด 

ก. การสืบค้นสูตรและควบคุมคุณภาพ   ข. การตกแต่ง 

ค. การจัดจําหน่าย     ง. การจัดนิทรรศการ 

41. เห็ดสวรรค์สูตรพิเศษควรมีเอกลักษณ์อย่างไร 

ก. รสชาติเฉพาะชุมชน  ข. เหมือนสินค้าท่ัวไป     ค. ไม่มีความต่าง  ง. เน้นราคาถูก 

42. การพัฒนาผลิตภัณฑ์อย่างต่อเน่ืองสะท้อนหลักใด 

ก. การเรียนรู้ตลอดชีวิต  ข. การแข่งขันทางธุรกิจ      ค. การลดการผลิต      ง. การทํางานเด่ียว 

ตอนท่ี 6 การออกแบบบรรจุภัณฑ์และสร้างแบรนด์ (ข้อ 43–53) 

43. จุดประสงค์ของการออกแบบบรรจุภัณฑ์คืออะไร 

ก. เพ่ิมความสวยงาม     ข. ลดราคาขาย 

ค. ลดน้ําหนัก     ง. เพ่ิมกําไร 

44. คุณสมบัติหลักของบรรจุภัณฑ์อาหารคืออะไร 

ก. ป้องกันความช้ืนและส่ิงปนเป้ือน    ข. มีสีสด 

ค. ผลิตจากกระดาษเท่าน้ัน     ง. ขนาดใหญ่ 
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45. การสร้างแบรนด์ช่วยให้สินค้ามี 

ก. เอกลักษณ์และความน่าเช่ือถือ    ข. ราคาถูกลง 

ค. จํานวนจํากัด     ง. ไม่มีคู่แข่ง 

46. องค์ประกอบของแบรนด์ท่ีดีคืออะไร 

ก. ช่ือ โลโก้ และภาพลักษณ์    ข. สโลแกนเท่าน้ัน 

ค. โลโก้เท่าน้ัน     ง. สีบรรจุภัณฑ์เท่าน้ัน 

47. ฉลากสินค้าต้องมีข้อมูลอะไรบ้าง 

ก. วันผลิต วันหมดอายุ และเลข อย.   ข. เฉพาะช่ือสินค้า 

ค. รูปภาพ     ง. สัญลักษณ์โรงเรียน 

48. บรรจุภัณฑ์ท่ีดีต้อง 

ก. ใช้ซ้ําไม่ได้     ข. ย่อยสลายได้และรักษ์ส่ิงแวดล้อม 

ค. ผลิตจากพลาสติกแข็งเท่าน้ัน    ง. ไม่มีสี 

49. การออกแบบโลโก้ควรสะท้อนอะไร 

ก. อัตลักษณ์ของชุมชน     ข. ความนิยมช่ัวคราว 

ค. รูปแบบท่ัวไป     ง. ความซับซ้อน 

50. การใช้ QR Code บนฉลากสินค้าช่วยอะไร 

ก. แสดงข้อมูลเพ่ิมเติมและช่องทางติดต่อ   ข. เพ่ิมสีสัน 

ค. ใช้แทนช่ือแบรนด์     ง. ลดต้นทุน 

51. การออกแบบบรรจุภัณฑ์ต้องคํานึงถึงหลักใด 

ก. การใช้งานง่ายและสะดวก     ข. ความสวยงามเท่าน้ัน 

ค. สีสันสดใส     ง. วัสดุราคาถูก 

52. การฝึกออกแบบฉลากสินค้าเป็นการพัฒนาทักษะด้านใด 

ก. ความคิดสร้างสรรค์และการส่ือสาร   ข. การจําทฤษฎี 

ค. การแก้ปัญหาคณิตศาสตร์    ง. การแปลภาษา 

53. บรรจุภัณฑ์เห็ดสวรรค์วังหว้าควรเน้นแนวคิดใด 

ก. เรียบง่าย รักษ์ส่ิงแวดล้อม ส่ือถึงท้องถ่ิน   ข. หรูหราและราคาแพง 

ค. เลียนแบบต่างประเทศ     ง. สีฉูดฉาด 

ตอนท่ี 7 การตลาดและการขายออนไลน์ (ข้อ 54–63) 

54. เป้าหมายสําคัญของการตลาดคืออะไร 

ก. ทําให้สินค้าขายได้และตอบสนองผู้บริโภค  ข. เพ่ิมการแข่งขัน 

ค. ลดคุณภาพสินค้า     ง. ลดกําไร 

55. การใช้ส่ือออนไลน์ประชาสัมพันธ์สินค้าคือกลยุทธ์แบบใด 

ก. Digital Marketing  ข. Marketing Mix  ค. Branding  ง. Traditional Marketing 
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56. แพลตฟอร์มยอดนิยมในการขายสินค้าออนไลน์คืออะไร 

ก. Facebook /TikTok   ข. โทรทัศน์   ค. วิทยุ   ง. หนังสือพิมพ์ 

57. เทคนิคการถ่ายภาพสินค้าให้น่าสนใจควรเน้นอะไร 

ก. แสง สี มุม และความคมชัด  ข. พ้ืนหลังเข้ม     ค. ถ่ายมุมเดียว     ง. ใช้กล้องราคาแพง 

58. วิดีโอรีวิวสินค้าช่วยสร้างผลลัพธ์ใด 

ก. ความน่าเช่ือถือ   ข. ราคาสูงข้ึน  ค. การโฆษณาเกินจริง  ง. การลดต้นทุน 

59. การตอบแชทลูกค้าอย่างสุภาพเป็นส่วนหน่ึงของ 

ก. การบริการหลังการขาย   ข. การผลิต  ค. การวิจัย   ง. การออกแบบ 

60. การจัดโปรโมช่ัน เช่น ซ้ือ 1 แถม 1 มีวัตถุประสงค์ใด 

ก. กระตุ้นยอดขาย   ข. ลดคุณภาพ  ค. เพ่ิมต้นทุน   ง. เพ่ิมคู่แข่ง 

61. การบันทึกข้อมูลลูกค้าเพ่ือวิเคราะห์พฤติกรรมเรียกว่าอะไร 

ก. ERP   ข. CRM    ค. KYC    ง. KPI 

62. การตอบคอมเมนต์ของลูกค้าอย่างสร้างสรรค์มีผลต่ออะไร 

ก. ภาพลักษณ์ท่ีดีของแบรนด์   ข. ยอดขายลดลง 

ค. ความขัดแย้งกับผู้บริโภค   ง. การเสียเวลาโดยเปล่าประโยชน์ 

63. การบริหารจัดการคําส่ังซ้ือและจัดส่งสินค้าทันเวลาเป็นตัวช้ีวัดของ 

ก. ความปลอดภัย    ข. ประสิทธิภาพด้านโลจิสติกส์ 

ค. การตลาดเชิงสร้างสรรค์   ง. ความคุ้มทุนทางการเงิน 

ตอนท่ี 8 กฎหมายธุรกิจออนไลน์ (ข้อ 64–70) 

64. กฎหมายว่าด้วยธุรกรรมทางอิเล็กทรอนิกส์เก่ียวข้องกับเร่ืองใด 

ก. การส่งอีเมลเท่าน้ัน     ข. ผ่านระบบออนไลน์ 

ค. การติดต่อทางโทรศัพท์    ง. การจัดกิจกรรมออฟไลน์ 

65. กฎหมายคุ้มครองผู้บริโภคออนไลน์มีเป้าหมายเพ่ืออะไร 

ก. ป้องกันการหลอกลวง    ข. ลดข้ันตอนการซ้ือขาย 

ค. เพ่ิมกําไรให้ผู้ค้า    ง. ควบคุมราคาสินค้า 

66. การละเมิดลิขสิทธ์ิผลงานผู้อ่ืนเข้าข่ายผิดกฎหมายใด 

ก. พระราชบัญญัติทรัพย์สินทางปัญญา   ข. พระราชบัญญัติคุ้มครองผู้บริโภค 

ค. พระราชบัญญัติแรงงาน    ง. พระราชบัญญัติศุลกากร 

67. การโพสต์ข้อมูลเท็จลงในอินเทอร์เน็ตมีโทษตามกฎหมายใด 

ก. พระราชบัญญัติการแพทย์แผนไทย 

ข. พระราชบัญญัติว่าด้วยการกระทําความผิดทางคอมพิวเตอร์ 

ค. พระราชบัญญัติลิขสิทธ์ิ 

ง. พระราชบัญญัติทรัพย์สินส่วนบุคคล 
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68. ผู้ขายออนไลน์ควรแสดงข้อมูลใดบนหน้าเพจเพ่ือความโปร่งใส 

ก. ช่ือผู้ขาย ท่ีอยู่ และช่องทางติดต่อ   ข. ช่ือเล่นเท่าน้ัน 

ค. หมายเลขโทรศัพท์ปลอม    ง. เฉพาะโลโก้สินค้า 

69. หากนํารูปภาพของผู้อ่ืนมาใช้โดยไม่ได้รับอนุญาตถือว่าผิดเร่ืองใด 

ก. การค้าขายไม่เป็นธรรม     ข. ละเมิดลิขสิทธ์ิและสิทธิส่วนบุคคล 

ค. การบริการไม่ดี     ง. การหลอกลวงผู้บริโภค 

70. การซ้ือขายสินค้าออนไลน์อย่างปลอดภัยควรทําอย่างไร 

ก. ตรวจสอบรีวิวก่อนชําระเงิน    ข. รีบโอนเงินทันที 

ค. ใช้บัญชีบุคคลอ่ืน     ง. ซ้ือจากโฆษณาท่ีไม่ระบุท่ีอยู่ 

ตอนท่ี 9 การจัดทําแผนธุรกิจขนาดเล็ก (Mini Business Plan) (ข้อ 71–80) 

71. จุดประสงค์ของการจัดทําแผนธุรกิจคืออะไร 

ก. เพ่ือวางแนวทางการดําเนินธุรกิจอย่างเป็นระบบ   ข. เพ่ือขอเงินทุนจากรัฐบาลเท่าน้ัน 

ค. เพ่ือเก็บเป็นเอกสาร      ง. เพ่ือสร้างช่ือเสียง 

72. ข้อมูลสําคัญท่ีควรมีในแผนธุรกิจคืออะไร 

ก. ช่ือเล่นของผู้จัดทํา     ข. ข้อมูลผลิตภัณฑ์ ตลาด และการเงิน 

ค. ข้อมูลส่วนตัวของลูกค้า     ง. สูตรอาหารท้ังหมด 

73. การคํานวณต้นทุนการผลิตควรรวมอะไรบ้าง 

ก. วัตถุดิบและค่าแรง      ข. ราคาขาย 

ค. ส่วนลด     ง. กําไรเท่าน้ัน 

74. การวิเคราะห์กําไร–ขาดทุนมีประโยชน์อย่างไร 

ก. ต้ังราคาขายท่ีเหมาะสม    ข. เพ่ิมการใช้จ่าย 

ค. ลดยอดขาย    ง. ทําให้สินค้าขายยากข้ึน 

75. องค์ประกอบของ Marketing Mix (4P) ข้อใดถูกต้อง 

ก. Product, Price, Place, Promotion   ข. Plan, Process, People, Profit 

ค. Produce, Pay, Post, Policy    ง. Price, Product, Project, Plan 

76. การวิเคราะห์ธุรกิจด้วย BMC (Business Model Canvas) มีวัตถุประสงค์เพ่ืออะไร 

ก. เห็นภาพรวมของธุรกิจ     ข. คํานวณต้นทุนการผลิต 

ค. กําหนดช่ือแบรนด์     ง. ออกแบบบรรจุภัณฑ์ 

77. การนําเสนอแผนธุรกิจในรูปแบบ Pitching ควรมุ่งเน้นอะไร 

ก. ความกระชับ เข้าใจง่าย     ข. การอ่านตามสคริปต์ 

ค. การพูดช้า ๆ ชัด ๆ     ง. การใช้ศัพท์เทคนิคมากเกินไป 

78. การใช้ส่ือมัลติมีเดียในการนําเสนอแผนธุรกิจช่วยอะไร 

ก. ดึงดูดความสนใจและเพ่ิมความน่าเช่ือถือ  ข. ทําให้ใช้เวลานาน 

ค. ลดความเข้าใจของผู้ฟัง     ง. ใช้งบประมาณมากเกินไป 
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79. การทํา Mini Business Plan สําหรับเห็ดสวรรค์วังหว้าสามารถใช้ประโยชน์ได้อย่างไร 

ก. นําไปใช้ต่อยอดเป็นธุรกิจชุมชนจริง   ข. เก็บไว้เฉย ๆ 

ค. ใช้เพ่ือแข่งขันเท่าน้ัน     ง. ใช้เพ่ือการแสดงเท่าน้ัน 

80. การทําแผนธุรกิจช่วยให้ผู้เรียนมีทักษะใดเพ่ิมข้ึน 

ก. การคิดวิเคราะห์และการวางแผนเชิงกลยุทธ์  ข. การท่องจํา 

ค. การเขียนเรียงความ     ง. การทํางานลําพัง 
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เฉลย 
แบบทดสอบก่อนเรียน 

หลักสูตรท้องถ่ิน “เห็ดสวรรค์วังหว้า” 

 

ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ ข้อ คําตอบ 

1 ข 11  21  31  41  51  61  71  

2 ข 12  22  32  42  52  62  72  

3 ข 13  23  33  43  53  63  73  

4 ข 14  24  34  44  54  64  74  

5 ก 15  25  35  45  55  65  75  

6 ก 16  26  36  46  56  66  76  

7 ก 17  27  37  47  57  67  77  

8 ข 18  28  38  48  58  68  78  

9 ค 19  29  39  49  59  69  79  

10 ข 20  30  40  50  60  70  80  
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ปกหลัง 
 

 

 

 

 

 

 

 

 


